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DIS TICARETTE ODEME SEKILLERI VE DIS TICARET ALANINDA
FAALIYETTE BULUNAN FIRMALARIN ODEME TERCIHLERI: KOCAELI
ORNEGI

OZET

Dis ticaretin baslangici yiizyillar 6ncesine dayansa da dis ticaret hacmi II. Diinya
Savasi’ndan hizli bir artis trendi yakalamistir. Kiiresel ticaretin, diinya ekonomisinin
itici giicli haline gelmesi ise son kirk yillik iktisadi ve ticari gelisim siirecinin bir
sonucudur. Dis ticaret dogas1 geregi hem ulusal hem de uluslararasi kurallara gore
isleyen karmasik bir mekanizmaya sahiptir. Ithalat¢1 ve ihracatci taraflarin giivenli ve
sorunsuz bir bi¢gimde ticari islemlerini siirdiiriilebilmesi her seyden dnce siparislerin
alicilara zamaninda teslim edilmesi ve saticilarin da ihracat isleminden kaynaklanan
tahsilatlarm1 zamaninda yapabilmesine baghidir. Ulkeler arasindaki ticarette
yasanabilecek karmasay1 ve giiven sorununu minimize edebilmek adina Uluslararasi
Ticaret Odasi (ICC) tarafindan bir takim yeknesak kurallar belirlenmistir. Bu ticari
kurallardan biri de Odeme sekilleridir. Uygulamada gegerli olan bu 06deme
sekillerinin her birinin bir takim avantajlari, dezavantajlar1 ve riskleri bulunmaktadir.
Kullanilan 6deme sekilleri, bankalarin sorumlulugu ile gergeklestirilmekle birlikte
ithalat¢1 ve ihracatci arasindaki giiven diizeyi, taraflarin pazarlik giicii, mevzuat, iilke
riski gibi faktorlere bagl olarak ithalat ve ihracat islemleri icin farkli tilkelerde farkli
O6deme sekillerinin daha fazla tercih edildigi goriilmektedir.

Bu ¢alismada, Tiirkiye’nin ihracatinda ikinci sirada bulunan ve ihracat rekortmeni
firmalarin iretimde bulundugu bir il olan Kocaeli’nde firmalarin dis ticaret
islemlerinde tercih ettigi 6deme sekillerinin hangileri oldugu, s6z konusu 6deme
sekillerini tercih sebepleri ve ddeme sekillerinin ithalat ve/veya ihracat islemlerini
etkileyip etkilemedigi arastirilmistir. Gebze Organize Sanayi Bolgesi (GOSB) ve
Dilovast Organize Sanayi Bolgesi (DOSB) biinyesinde faaliyette bulunan 30
firmayla gergeklestirilen goriisme teknigi ile toplanan veriler MAXQDA 2018
programinda analiz edilerek nitel bir calisma gerceklestirilmistir. Arastirmada
Kocaeli’nde GOSB ile DOSB’de faaliyette bulunan ve dis ticaret yapan firmalarin
ithalat ve ihracat islemlerinde tercih ettikleri 6deme sekillerinin Tiirkiye
ortalamasiyla paralel seyrettigi sonucuna ulagilmistir.

Anahtar Kelimeler: Kocaeli, dis ticaret, 6deme sekilleri, mal mukabili odeme, pesin
odeme



METHODS OF PAYMENT IN FOREIGN TRADE AND PAYMENT

PREFERENCES OF COMPANIES OPERATING IN FOREIGN TRADE: THE

CASE OF KOCAELI
ABSTRACT

Although the beginning of foreign trade dates back centuries, the volume of foreign
trade has caught a rapid upward trend from World War Il. As a result of the
economic and trade development process of the last forty years, global trade has
become the driving force of the world economy hence the foreign trade has a
complex mechanism that operates according to both national and international rules
by nature. The ability of importers and exporters to carry out trade transactions safely
and smoothly depends above all on the timely delivery of orders to the buyers and
the ability of sellers to collect on time due to the export process. In order to minimize
the confusion and trust problem in trade between countries, a number of rules have
been set by the International Chamber of Commerce (ICC). One of these trade rules
is the way they pay. Each of these payment methods, which is valid in practice, has a
number of advantages, disadvantages and risks. Although the payment methods are
carried out through the responsibility of the banks, it is seen that different payment
methods are preferred in different countries for import and export transactions
depending on factors such as the level of trust between importer and exporter,
bargaining power of the parties, legislation, country risk.

In this study, it was investigated which payment methods the companies preferred in
foreign trade transactions, the reasons for preference for these payment methods and
whether the payment methods affected import and/or export transactions in Kocaeli,
which is the second-ranked province after Istanbul in Turkey's exports and where
export record holder companies are producing. The data collected by interview
technique with 30 companies operating within Gebze Organized Industrial Zone
(GOSB) and Dilovasi Organized Industrial Zone (DOSB) were analyzed in
MAXQDA 2018 program and a qualitative study was carried out. In the research, it
was concluded that the payment methods preferred by the companies in GOSB and
DOSB in Kocaeli and doing foreign trade transactions were in line with the Turkish
average.

Keywords: Kocaeli, foreign trade, payment terms, cash against goods, advance
payment
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1. GIRIS

Ekonomik biiyiime agisindan {iretimin arttirilmasi ne kadar énemli ise ekonominin
motoru olarak kabul edilen dis ticaret de bir o kadar 6nemlidir. Mallarin iilkeler
arasinda alim ve satim islemlerini iceren dis ticaret, iilkeler arasinda gerceklesen
cesitli iligkiler arasinda en 6nemli iliskiler olan ekonomik iligkilerin iginde ilk sirada
yer almaktadir. Yabanci pazarlara mal satisi yapilarak iilkeye doviz girdisi
saglanmasi ihracat olarak isimlendirilirken diger tilkelerden mallarin satin alinmasi
anlamina gelen ve déviz ¢ikisina sebep olan isleme ithalat denir. M.O. 2000°1i yillara
kadar dayandirilabilen dis ticaretin, kiiresel piyasalarin avantajindan yararlanmak,
ayni isleve sahip mallarin farkl tiirlerini daha bol miktarda ve ucuza tiiketmek ya da
yurticinde iiretilmeyen mallar tiiketibilme olanagina sahip olmak gibi avantajlari
vardir. Bununla birlikte dis ticaret, ulusal sinirlar igeriisnde gergeklesen ig ticaretten
farkli ve karmasik bir yapiya sahiptir. Taraflarin birbirini yeterince tanimadig1 ve bir
giliven sorunun mevcut oldugu yurt disi ticari iligkilerde firmalarin azami hassasiyeti
gostermesi gerekmektedir. Bu baglamda sevkiyat ve ddeme konusunda firmalarin

kars1 karstya kaldigi riskler oldukca 6ne ¢ikmaktadir.

Uluslararas1 ticarette karsi karsiya kalinan riskleri minimize etmek adma ilgili
uluslararas: orgiitler tarafindan baz1 yeknesak uygulamalar kabul edilmistir. Bunlarin
arasinda dis ticarette uygulanan teslim sekilleri ve 6deme yontemleri son derece
onemldiir. Odeme yontemlerinin belirlenmesi taraflar igin {izerinde titizlikle
durulmas1 gereken bir husutur. Zira taraflardan biri i¢in en giivenli 6deme yontemi,
diger taraf agisindan en riskli 6deme yontemi olabilir. Her iki tarafin da ¢ikarimi
optimize eden bir 0deme yoOnteminin seg¢ilmesi uluslararasi ticari iliskilerin
strdiiriilebilirligi  acisindan da elzemdir. Dis ticarette O6deme yonteminin
belirlenmesinde ¢esitli parametreler vardir. Giiven esas olmasiyla birlikte 6deme
giicii, satilan mallarin niteligi, alici ve satict konumundaki iilkelerin ekonomik
politikalar1 ve kalkinma seviyeleri onemlidir. Bu baglamdan hareketle 6deme
tercihleri ticarette devamlilig1 sagladigr gibi finansman imkanlar: ile de uluslararasi

ticaretin yayginlagmasina yardimci olur.



Dis ticarette kullanilan 6deme yOntemlerinin tercih edilmesi iizerine ¢esitli caligmalar
yapilmisgtir. Bu sahada yapilmis ¢alismalara katki saglama gayesiyle gerceklestirilen
calisma, giris ve sonug¢ kisimlar1 haricinde {i¢ ana boliimden olusmaktadir. Girisin
ardindan gelen ikinci boliimde dis ticaretin diinyadaki ve Tirkiye’deki tarihsel
gelisimi agiklanmig; ardindan dis ticaretle ilgili temel kavramlar ve teorilerden

bahsedilerek boliim tamamlanmaistir.

Uciincii boliimde Uluslararas: Ticaret Odasi tarafindan belirlenen en énemli ticari
kurallardan biri olan 6deme yontemlerinin her biri ayrintili bir bigimde agiklanmustir.
Boliimiin sonunda dis ticaret alaninda yaganan dijital doniisim ve Endiistri 4.0’
etkisiyle dis ticaret alaninda ortaya ¢ikan yeni trendlerden ve 6deme yontemlerine

dair yeni yaklagimlardan bahsedilmistir.

Doérdiincti boliimde ise Kocaeli kentinin sosyo-ekonomik acidan genel bir
degerlendirmesi yapilarak resmi istatistiklerden hareketle Kocaeli ekonomisinde
sektorel durum analiz edilmistir. Bu bolim ayni zamanda Tiirkiye’nin en 6nemli
sanayi kentlerinden biri olan 6ne ¢ikan Kocaeli ilinde faaliyet gosteren firmalarin
O0deme yontemlerini tercih etme davraniglarini analiz eden ve nitel arastirma
tekniklerinin kullanildig1 bir uygulama igermektedir. Kocaeli’nde faaliyette bulunan
ve dis ticaret yapan 30 firma ile gériisme yontemiyle temin edilen veriler, MAXQDA

2018 programiyla analiz edilmistir.

Sonug boliimiinde ise ulagilan bulgular yorumlanarak dig ticaret yapan firmalara

0deme yontemi tercihlerine iliskin 6nerilerde bulunulmustur.



2. DIS TICARETIN TARIHSEL, KAVRAMSAL VE TEORIK
CERCEVESI

2.1 Diinyada Dis Ticaretin Tarihsel Gelisim Siireci

Sosyo-ekonomik bir olgu olan ticaretin tarihsel kokeni olduk¢a eskilere —ilk¢ag-
degin uzanmakla birlikte {ilkeler arasinda gercgeklestirilen dis ticaret ya da
uluslararasi ticaretin baslangici gorece daha yakin bir doneme denk gelmektedir. Dis
ticaret en temel anlamda, bir iilkede iiretilen bir malin ya da hizmetin baska tilkenin
parasi, mali ve hizmeti karsiliginda, o iilkeye aktarilmasidir. Sinir Otesi ticaretin
yarattig1 daha rekabet¢i bir piyasa sayesinde tiiketiciler, mal ve hizmetleri cok daha

uygun fiyatlarla satin alma imkanina sahip olmaktadirlar (Balc1 ve Gocen, 2017: 2).

Diinya iktisat tarihi incelendiginde dis ticaretin ekonomi-politik a¢idan her daim
onemli oldugu ve devletlerin karar alma siireclerinde dis ticarete ozellikle deger
atfettikleri goriilmektedir. Bu dig ticaretin basit bir alim satim faaliyetinden 6te bir
nitelige sahip olmasi; ekonomik, politik, sosyal ve hatta teknolojik gelismelerle
iliskili bir siire¢ olmasindan ileri gelmektedir. Dis ticaret ayni zamanda iilkelerin
diinya ekonomisindeki yerinin ve bilylikliiglinlin anlagilmasin1 saglayan, mikro ve
makro ekonomi ile iligki bir kavramdir. Bu baglamda dis ticaretin ya da uluslararasi

ticaretin tarihsel gelisim siirecinden bahsetmek uygun olacaktir.

Mezopotamya’da baslayan ilk ticari faaliyetlerden giinlimiize gelinceye kadar dis
ticaret ve dis ticarete iligkin islem siireclerinin biiyiik bir evrim gegirdigini sdylemek
miimkiindiir. Tarihsel kayitlar dar anlamda ilk dis ticaret faaliyetinin M.O. 2000’li
yillarin basinda Mezopotamya’da gerceklestigini gostermektedir. Siimerlerin ve
Asurlularin Mezopotamya’da kara ve deniz yoluyla yaptiklar1 tekstil ve metale
dayali, Antik Yunanistan’in zeytinyagina, Misir, Hindistan ve Cin’in baharat, degerli
tag, kumas, deri vb. mallara dayali dis ticaretleri biiyiik refah artisina yol agmuistir.
Uygarliklarin gelismesi, igboliimiiniin artmasi ve ticari mallarin ¢esitlenmesi ile dis
ticarette ortak bir degisim aracina duyulan ihtiya¢ artmis; Fenikelilerin M.O. 7.

yluzyilda ticari islemlerde parayr kullanmaya baglamalariyla birlikte takas



ekonomisinin yerini paranin ddeme araci olarak kullanilmasina dayali bir ekonomi
almigtir. Dis ticarette parayr kullanmalart ve kurduklari ticaret kolonileri ile
Fenikelilerin dis ticaretin gelisimine katkis1 muhakkaksa da zamanla yeni uygarliklar
diinya ticaretine hakim olmaya baslamislardir (Yaprakli, 2020: 27-28). Merkantilizm
oncesi bu donemi ayni zamanda ticaret oncesi donem olarak da isimlendirmek
miimkiindiir. Sonraki donemlere kiyasla yaygin bir dis ticaret olayindan s6z etmek
gli¢ olsa da Ortagag’da Uzak Dogu ile Avrupa arasinda yasanan ve Tirkiye’yi bir
koprii durumuna getiren Ipek Yolu ticaretinin bu durumun istisnasini olusturdugunu
belirtmek gerekir. Merkantilizm &ncesi donemde Ipek ve Baharat Yolu® iizerinden
Dogu tilkelerinden Avrupa'ya baharat, ipek, porselen, altin basta olmak iizere degerli

madenler gibi mallarin ticareti yapilir (Seyidoglu, 2013: 22).

1500’14 yillardan itibaren uluslararasi ticaretin ve uluslararasi isletmelerin tarihsel
gelisimini (Ozalp, 2013)’in yaptig1 dénemlendirmeyi esas almak suretiyle dort farkli
tarihsel donem icinde incelemek mimkiindiir. Uluslararas: ticaretin  ilk dénemi
olarak kabul edilen ticaret donemi, gesitli bireylerin kendi tilkeleri disinda sanslarini
denemek, lrettikleri ve dis iilkelerden satin aldiklar1 mallar1 Avrupa'ya géndermek
yoluyla biiyiik karlar sagladigi bir donemdir. Cografi kesifleri de kapsayan ticaret
dénemi, Sanayi Devrimi'ne kadar devam eden bir siiregtir (Ozalp, 2013: 8).
Merkantilist donem olarak da isimlendirilen bu doénemde diinya ekonomisinin
merkezini Bati Avrupa ve o&zellikle Ingiltere olusturmaktaydi. Amerika ve
Avustralya heniiz Avrupa’dan yapilan géclerin yerlesim alan1 durumundadir. Afrika,
Uzak Dogu ve diinyanin oteki bolgeleri genellikle Ingiltere, Hollanda, Ispanya,
Portekiz ve Belgika gibi Bati Avrupa iilkelerinin somiirgelerini olusturmaktadir.

Doneme hakim olan merkantilist felsefeye gore, dis ticaret politikasinin temel amaci

! Ipek ve Baharat Yolu olarak bilinen yollarin tarih sahnesine ¢ikmalari, milattan dncesine kadar
uzansa da bu yollarin 6neminin zaman zaman azalmasi, zaman zaman artmasi, kimi zaman savaslar ve
i¢ karigiklar nedeniyle ticaretin kesintiye ugramasi sonucu inisli ve ¢ikigh bir tarihsel gelisimi vardir.
Tarihi ¢ok eskilere uzanmakla birlikte 1870 yilinda bu ismi alan Ipek Yolu, iki biiyiik uygarlik olan
Cin ve Roma Imparatorlugu’nu birbirine baglayan bir yol olarak ortaya ¢ikmistir. Fakat Ipek Yolu
sadece mal akimina sahne olan bir ticaret yolu olarak degerlendirilemez; ayni zamanda iki uygarlik
arasinda fikirlerin de aligverisine aracilik etmistir. Bu aligveris esnasinda Dogu’ya yiin, altin ve giimiis
gonderilirken Bati’ya da ipek gonderiliyordu. Uzakdogu ile Bati’y1 birbirine baglayan tarihi ticaret
yollarindan biri de Baharat Yolu olarak bilinen yoldur. Baharat ticaretinin kékeni M.O. 2000°li yillara
kadar uzanmaktadir. Avrupali zenginler i¢in 6nemi ¢ok biiyiik olan baharatlar, ila¢ yapiminda, kutsal
yag ya da merhemlerin hazirlanmasinda ve afrodizyak olarak kullanilirdi. Bunun yani sira baharatlar
yemeklere tat vermek i¢in ve yemeklerin havayla temasii engelleyebilmesi nedeniyle yemeklerin
eksime ve diger yollarla bozulmasimi engellemek i¢in de kullaniliyordu. Tar¢in, kakule, zerdegal,
zencefil, biber, susam gibi baharatlar, olduk¢a pahali olmalar1 nedeniyle sadece zenginler tarafindan
kullanilabiliyordu (Tok, 2000, 66-71).



hazinenin altin ve giimiis stoklarin1 baska bir deyisle degerli madenlerini arttirmaktir.
Bu hedefe ulasmak igin dis ticareti bir ara¢ olarak goren merkantilizmde 6demeler
bilangosunun fazla vermesi gerekir. Baska bir deyisle merkantilist sistemdeki temel
iktisadi faaliyet, dis ticarettir. Ote yandan merkantilizm yogun devlet
miidahaleciligine dayanan bir iktisadi ve siyasi doktrindir. Ulus devletlesme siirecini
destekleyen merkantilist felsefeye gore dis ticaret sifir toplamli bir oyun oldugundan
ticaret yapan iki iilkenin es anli bi¢cimde ticaretten kazangl ¢ikmast miimkiin degildir
(Seyidoglu, 2013: 22-23). Kole ticaretinin de son derece yaygin oldugu merkantilist
donemde Bati Avrupa iilkeleri, somiirgelerinden biiyilk miktarda degerli maden
getirmiglerdir. Bu sayede Avrupa’da bilim, sanat, teknoloji gelismis ve Sanayi

Devrimi i¢in 6n kosullar olusmustur (Yaprakli, 2020: 29).

18. yiizyilda Ingiltere’de ortaya cikip ardindan Bat1 Avrupa ve Kuzey Amerika’ya
yayilan Sanayi Devrimi ile birlikte tiretimde kas giicii yerine buhar ya da makine
giiciiniin  kullanim1 yayginlasmis ve c¢ok daha diisik maliyetle seri iiretime
gecilmistir. Fabrikalagma, sehirlesme ve kirsal alandan sehirlere go¢ hareketinin
gerceklestigi bu donemde arzin mithim derecede bollasmasi sonucu iiretebilmenin
yerini satabilme prensibi almistir. Ucuza mal iiretme ve lretilen mallarin i¢ piyasa
disina da satilmasi yoniindeki gereksinim, Bati Avrupa iilkelerinin hammadde ve
pazar arayslarini  arttirmigtir.  Buharli  gemilerin  tagimacilikta  kullanimin
yayginlagsmasiyla ve demiryollarmin gelisimine paralel olarak da yeni pazarlara
ulagsmak kolaylasmistir. Kendi sanayi devrimini gergeklestirebilen iilkelerin
hammadde ve pazar arayisi yoniindeki rekabeti, somiirgeciligin hiz kazanmasina
neden olmus ve uluslararasi ticaretin tarihsel gelisiminde somiirgecilik donemi olarak
adlandirilan bu donem, 1914 yilinda Birinci Diinya Savasi’nin ¢ikmasina degin

stirmiistiir (Balc1 ve G6cen, 2017: 12).

Uluslararasi ticaretin gelisimine iligkin bir sonraki donem, Birinci Diinya Savasi’nin
baslangi¢ yili olan 1914°ten ikinci Diinya Savasi’nin bittigi 1945 yilina kadar devam
eden ayricaliklar dénemidir. 1ki savas arasi donemde uluslararasi ticaret, hem
savaglar dolayisiyla hem de 1929 krizinin etkisiyle biiylik darbeler almistir. Bati
Avrupa’da ve diger diinya iilkelerinde kamu otoritelerinin dis ticarete yonelik
miidahaleleri sonucu dis ticaret neredeyse durma noktasina gelmistir. Ote yandan
ayricaliklar doneminde savaslarin ve krizin etkileriyle bogusan iilkeler, ithal ikameci

egilimler sergileyerek ulusal sanayilerini giliglendirmeye caligmiglardir. Tiirkiye gibi



pek cok az gelismis lilke i¢in alternatif ekonomik model arayisinin oldugu donemde
bazi {lkeler basarili denebilecek sonuglarla karsilasmislardir. 1929 krizinin
ekonomik ve toplumsal etkilerinin derinden hissedildigi bu dénemde devletler, bir
taraftan  uluslararasi ticarete kota ve giimriik vergisi gibi araglarla miidahale
bulunmuglar diger taraftan ekonomi-politik ¢ikarlart dogrultusunda bazi ilkelere

ayricaliklar tanimiglardir (Balc1 ve Gocen, 2017: 13).

Ikinci Diinya Savasi’nin bittigi yil olan 1945 yilindan giiniimiize kadar olan ve ¢ok
uluslu sirketlerin (CUS) ortaya ¢ikmaya donem ise wuluslararasi dénem olarak
adlandirilir. Bu donemde savasin derin yaralariyla bas etmeye calisan Bati Avrupa,
ekonomi-politik agidan diinyanin merkezi olma niteligini kaybetmistir. Liberal
sistemin ve Bati diinyasinin temsilcisi olarak ABD 6ne ¢ikarken SSCB de sosyalist
sistemin temsilcisi haline gelmistir. Uluslararasi donem, diinya ticaretini
serbestlestirmek maksadiyla Giimriik Tarifeleri ve Ticaret Genel Anlasmasi (GATT),
Uluslararas1 Para Fonu (IMF), Diinya Bankasi (WB), Giimriik Isbirligi Konseyi
(daha sonraki ismiyle Diinya Giimriik Orgiitii) basta olmak iizere bir ¢ok uluslararasi
orgiitiin onemli aktorler olarak ortaya c¢iktigi bir donemdir. Benzer sekilde Avrupa
Ekonomik Toplulugu (bugiinkii ismiyle Avrupa Birligi), Avrupa Serbest Ticaret
Bolgesi (EFTA) gibi bir ¢cok entegrasyon ile serbest ticaret anlagsmalar1 ve giimriik
birligi anlagmalar1 sayesinde bolgesel diizeyde dis ticaretin serbestlesmesi
hizlanmistir. Bagka bir deyisle wluslararasi donem, uluslararasi Orgiitler ve
entegrasyonlar araciligiyla iktisadi ve ticari konularda iilkeler arasi isbirliklerinin
arttig1, uluslararasi ticaretin serbestlestigi ve hizlandigr bir donemdir (Balc1 ve
Gocen, 2017: 13-14). Yeni diinya diizeni ¢ercevesinde 1950-1973 déneminde liberal
iilkeler arasinda dig ticaret 6nemli boyutlara ulasmis ve iilkelerde refah artisi
gerceklesmistir. Fakat 1973 yilinda yasanan Petrol Krizlerinin etkisiyle diinya

ekonomisi yeni bir bunalima girmistir.

Krizlerin etkisi ile ortaya c¢ikan ekonomik sorunlarin ¢6ziimiinde yeni arayislar
giindeme gelmis; boylelikle dig ticaret ve sermaye hareketlerinde serbestlesmeye
gidilmesi diisiince 1980 sonras1 diinya ekonomisine hakim olmustur. Kiiresellesme
olarak ifade edilen ve 1980’lerin sonunda SSCB’nin ¢okiisiiyle tek kutuplu bir diinya
ile kars1 karsiya kalinan bu donemde ticari kiiresellesme, finansal kiiresellesme ve
tiretimin kiiresellesmesi pek ¢cok doniisiimii de beraberinde getirmistir. Bilgi iletisim

teknolojilerinin  kullaniminin  son derece yayginlasti§i bu silirecte sanayi



ekonomisinin yerini bilgi ekonomisi almistir. Bilgi ve iletisim teknolojilerinde
yasanan gelismelerin ekonomide miithis bir doniisiim yarattig1 bu siirecte dis ticaret
sektorii elbette dijital doniisiim siirecinin disinda kalmamustir. Bilgi ve iletisim
teknolojilerinin dis ticarete sundugu avantajlar1 degerlendiren firmalar ve iilkeler,
verimliliklerini arttirmak ve maliyetlerini diisiirmek, islem hizini arttirmak suretiyle
Oonemli avantajlar elde etmektedir. Bu sayede iilkeler arasinda gergeklesen kiiresel
ticaret de dnemli 6l¢iide artmaktadir. Ote yandan bilgi ve iletisim teknolojilerinin dis
ticaret sektorii ile bag1 sadece sundugu altyap1 olanaklarindan ibaret degildir. Ulkeler
ayn1 zamanda dis ticaretten daha fazla kar elde edebilmek adina yiiksek teknolojili
tiriinler ve haliyle yiliksek katma degere sahip iiriinler ihrag etmek baska bir deyisle

uluslararasi rekabet giicii elde etmek durumundadirlar (Megik, 2020: 163).

Dijital déniisiimiin ka¢inilmaz hale geldigi 2000°li yillar -Endiistri 4.0? olarak ifade
edilen siire¢- bir taraftan dis ticaret alaninda yeni trend ve yaklasimlari giindemi
getiritken diger taraftan da hiikiimetlerin dis ticaret politikalarini yeniden gdzden
gecirmelerine neden olmustur. Diinya ekonomisinde ve kiiresel ticaretteki konumunu
kaybetme tehdidi ile kars1 karsiya kalan iilkeler, yeniden sekillenen bu siirecte
uluslararas1 ticaretten karli ¢ikabilmek i¢in birtakim kisitlamalara, yasaklamalara
yonelmektedir. Ticaret savaslari, basta ABD ve Cin olmak {izere kiiresel dlgekte
yasanmaktadir. Belirtmek gerekir ki, ticaret savaglari ile glindeme gelen yeni ticaret
engelleri ve tarifeler ile dis ticarette korumaci yaklagimlar tekrar 6ne ¢ikmaktadir.

(Megik, 2020: 160-161).

2.2 Tiirkiye’de Dis Ticaretin Tarihsel Gelisim Siireci

Tarih boyunca 6nemli ticaret yollarinin giizergdhi lizerinde bulunan Tirkiye bazen

liberal bazen de korumaci dig ticaret politikasini benimsemis ve buna paralel olarak

2 4. Sanayi Devrimi olarak da isimlendirilen Endiistri 4.0 kavramy, ilk kez 2011 yilinda Almanya’da
diizenlenen Hannover Fuari’nda kullanilmis ve Alman Ulusal Bilim ve Miihendislik Akademisi
tarafindan 2013 yilinda yayimlanan “Endiistri 4.0 Manifestosu” ile tiim diinyaya duyurulmustur.
Endiistri 4.0’ ayirt edici 6zelligi, {iretim siiregleri igerisinde yer alan tiim ara¢ ve makinelerin
sensorler ve internet araciligiyla karsilikli iletisime gegerek iiretimi es zamanli olarak
diizenlemeleridir (Algin, 2016: 21). Robotlarin kullanimu ile iiretim siireclerinde koklii bir degisimi
ifade eden Endistri 4.0 kavrami ayni zamanda uluslararas: ticaretle ilgili stiregleri de yeniden
sekillendirmektedir. McKinsey Global Instute (2015; akt. Kurt ve Bozoklu, 2019: 28), 18. yilizyilin
sonlar1 ile 19. yiizyilin baslarinda yasanan Sanayi Devrimi baska bir deyisle Endiistri 1.0 ile
kiyaslandiginda bugiinkii teknolojik gelismelerin toplum i¢inde yarattig1 etkinin on kat daha hizli ve
ii¢ yiiz kat daha fazla oldugunu tahmin etmektedir. Endiistri 1.0 ve Endiistri 4.0 devrimleri ile yaganan
teknolojik gelismeler karsilastirildiginda ikincisinin ilkine gore yaklasik olarak ii¢ bin kat daha fazla
etkide bulundugu soylenebilir.



dis ticaret hacminde donemler itibariyle dalgalanmalar olmustur. Tirkiye’nin dig
ticaretinin tarihsel seyrini Cumhuriyet oncesi donem ve sonrast donem olmak iizere

iki alt doneme ayirarak degerlendirmek uygun olacaktir.

Osmanli  doneminde uluslararasi ticareti artttrmanin  bir yolu  olarak
kapitiilasyonlardan 6nemli Ol¢lide yararlanilmistir. Anti-merkantilist politikalar
nedeniyle klasik donem Osmanli ekonomisinde ihracati kisitlayan aksine ithalati
tesvik eden bir ticari tavir vardir. Bununla birlikte 19. yiizyilin ortalarina yaklasirken
Osmanli dis ticareti agisindan 6nemli gelismelerin baslangici sayilan Baltalimani
Ticaret Antlasmasi, 1838 yilinda  Osmanli Devleti ile Ingiltere arasinda
imzalanmgtir. Ilerleyen yillarda diger Avrupali devletlerle benzer nitelikte ticaret
antlagsmalarmin imzalanmasiyla dis ticaret liberalize edilirken Osmanli ekonomisi,
Bati Avrupa’min pazari haline gelmistir. Ozellikle sanayi mallarinda ithalat
bagimliliginin artmasiyla birlikte dis ticaret agiklari, dig bor¢ olmadan finanse
edilemez hale gelmistir. 1854 yilinda ilk dis borcun alinmasiyla baslayan siireg
icinde Osmanli Devleti bir taraftan bagimsiz bir dis ticaret ve giimriik politikasi
uygulayamaz hale gelmis diger taraftan da Diiyun-u Umumiye Idaresi yoluyla gelir
kaynaklarmin 6nemli bir kisminin ipotek altina alinmasi sonucuyla karsi karsiya
kalmistir. Her ne kadar Birinci Diinya Savasi yillari i¢inde kapitiilasyonlarin hukuken
olmasa da fiili olarak kaldirilmasiyla gorece “bagimsiz” bir dis ticaret politikasi
uygulama ve giimriik vergilerinde degisiklige gitme olanag1 yakalamis olsa da savas
kosullarinda elverisli sonuglar almak miimkiin olamamistir (Boratav, 2015: 21-37).
19. yiizyil boyunca ve 20. yiizyilin basi itibariyle Osmanli dis ticaretine mal gruplari
agisindan bakildiginda Osmanli Devleti’nin temel ihracat kalemlerinin tarimsal
tiriinlerden, ithalat kalemlerinin ise mamul mallardan olustugunu belirtmek gerekir.
Tiirlin, Uiziim, incir, ham ipek, tiftik, afyon, mese palamudu, findik, pamuk ve
zeytinyag1 en fazla ihracat geliri saglayan iiriinlerdir. Thra¢ edilen iiriinler arasinda
mamul mal olarak sadece el dokumasi hali ve kilimleri saymak miimkiindiir. Temel
ithalat {riinleri ise pamuklu ve yiinlii dokuma ile seker, ¢ay ve kahve gibi gida

maddeleridir (Basar, 2020: 184).

Cumbhuriyetin ilan edildigi 1923 yilindan 1929 Krizi’ne kadar olan donemde
Tirkiye’nin dis ticareti ge¢ donem Osmanli dis ticaretiyle benzer egilimler
sergilemistir. Bununla birlikte erken Cumbhuriyet yillarinda Lozan Antlagsmasi’yla

birlikte imzalanan ticaret s6zlesmesinin ilgili hiikmii, Tiirkiye’nin liberal bir dis



ticaret politikas1 benimsemesinde son derece 6nemli bir rol iistlenmistir. Buna gore
Tiirkiye, 1928 yilinin Mayis ayma kadar Osmanli Devleti’nin 1915 yilinda
uyguladig1 giimriik vergisini uygulayacaktir. Tilirkiye’nin bagimsiz bir dis ticaret ve
glimriik politikas1 uygulamasina engel olan madde dolayisiyla 1920’11 yillar boyunca
Tiirkiye’ nin dig ticaretine liberal politikalar hakim olmustur. Lozan Antlasmasi’ndan
kaynakli giimriik kisitlamalarinin kalkacagi ve vergilerin yiikselecegi endisesiyle
yapilan spekiilatif ithalatin olduk¢a yiikseldigi bu donemde dis ticaret aciklari, rekor
seviyede seyretmistir. 1929 Krizi’nin sosyo-ekonomik etkilerinin hakim oldugu
1930’1 yillarda yeni bir ekonomik model arayigsina giren Tiirkiye, devlet eliyle
sanayilesme donemini baslatmis ve dis ticarette korumaci bir politika benimsemistir.
Ithalat1 kisitlayan ve/veya engelleyen giimriik vergisi ve kota gibi araclarla 1930’lar
boyunca dis ticaret hacmi daralmis, sektor kiigiilmiis ve ithalati ikame etmeye doniik
smai yatirnmlar tesvik edilmistir (Boratav, 2015: 50-51 ve 63-71). 1930-1938
doneminde ihracatin ithalati karsilama orani, %100’iin lizerinde gergeklemistir.
Doénem boyunca 1938 yili haricinde ihracatin, ithalattan fazla olmasi nedeniyle dis
ticaret fazlas1 verilmistir. 1939 yilinda II. Diinya Savasi’nin baslamasiyla birlikte
uluslararasi ticaret yeni bir darbe daha almistir. Savas nedeniyle ithalat kanallarinda
yasanan tikaniklar ile tarim drilinlerine olan talebin artmasi ve tarim iriinlerinin
fiyatlarinin ytlikselmesi savas yillarinda siirekli bicimde dis ticaret fazlasi verilmesini

saglamistir (Basar, 2020: 187).

Savas sonrast1 donem kiiresel anlamda serbest dis ticareti saglamaya doniik
uluslararas: orgiitlerin kuruldugu ve bolgesel anlamda ekonomik entegrasyonlarin
one ciktig1 bir donemdir. Tiirkiye de 1945 sonrasi donemde dis ticareti iizerinde
etkide bulunacak olan uluslararas: igbirliklerinin bir tiiyesi olmak yoniinde
girisimlerde bulunmustur. ABD giidiimlii serbest ticaret politikasi giderek yayilirken
Tirkiye’de Cumbhuriyet’in basindan bu yana ilk kez 1950 yilinda siyasi iktidar
degismis ve Demokrat Parti donemi baslamistir. Adnan Menderes hiikiimetlerinin
tarimsal {irlin ihracatina dayandirdiklar: serbest dis ticaret politikasi ile Tiirkiye kisa
stirede dis ticaret acig1 meselesiyle yliz ylize gelmistir. 1950-1960 yillarin1 kapsayan
Demokrat Parti iktidarinin ilk yillarinda Kore Savasi’nin yarattigi talep etkisiyle
tarim triinleri ihracati artsa da savasin ardindan ihracat gelirleri diismeye baslamistir.

Yasanan doviz kithigr sebebiyle 1953 sonrasi alinan ithalati kisitlayici tedbirlerin



etkisi zayif olmus ve dis ticaret, acik vermeye devam etmistir (Boratav, 2015: 103-

104 ve 119-123).

Demokrat Parti donemi 1960 yilinda yapilan darbe ile son bulmustur. Tiirkiye nin
1960’lardan itibaren ithal ikameci sanayilesme politikasi benimsenmesine paralel
olarak dis ticarette tekrar korumaci bir donem baglamistir. Buna ragmen bes yillik
kalkinma planlarinin uygulandigi 1960-1980 déneminin tamaminda Tirkiye’nin dig
ticareti agik vermistir. Yerli {iretimi tesvik eden bir sanayilesme stratejisinin
uygulandig1r bu yillarda dis ticaretin siirekli bir bigimde agik vermesi 6nemli bir
meseledir. 1973 yilinda petrol fiyatlarinin artisiyla baglayan ekonomik bunalim bir
taraftan dis ticaret verilerini kotiilestirirken diger taraftan da dretim ve istihdam
acisindan darbogazlar olusturmustur. Isci dévizleri sayesinde Tiirkiye, petrol
krizlerinin etkilerini bir siire i¢in 6teleyebilse de kriz giderek derinlesmis ve 1980 y1li
itibariyle yeni bir ekonomik modeli benimsemek durumunda kalmistir (Basar, 2020:

190).

1980’11 yillardan itibaren diinya ekonomisini yeniden sekillendiren kiiresellesme ile
birlikte ticaret serbestisi ve sermaye hareketliligin oniindeki engellerin kaldirilmasi
stirecine  bilgi ve iletisim teknolojilerinin  kullanimmnin  kiiresel ~ olgekte
yaygmlasmustir.  Ozellikle 1980°lerin  sonu ve 1990’larin  basindan itibaren
yayginlasan kiiresellesme siireci Tirkiye ekonomisi ve dis ticareti ilizerinde de
etkisini gostermistir. 24 Ocak 1980 Kararlar ile baglayan siire¢ iginde Tiirkiye,
ihracata ithal ikameci sanayilesme politikasin1 terk ederek ihracata dayal
sanayilesme politikasin1 uygulamaya baslamistir. Tiirkiye’nin dis ticaretinin bir kez
daha serbest birakildigi bu dénemde 1989 yilinda kabul edilen 32 sayili kararname
ile birlikte sermaye hareketleri de serbest birakilmig; 6te yandan Tiirkiye nin cari
aciklari, bu donemde ekonominin en ©6nemli kronik sorunlarindan biri haline
gelmistir. 1980’lerden giiniimiize ulusal ve uluslararasi krizlerin etkisinden otiirii dis
ticaretin hayli kirilgan bir nitelik arz ettigi Tirkiye’de ihracat onemli hacimde
genislemis olmakla birlikte ithalatta ¢ok daha 6nemli artislar yaganmistir. Bu durum
kacinilmaz olarak Tiirkiye’nin dis ticaretinde siirekli aciklarin olugsmasina neden
olmustur. Ithalatta yasanan siirekli artislarin farkli sebepleri olsa da Tiirkiye’nin
ihracatinin ithal girdilere bagli oldugu gergegini belirtmek gerekir (Boratav, 2015:
161-175 ve 197-198).
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2.3 D1s Ticarete fliskin Temel Kavramlar

Diinya tizerinde bulunan iilkelerin her biri emek, sermaye, dogal kaynak, teknoloji
gibi iktisadi girdilere sahip olmalarina ve bu kaynaklarla mal ve hizmet iiretmelerine
ragmen sahip olduklar1 kaynaklarla ihtiyaglarinin tamaminmi karsilayamamakta ve
kendi aralarinda ticarete yonelmektedirler. Ulkeler arasinda birbirinden farkli
nitelikte iligkiler kurulmasina ragmen 6teden beri en fazla 6ne ¢ikan iliski, ekonomik
iliskilerdir. Ekonomik iliskilerin basinda ise iilkeler arasinda mal alim ve satimina
dayali iligkiler bagka bir deyisle dis ticaret ilk sirada gelmektedir. Bu baglamda dis

ticarete iliskin kavramlara daha yakindan bakmak uygun olacaktir.

2.3.1 Dis ticaret

Dis ticaret, uluslararasi diizeyde gerceklestirilen ticareti ifade etmek i¢in kullanilan
bir kavramdir. Dis ticaret kavramini dar ve genis anlamda olmak tiizere iki sekilde
tanimlamak miimkiindiir. Buna gore dar anlamda dis ticaret bir tilkenin digerlerine
mal satmasini ve diger iilkelerden mal satin almasini ifade ederken genis anlamda dis
ticaret ise hem mal ve hem de hizmet ticaretini ifade eder (Takim vd., 2018: 9).
Mallarin iilke smirlarindan giris ve ¢ikislart goriiniirde oldugundan ve kayitlari
tutuldugundan dis ticaret kavraminin literatiirde goriinen islemler olarak da
isimlendirildigini belirtmek gerekir. Benzer sekilde uluslararasi hizmet ticareti ise

goriinmez islemler olarak isimlendirilmektedir (Alkin, 1983: 227-228).

2.3.2 Dis ticaretin cesitleri

Dis ticarete konu olan mallar prensip olarak dis ticarete taraf olan {ilkelerin dis
ticaret, giimriik ve kambiyo rejimlerine tabidir. Ithalat ve ihracatin dis ticaret,
giimriik ve kambiyo rejimleri ¢ercevesinde gerceklestirildigi, mal bedelinin serbest
doviz ile 6dendigi ve mevzuat ile 6zel bir ayricalik taninmayan dis ticaret, normal dis
ticaret olarak isimlendirilmektedir. Ulkeler arasinda gerceklestirilen dis ticaret
islemlerinin biiyiik bir kism1 normal dis ticarettir. Ote yandan dis ticaret islemlerinin
bazilar1 tasidiklar1 6zellikler nedeniyle dis ticaret, kambiyo ve gilimriik alaninda
yiirlirliikte olan mevzuata tabi olmadan gergeklestirilmektedir (Yaprakli, 2020: 38).
Bu tiir normal dis ticaret disinda kalan dis ticaret tiirleri bagl ticaret, sumir (kiyi)

ticareti, transit ticaret ve serbest bélge ticaretini saymak mimkiindiir.
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Bagh ticaret, iki iilkenin aralarinda imzalanan ticari bir sdzlesmeye istinaden
ihracatginin mal bedeli olarak ithalat¢i tilkeden serbest doviz hari¢ farkli bir taahhiit
ya da islem talep etmesiyle gerceklestirilen ticaret seklidir. Bu yonteme daha ziyade
alicinin ithalat bedelini 6demek i¢in yeterli dovizinin olmadig1 hallerde basvurulur
(Kaya, 2012: 85). Bagl ticaret konusunda bir sonraki boliimde ayrintili bigimde bilgi

verileceginden burada sadece kavramsal agiklama ile yetinilmistir.

Stur (ki) ticareti, ortak kara ve deniz siir1 olan {iilkelerin kendi aralarinda
yaptiklar1 6zel anlagmalar geregince ticarete taraf {ilkelerin sinir ve kiy1 bolgelerine
yakin yerlesim yerleri arasinda yapilan dis ticarettir. Gilimriik islemlerinin
yuriitiilmesi siirecinde sinir veya kiy1 ticaret merkezlerinin ilgili tilkelerinin giimriik
bolgesinin disinda oldugu kabul edildiginden glimriik mevzuatinin hiikiimlerinden
muaf olunur. Boylelikle komsu iki iilkenin ihtiyaglar1 daha kolay ve hizli bi¢imde

karsilanmis olur (Seyidoglu, 2009: 126).

Transit ticaret, bir iilkedeki ithalatg1 firmanin doviz karsiliginda satin aldigi mallart,
kendi iilkesi ya da baska bir iilke iizerinden {igiincii bir iilkeye ihra¢ etmesi
durumunda gergceklesen dis ticaret tiirlidiir. Transit ticaret islemlerinin
gerceklestirilmesi i¢in  glimriik beyannamesinin diizenlenmesine gerek yoktur

(Yaprakli, 2020: 40).

Serbest bélge ticareti, ilgili lilke ile serbest bolge arasinda gerceklestirilen bir dis
ticaret tiiriidiir. Serbest bolgeler genel olarak bir lilkede cografi olarak tanimlanmig
sinirlt bir alan igerisinde belirli ekonomik faaliyetler i¢in iilkenin geri kalanina gore
cesitli tesvik ve ayricaliklarin saglandigi alanlardir (Acar ve Karakas, 2017: 22).
Serbest bolge ilan edilen ve uluslararasi ticarete agilan bolgede sinai ve ticari
faaliyetleri tesvik edebilmek maksadiyla iktisadi, mali ve ticari alandaki mevzuat
hiikiimleri tamamen veya kismen uygulanmaz. Buna gore yabanci bir iilkeden ithal
edilen mallar, serbest ticaret bolgesine girdiginde vergiden muaf tutulmaktadir.
Uygulamada yaygin olan, serbest bolgelerin serbest ticaret merkezi durumunda
olmalaridir. Bir¢ok gelismis iilkede bazi liman kentlerinin hizla gelismelerinde

serbest bolge olmalar birinci derecede etkili olmustur (Tokgdz, 1983: 1155).

Dis ticaret, alim ve satim islemlerinin teslimi acisindan ithalat (dis alimlar) ve ihracat
(dis satimlar) olmak iizere ikiye ayrilir. Bu iki kavrama daha yakindan bakmak

uygun olacaktir.
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2.3.3 ihracat

Thracat, iilkede yerlesik kisi ve kurumlar tarafindan yurt i¢inde iiretilen bir malin o
iilkenin mevzuatina uygun bir sekilde bagka bir iilkeye gonderilip yine o iilkenin
kambiyo mevzuatina uygun bi¢imde bedelinin yurda getirilmesidir. Ihracat
islemlerinde yurt i¢inden yurt disina mal akis1 olurken yurt disindan yurt igine de
doviz akis1 olmaktadir (Takim vd., 2018: 10). Ihracat1 deger ve miktar cinsinden
ifade etmek miimkiindiir. Bu baglamda deger bakimindan ihracat, bir iilkenin yurt
disina sattig1 mallarin degerini gosteren biiyiikliiktiir. Miktar olarak ihracat ise yurt
disina satilan mallarin miktar bazinda ifade edilmesiyle ortaya ¢ikan biiyiikliiktiir

(Yaprakli, 2020: 4-5).

Dis ticaret istatistiklerinde ihracat genellikle FOB olarak gosterilir. Bunun anlami
thra¢ edilecek malin, iiretildigi yerden yabanci lilkeye yollanacagi ulastirma aracina
kadar gotiiriilmesi ve orada teslim edilmesidir. Bu durumda ihra¢ malinin birim
fiyati, araca kadar yapilan ulagtirma vb. masraflar1 da kapsayacak sekilde hesaplanir
(Alkin, 1983: 228). ihracata konu olan mallarin bedeli ise ithalat¢1 tarafindan
uluslararas: ticarette kabul goren O6deme yoOntemlerinden biri ile 6denmektedir.
Ulkeye doviz girisi saglayan ihracat ile ekonomik biiyiime arasinda cesitli

nedenlerden 6tiirii pozitif yonlii bir iliski bulunmaktadir (Demirhan, 2005: 77-78).

2.3.4 ithalat

Ithalat, iilkede yerlesik kisi ve kurumlar tarafindan vyiiriirlikteki mevzuat
cergevesinde yurt disindan alinan bir malin bedelinin kambiyo mevzuatina uygun
bi¢cimde 6denerek yurda getirilmesi islemidir. Ithalat isleminde yurt disindan yurt
icine dogru mal akis1 gerceklesirken yurt i¢inden yurt disina dogru da doviz akis
gerceklemektedir (Takim vd., 2018: 10-11). Ithalati deger ve miktar cinsinden ifade
etmek miimkiindiir. Bu baglamda deger bakimindan ithalat, bir {ilkenin yurt digindan
satin aldig1 mallarin degerini gosteren biiyiikliiktiir. Miktar olarak ithalat ise yurt
disindan satin alinan mallarin miktar bazinda ifade edilmesiyle ortaya c¢ikan

biiyiikliiktiir (Yaprakli, 2020: 4-5).

Ithalat dis ticaret istatistiklerinde genellikle CIF olarak yer alir. CIF terimi malin satis
fiyatinin iistiine alicinin  bulundugu tlkeye kadarki sigorta ve navlunun da
eklendigini gostermektedir (Alkin, 1983: 228). Ithalata konu olan mallarin bedeli ise

ithalatg1 tarafindan uluslararasi ticarette kabul géren 6deme yontemlerinden biri ile
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odenmektedir. Ulkeden doviz ¢ikisina neden olan ithalat, makro ekonomik agindan

bakildiginda GSYIH’y1 azaltmaktadir.

2.3.5 Dis ticaret bilancosu

Bir iilkenin bir yillik bir zaman diliminde gergeklestirdigi ithalat ve ihracat
degerlerinin karsilastirilmast sonucu dis ticaret agigi, dis ticaret fazlasi veya dis
ticaret dengesi ile karsilasmak miimkiindiir. D1s ticaret agigi, bir iilkenin belirli bir
zaman diliminde ihrag ettiginden daha fazlasini ithal etmesi durumudur. Dis ticaret
fazlas1 ise belli bir zaman diliminde ihracatin ithalattan daha fazla oldugu durumu
ifade eder. Her iki senaryo da {ilkelerin gercekten olmasini istedikleri bir sey
degildir. Ideal dis ticaret dengelidir. Dis ticaret dengesi ise belli bir zaman diliminde
gergeklesen ithalat ve ihracat degerlerinin birbirine esit olmasidir (Seyidoglu, 2009:
335).

2.3.6 Dis 6demeler bilancosu

Di1s 6demeler bilancosu ya da dengesini dar ve genis anlamda olmak tizere iki sekilde
tanimlamak miimkiindiir. Dar anlamda dis 6demeler dengesi genellikle bir yil i¢inde
iilkenin yerlileri ve yabancilar arasinda yapilan O6demelerin sistematik bi¢imde
tutuldugu belgelerdir. Genis anlamda dis 6demeler bilangosu ise belirli bir siire
icerisinde bir ekonominin yerlileri ve yabancilar arasinda meydana gelen ekonomik
akimlara bagli degerlerin, transfer odemelerinin ve rezervlerde meydana gelen
degisikliklerin sistematik ve muhasebe kayitlarina uygun belirlendigi istatistiki bir

belgedir (Karluk, 2009: 575-576).

Dis 6demeler bilangosu, bir iilkenin mal, hizmet ve sermaye akimlar1 gibi islemler
nedeniyle dis diinyadan sagladigi gelirlerin disariya yaptigi ddemelere esit olup
olmadigim1 ortaya koyar. Dig 6demeler bilangosundaki denge ya da dengesizlik
(fazlalik veya agik) esasinda o iilkenin uluslararasi alandaki iktisadi ve mali itibarinin
bir gostergesidir. Dis 6demeler bilancosunun acik ya da fazla vermesi o iilkenin
odeme giiciindeki iyilesme ve kotiilesmeye isaret eder. Ote yandan dis ddemeler
bilangosundaki ac¢ik ya da fazlalik, makro ekonomik gostergeler iizerinde de oldukca

etkilidir (Seyidoglu, 2009: 382).
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Merkantilizm doéneminden bu yana énemli ve ilgi ¢ekici bir gosterge olan ddemeler
bilangosunun dort ana hesabi vardir: cari islemler hesabi, sermaye hesabi, resmi

rezervler hesabi ile net hata ve noksanliklar (istatistiki farklar) hesabu.

Cari islemler hesabi, dis 6demeler bilangosunun en 6nemli hesabidir. Mali ticareti,
hizmet ticareti ve tek tarafli transferler olmak tizere ii¢ alt boliimden olusmaktadir.
Baska bir deyisle cari islemler hesabi, bir iilkenin mal ve hizmet ihracat1 ve yurt
disindan yapilan bedelsiz transferler ile mal ve hizmet ithalati ve yurtdisina yapilan
karsiliksiz transferlerin toplam tutar1 arasindaki farki gostermektedir. Cari islemler
hesab1 ayni zamanda yerli ve yabanci yerlesikler arasindaki mal, hizmet ve
varliklarin yer degistirmesiyle olusan para akisini gosterir (Akgiil vd., 2007: 1).
Hesabin bakiyesinin pozitif veya negatif bir deger almasina bakilarak cari fazla veya
cari agiktan bahsetmek miimkiindiir. Cari islemler hesabi, cari yilda {iretilen mal ve
hizmetlerin ithal ve ihract ile yatinm gelirlerini ve tek tarafli transferleri
kapsadigindan iilkenin uluslararas1 islemleri il GSYIH arasinda dogrudan bir iliski

kurmak mumkiindir.

Sermaye hesabi, yurtdisindan iilkeye sermaye girisi ve ililkeden yurtdisina sermaye
cikisini gosteren hesaptir. Sermaye hareketleri hesabinda gosterilen sermaye ithali ve
sermaye ihract kisa veya uzun vadeli olabilir. Benzer sekilde uluslararasi sermaye
akimlarini dogrudan yabanci yatirimlar ve portfoy yatirimlart seklinde siniflandirmak
da miimkiindiir. Dogrudan yabanci yatirim, yabanci bir llkedeki yatirimcinin
baslangi¢ sermayesi, teknoloji, is bilgisini birlestirerek veya mevcut bir sirketin
sermayesini artirarak bagka bir iilkedeki bir sirkete yatirim yapmasini ifade eder.
Portféy yatirimlar1 ise tahvil, bono, hisse senedi gibi sinir 6tesine aktarilan mali

fonlardan olusur (Karahan ve Ipek, 2013: 300-301).

Otonom islemler olarak da isimlendirilen cari islemler ve sermaye hareketleri,
ekonomik hayatin normal isleyisinin bir sonucu oldugundan dengesizlik doguran
hesaplardir. Bu iki hesap ¢izgi istii kalemler olarak da ifade edilmektedir. Oysa
resmi rezervler hesabi ile istatistiki farklar hesabi, dengesizlik giderici hesaplardir.
Cizgi alti kalemler olarak da ifade edilen resmi rezervler hesabinda merkez
bankasinin doviz piyasasina yapmis oldugu miidahalelerin sonucunda {ilkenin
uluslararasi resmi rezervlerindeki degisimler gosterilirken net hata ve noksanliklar

(istatistiki farklar) hesabi, 6demeler bilancosu istatistiklerini muhasebe kayitlar
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anlaminda denklestirmek i¢in kullanilan tek kalemden ibaret bir hesaptir (Karluk,
2009: 580-581).

Dis ticaret acig1/fazlasi ile cari agik/fazladan farkli olarak dis agik veya dis fazla, dis
O0demeler bilangosu dengesizliklerini ifade etmek icin kullanilir. Esas olarak cari
islemler hesabi ve sermaye hesabi gibi otonom kalemlerin bakiyesinin negatif
vermesi dis aciga neden olurken s6z konusu iki otonom hesabin bakiyesinin pozitif
vermesi dis fazlaya neden olur. Dig dengeyi tespit etmek amaciyla uygulamada
kullanilan {i¢ farkli kavram vardir: temel denge, likidite dengesi ve resmi rezerv
islemleri dengesi (Seyidoglu, 2009: 400-403).

2.3.7 Ihracatin ithalat1 karsilama oram

Thracatin ithalati karsilama orami olarak ifade edilen biiyiikliik, ihracat/Ithalat x100
formiilii ile hesaplanmaktadir. Bir iilkede bir yillik bir dénemde gerceklestirilen
ithalatinin ne kadarinin ihracat gelirleriyle karsilandigini gésteren bu oranin 100°den
biiyiik olmasi, tilkenin dis ticaret fazlasi verdigini gosterirken 100°den kii¢iik olmas1

da dis ticaret ag1g1 verdigine isaret eder (Takim vd., 2018: 21).

2.3.8 Dis ticaret politikasi

Hiikiimetler tarafindan benimsenen ve uygulanan genel ekonomi politikasinin bir
parcasi olan dis ticaret politikasi, hiikiimetlerin 6demeler bilangosunun cari islemler
hesabinda yer alan ithalat ve ihracati sinirlandirmak, 6zendirmek veya yapilis seklini
diizenlemek amaciyla almis oldugu 6nlemlerin bitiintidir (Karluk, 2009: 311). Dis
ticaret politikasi liberal (serbest/disa agik) bir nitelikte olabilecegi gibi korumaci (ige

doniik) nitelikte de olabilir.

2.3.8.1 Dis ticaret politikasinin amaglari

Hiiklimetlerin liberal ya da korumaci bir dig ticaret politikasin1 benimserken
ulagsmaya calistiklar1 bir takim amaclar1 bulunmaktadir. Bunlar1 6demeler bilangosu
dengesizliklerinin giderilmesi, dis rekabetten koruma, ekonomik biiylime ve
kalkinmanin saglanmasi, ekonomiyi liberallestirme, kendi kendine yeterliligin
(otarsi) saglanmasi, yurticinde ekonomik istikrarin saglanmasi, piyasa aksakliklarinin
giderilmesi, hazineye gelir kazandirilmasi, sosyal ve siyasal nedenler olarak

stralamak miumkindiir.
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Gelismiglik diizeyleri ne olursa olsun iilkelerin bir cogu ddemeler bilangosu
dengesizligi Sorunu ile karst karsiya kalmaktadir. Makro ekonomik anlamda
istikrarsiz yaratan bu sorunun baskisini elbette gelismekte olan iilkeler daha fazla
hissetmektedirler. Bu baglamda Odemeler dengesizliklerini gidermek isteyen
hiikiimetler de cesitli araclarla basta mal ve hizmet ithalatina veya ihracatina
midahalelerde bulunmaktadir. Bu iilkelerde dis ticaret politikasinin amaci, doviz
kazandirict islemlerin 6zendirilmesi ve/veya ithalat ve diger doviz ¢ikisina neden

olan islemlerin caydirici hale getirilmesidir (Seyidoglu, 2009: 118).

Dus rekabetten koruma, yerli sanayi ve yerli {lreticilerin yabanci endiistri ve
firmalarla rekabet edebilecek olgunluga eriginceye kadar en azindan belli bir siire dis
rekabetten korunmasidir. Korumaci bir dig ticaret politikasiyla ithalatin
sinirlandirilmasi, yerli endiistrinin biiyliylip gelismesi i¢in uygun bir ortami

yaratacaktir (Takim vd., 2018: 20-21).

Dis ticaret politikasinin amaglarindan biri de ekonomik biiyiime ve kalkinmanin
saglanmasidir. Ekonomik biiyiime reel GSMH’da ortaya ¢ikan yillik biiylime iken
ekonomik kalkinma ¢ok daha kapsamli bir kavramdir. Ulkenin ekonomik, toplumsal,
siyasal yapilarinin degiserek insan yasaminin maddi ve manevi alanda ilerlemesi ve
giderek toplumun refahinin artmasidir. Bu bakimdan kalkinma, ekonomik biiyiimeyi
icermekle birlikte bunu agmakta, nicel degisimle birlikte sosyo-ekonomik alandaki
nitel doniisiimii de kapsamaktadir (ilkin, 1983: 722). Dis ticaret politikasi ile
ihracattan doviz geliri elde edilmesi veya ithalatla tiretimde kullanilacak ara mali ve
sermaye mallarmin tedariki sayesinde iilkede ekonomik biliyiime ve kalkinma

hedefine ulasmak miimkiin olabilmektedir.

Diinya piyasalarina daha fazla entegre olmak, serbest piyasa ekonomisini tiim kurum
ve kurallartyla tesis etmek isteyen iilkeler, dis ticareti serbestlestirmek suretiyle
ekonomiyi liberallestirmeye yonelmektedirler. Bu sayede uluslararasi ticaretten daha

fazla pay alabilmeleri miimkiin olmaktadir (Seyidoglu, 2009: 119).

Kendi kendine yeterli olma anlaminda kullanilan ve Fransizca kokenli bir kelime
olan otarsi, bir iilkenin dis diinya ile olan ekonomik iligkilerini minimize etmesini
ifade etmektedir. Korumaci bir dis ticaret politikasinin amaci olan otarside bir iilke,
yabanci lilkelere olan bagimliligin ekonomik ve politik risklerinden ka¢inmay: tercih
etmektedir. Fakat giinlimiizde dis ticaret politikasinin bu anlamda bir amaci

bulunmamaktadir (Karluk, 2009: 314).
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Yurtici ekonomik istikrarin saglanmas: 1lgili lilkede mal piyasasi ile para piyasasinin
esanli bigimde dengede olmasi anlamina gelmektedir. Bu nedenle tam istihdamin ve
fiyat istikrarinin saglanmasi baska bir deyisle issizlik ve enflasyonla miicadelede
para, maliye ve gelirler politikasi kadar dis ticaret politikas1 da 6nemlidir (Seyidoglu,

2013: 144).

Yurtici piyasada aksakliklarin bulunmas: halinde ilgili piyasada faaliyet gdsteren
monopolcii (tekelci) firmanin giiclinii kirmak igin gorece serbest bir dis ticaret
politikas1 ile rekabet ortamini tesis etmek miimkiin olabilmektedir. Aksi halde
monopolcii firma {iretimi azaltip fiyat1 yiikselterek tiiketicini refahini azaltmaya ve
monopolcii kdrim1 arttirmaya devam edecektir. Bu durumda hiikiimetin glimriik
tarifeleri ve tarife disi engelleri kaldirarak veya azaltarak i¢ piyasada rekabeti

gelistirme yoluna gitmesi uygun olacaktir (Takim vd., 2018: 24).

Dis ticaret politikasinin bir bagka amaci ise ithalat veya ihracata konu olan esyalarin
giimriikten girisi ve cikisi sirasinda alinan vergilerle hazineye gelir saglanmasidir.
Guimriik vergileri her ne kadar teorik olarak hem ihracattan hem de ithalattan
alinabilse de uygulamada ithalata konu olan mallardan alinmaktadir. Glimriik
vergilerinin 6zellikle gelismekte olan iilkelerin kamu otoriteleri agisindan ¢ok dnemli

bir gelir kaynagi oldugunu belirtmek gerekir (Seyidoglu, 2009: 119).

Hiikiimetler bazen de sosyal ve siyasal nedenlerle bir sektorii veya iiretici grubunu
kayirmak istediklerinde o sektorde iiretilen malin ikamesi olan ithal mallar yiiksek
oranda vergilendirmek suretiyle korumaci bir dis ticaret politikas1 uygulamayi tercih
edebilirler. Aksi bir durumda ise giimriik vergilerini azaltarak gelir dagilimim belli
bir sosyal grup aleyhine degistirebilirler (Seyidoglu, 2009: 120). Merkantilizmden
giiniimiize kadar hiikiimetler, sosyal ve siyasal nedenlerle pek ¢ok kez dis ticaret

politikas1 uygulamislardir.

2.3.8.2 Dis ticaret politikasinin araglari

Dis ticaret politikasinin amaglarina ulasabilmek i¢in hiikiimetler tarafindan kullanilan
bir takim dis ticaret politikasi araglari bulunmaktadir. Dis ticaret politikast araglarini
glimriik tarifeleri, tarife disi engeller ve tarife benzeri engeller olmak lizere ti¢ temel

kategoriye ayirmak miimkiindiir.
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Dis ticaret politikasinin en eski ve geleneksel araglarindan biri olan giimriik vergileri
teorik olarak dis ticarete yani hem ithalata hem de ihracata konu olan mallardan
alabilir. Hazine i¢in 6nemli bir gelir kalemi olan ve 6ziinde bir harcama vergisi
olan giimriik vergilerinin tarifesi ad-valorem veya spesifik olabilir.® Bununla birlikte
giimriik vergilerinin 6teden beri iki temel amaci bulunmaktadir. Bunlardan biri
hazineye gelir saglanmasit digeri ise yerli iireticinin korunmasidir. Gilimriik
vergilerinin arttirilmasi daha korumaci bir dis ticaret politikasina isaret ederken
giimriik vergilerinin azaltilmasi serbest dis ticaret politikasinin bir geregidir.
Thracattan alinan giimriik vergilerinin amaci daha ziyade dis 6demeler dengesinin
saglanmasidir. Fakat giiniimiizde ihracattan alinan giimriik vergilerinin Snemini
kaybettigi kolaylikla sdylenebilir. IThracattan alman giimriik vergilerinin aksine
ithalattan alinan giimriik vergileri, dis ticaret iliskilerini diizenlemek ve dis 6demeler
bilangosu agiklarin1 kapatmak icin halen yaygin bigimde kullanilan bir dis ticaret
politikast aracidir. Gilimriik tarifelerinin yiikseltilmesi ithal mallarin fiyatini
yiikseltmek suretiyle ithalati ikame edebilecek tiirdeki yerli mallari daha ucuz hale
getirerek tiiketicilerin ithal mali talebini kismalarina neden olur. Bir taraftan ithalatin

azalmasiyla 6demeler bilangosu agiklari azalir diger taraftan hazineye gelir saglanmis
olur (Alkin, 1983: 543).

Gumriik tarifeleri, uluslararasi ticarete getirilen en 6nemli siirlama tiirii olmakla
birlikte 1947 yili itibariyle GATT in ydirirliige girmesi ve diinya ticaretinin
serbestlestirilmesi maksadiyla gerceklestirilen goriigmelere paralel olarak giimriik
tarifeleri onemini kismen kaybetmistir (Iyibozkurt, 2001: 217). Benzer sekilde
1980’1 yillardan itibaren ticaretin serbestlestirilmesine dayali politikalarla birlikte
giimriik tarifelerinin disiiriilmesi veya tarifelerden vazgecilmesi yoniindeki baski

devam etmektedir.

Ote yandan dis ticaretin hizla biiyiidiigii ve karmasiklastigi 20. yiizyiln ilk
yarisindan itibaren tarife disi engeller, dis ticaret politikasinin 6nemli bir araci haline
gelmistir. Tarife dis1 engellerin giimriik vergilerinin yerini almalar1 ve korumaci bir
dis ticaret politikasinin aract olarak yaygin bicimde kabul goérmelerinin altinda yatan

iki neden vardir. Bunlardan ilki 1947 yili itibariyle GATT 1n yiiriirliige girmesi ve

3 Tarife, ithalat ve ihracat iizerine konulan vergileri gdsteren liste anlaminda kullamlmaktadir. Ad-
valorem tarife, malin degerinin belli bir oranda vergilendirilmesi esasina dayanirken spesifik tarife,
agirlik, miktar ve hacim gibi malin fiziki 6zellikleri esas alinarak vergilendirilmesi esasina dayanan
tarifelerdir (Falay, 1983: 1235-1236).
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cok tarafli ticaret goriismeleriyle ortalama giimriik vergisi oraninin %40°’lardan
%7 lere diisiiriilmesidir. Ikinci neden ise giimriik tarifelerinde degisiklik yapilmasi
yoniindeki kararlarin parlamentolarin onayimi gerektirmesidir. Tarife dis1 engellerden
farkli olarak giimriik vergilerini gizlice arttirmak miimkiin degildir. Oysa tarife dis1
engeller, kisitlayici dis ticaret tedbirlerinin alinmasinda ¢ok daha kolay bir bicimde
kullanilabilmektedir. Tarife dis1 araclar/engeller, ithalat ve ihracat iizerinde dogrudan
etkili olan ve daha ziyade gelismis iilkeler tarafindan gelismekte olan iilkelere karsi
uygulanan, genellikle doviz c¢ikisina neden olan islemleri kisitlamak igin
hiikkiimetlerin tek tarafli karari ile gerceklestirilen miidahale 6nlemleridir (Karluk,
2009: 367). Tarife dis1 engeller miktar kisitlamalar: (kotalar), ithalat yasaklart, doviz

kontrolii (kambiyo denetimi), ¢coklu kur uygulamalaridir.

Tarife benzeri engeller ise yurtdisinda iiretilen mallar1 pahalilastirip yerli tiretimin
karliligin1 arttiran ve fiyat mekanizmasi yoluyla serbest ticarete miidahale
niteligindeki dis ticaret politikasi araglaridir (Takim vd., 2018: 45). Bunlar arasinda
goniillii ihracat kisitlamalar, telafi edici (dengeleyici) vergi, goriinmez engeller,
uluslararasi fiyat farklilastirmasi (damping), ihracatin ozendirilmesi, kamu
kuruluslarmmin satin alma politikalar, ilave giimriik vergisi Ve karsi (bagl) ticareti

saymak mimkiindiir.

2.4 D1s Ticarete Iliskin Teoriler

Ulkeler arasindaki ticari islemlerin baslangict M.O. 2000°1i yillara kadar dayanmakla
birlikte dis ticaretin bilimsel yontemle analizi gdrece yakin bir zamanda
gerceklesmistir. Merkantilizm doneminde ulagilan sermaye birikimi ile 18. yiizyilin
sonlarmdan itibaren Ingiltere’den diger Avrupa iilkelerine yayilan sanayi devrimi
donemi, aynt zamanda iktisadin bir bilim dali olarak ylikselise gectigi donemdir.
Iktisadi analiz kapsaminda uluslarin birbirleriyle neden ticaret yaptigmin cevabini
arayan teorileri ise klasik teoriler ve 1960 sonras1 donemde 6ne ¢ikan yeni teoriler
olarak ikiye ayirmak miimkiindiir. Mutlak iistiinliikler teorisi, karsilagtirmall
ustiinliikler teorisi Ve faktér donatimi teorisi klasik dis ticaret teorileri arasinda yer
alirken nitelikli isgiicii teorisi, teknoloji agigr teorisi, iiriin donemleri teorisi,
tercihlerde benzerlik teorisi, 6l¢ek ekonomileri teoremi Ve monopolcii rekabet teorisi
yeni teoriler arasinda yer almaktadir. Dig ticaretin bilimsel bir yontemle analizinde

her biri ¢ok 6nemli olan bu teorilere yakindan bakmak uygun olacaktir.
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2.4.1 Merkantilizm

Merkantilizm, feodalizmin yikilisiyla beraber 15. yiizyil ile 18. yilizyil arasindaki
yaklasik ti¢ yiiz yillik siirecte Bati Avrupa’ya egemen olan iktisadi ve siyasi bir
sistemdir. Merkantilist diisiinceye gore bir iilkenin veya devletin zenginligi sahip
oldugu altin ve glimiis gibi degerli madenlerle Ol¢iiliir. Bu yaklasima gore diinyada
yer alan servet stoku degismez. Bu servetten daha fazla pay alabilmenin yolu ise dis
ticareti bir arag olarak kullanmaktir. Tiiccar sermayesinin egemenligine dayanan bu
yaklasimda amag¢ dis ticaret fazlast vermek suretiyle degerli maden stokunu
arttirmaktir. Bu maksatla hammadde ve ara mallarinin ihracatina sinirlama veya
yasaklamalar getirilirken mamul mallarin ihracati tesvik edilmistir. Benzer sekilde
mamul mallarinin ithalatin1 sinirlama veya yasaklamalar getirilirken hammadde ve
ara mallarinin ithalat1 tesvik edilmistir. Dis ticarette yogun devlet miidahaleciligine
dayanan merkantilizm, ayni zamanda ulus devletlerin ortaya ¢iktigi ve merkezi
otoritenin giiclendigi bir déonem olmustur (Seyidoglu, 2013: 22-23). Merkantilist
teoriye gore zenginligin kaynagini olusturan kiymetli madenlerin dis ticaret yoluyla
arttirllmas1 miimkiin olamayacagindan iki iilkenin dis ticaretten ayni anda kazangh
cikmast miimkiin degildir. Baska bir deyisle bir devlet zenginlesirken diger devletin
fakirlesmesi kagimilmaz bir durumdur (Takim vd., 2018: 59).

2.4.2 Mutlak iistiinliikler teorisi

Dig ticaretin bilimsel yontemle analizi ilk kez Adam Smith tarafindan mutlak
ustiinliikler teorisi ile gergeklestirilmistir. Emek-deger teorisi olan mutlak
uistiinliiklere gore bir malin maliyetini belirleyen unsur, malin tiretiminde kullanilan
homojen nitelikli emektir. Teoriye gore taraflarin her iki tarafindan karli olacak
sekilde dis ticaret yapabilmesinin temel kosulu, herhangi bir malin iiretiminde
kullanilan birim emek miktarlarinin farkli olmasidir. Smith’e gore bir iilke diger
iilkeye kiyasla daha diisiik maliyetle iirettigi {iriinler lizerinde yogunlasmali ve bu
mallar1 ihrag ederek, diisiik maliyetle {iretemedigi iiriinleri ise ithal etmelidir. Ulkeler
arasinda igboliimii ve uzmanlagsmaya dayanan mutlak {stiinliikler teorisine gore her
iki tlkenin de dis ticaretten karli ¢ikabilmesi i¢in iilkeler arasinda serbest dis ticaretin
gerceklesmesi elzemdir. Ancak bu sekilde diinya iiretimi ve serveti artabilecektir.
Uluslararasi ticaretin sebebinin bilimsel olarak agiklanmasinda mutlak {istiinliikler
teorisi tartisilmaz bir dneme sahipse de bu model, iilkeler arasindaki ticaretin 6nemli

bir béliimiinii agiklamada yetersiz kalir. iki iilke ve iki maldan olusan bir modelde
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tilkelerden birinin her iki malda da mutlak stiinliige sahip olmasi1 yani her iki mal
da daha diisiik maliyetle liretmesi durumunda iki iilke arasinda karli dis ticaretin
olamayacagimi One siirer. Oysa 19. yiizyilda diinya ticaretinin aslan paymi alan
sanayilesmis tlkelerin, tiim mallarin {iretiminde mutlak {istiinliige sahip oldugu
bilinmektedir. Buna ragmen gelismis iilkeler ile azgelismis iilkeler arasinda yogun

bir dis ticaret yasanmaktadir (Seyidoglu, 2013: 27-28).

2.4.3 Karsilastirmal iistiinliik teorisi

Ricordo modeli olarak da bilinen karsilastirmali tstiinliikler teorisi, uluslararasi
ticaretin emek verimliligindeki uluslararasi farkliliklardan kaynaklandig: fikrini esas
almaktadir. David Ricardo, iki lilke ve iki maldan olusan modelde iilkelerden birinin
her iki malda da mutlak tistiinliige sahip olmasi1 durumunda Adam Smith’ten farkl
olarak karl dis ticaretin miimkiin olabilecegini savunur. Ricardo’ya gore dnemli olan
tistiinliigiin derecesidir. Ulkelerden biri her iki mali daha ucuza iiretse bile sayet
mallardan birini diger iilkeye gore karsilastirmali olarak daha diisiik maliyetle
iretebiliyorsa o malda karsilagtirmali iistiinliige sahiptir. Bu durum ticari taraflardan
birinin gelismis digerinin azgelismis iilke olmasi halinde gegerlidir. Karsilastirmali
tistlinliikler teorisine gore her bir iilke, karsilagtirmali iistiinliige sahip oldugu malin
tretiminde uzmanlagmali ve diinya piyasalarin1 o mali ihra¢ etmeli; diger mal ise
oteki tilkeden ithal etmelidir. Ricardo modeli de tipki mutlak iistiinliikler teorisi gibi
bir emek-deger teorisidir. Oysa moden iktisat biliminde bir malin iiretiminde emek,
sermaye, dogal kaynak ve girisimci gibi tiretim faktorleri kullanilir. Bu nedenle
malin maliyetini belirleyen tek faktoriin emek faktorii olmamasi Ricardo modeli
acisindan bir eksikliktir. Ote yandan firsat maliyeti kavrami, zaman iginde bu
sorunun ¢oziimiinde kullanilan bir ara¢ halini almistir. Buna gore iilkelerin bir malin
tiretiminde karsilagtirmali Ustiinliie sahip olabilmeleri i¢in malin firsat maliyetinin

diger iilkelerden daha uygun olmasi gerekir. (Krugman vd., 2017: 26).

2.4.4 Faktor donatimi teorisi (Heckscher-Ohlin teorisi)

Kargilagtirmal1 iistiinliik teorisi, mallarin iiretim fonksiyonlarinin farkli oldugu
varsayimma dayanir. Ulkeler arasinda iiretim fonksiyonu esit olursa iiriinlerin
maliyeti de esit olacaktir. Dolayisiyla karsilagtirmali iistiinliikk teorisine gore
uzmanlasma veya dis ticaret gerceklesmeyecektir. Isvegli ekonomist ve tarihgi Eli

Philip Heckscher 1919'da "Dus Ticaretin Gelir Dagilimi Uzerindeki Etkisi" bashikh
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bir makale yaymladi. Ogrencisi Bertil Ohlin, 1933 tarihli yaymlamis oldugu
“Uluslararast Ticaret” isimli kitabryla Heckscher'in teorisine katki saglamigtir. Paul
Samuelson, yillar sonra teorinin dogru oldugunu savunmus ve eklemelerde
bulunmustur. Heckscher ve Ohlin’in gelistirmis oldugu bu teoriye faktor oranlar
teorisi veya faktor donatimi teorisi ya da Heckscher—Ohlin teorisi ad1 verilmektedir.
Bununla birlikte Heckscher-Ohlin karsilastirmali {istiinliikler teorisindeki eksikleri

gidererek teoriye eklemelerde bulunmuslardir (Karluk, 2009: 58-59).

Mutlak {istiinliikler ve karsilastirmali istiinliikler teorilerinden farkli olarak iki iilke,
iki mal ve iki faktér modelini esas alan Heckscher—Ohlin teorisi iki ana varsayima
dayanmaktadir. Bunlardan ilki, tlkelerin faktor donatimlari agisindan birbirleriyle
farklilik gdstermesidir. Diger varsayim ise irilinlerin faktor yogunluklari veya nisbi
faktor bakimindan degiskenlik gdstermesidir. Bazi iiriinler emege oranla daha fazla
sermaye gerektirirken, bazi iiriinlerde ise tam tersi goriilebilir. ilk tiirdeki iiriinlere
sermaye yogun, ikinci tiirdeki iiriinlere ise emek yogun firiinler denir Buna gore
tilkeler faktor donatimi bakimindan emek zengini ve sermaye zengini diye ikiye
ayrilirken mallar da faktér yogunlugu bakimindan sermaye-yogun ve emek-yogun
olmak iizere iki gruba ayrilir. Bu nedenle bir iilke hangi iiretim faktoriine daha g¢ok
sahipse, iiretimi o faktorii yogun bi¢cimde istenilen iirlinlerde karsilastirmali iistiinliik
kazanir. Boylelikle bu iiriinleri daha uyguna iiretip alaninda ustalagir. (Takim vd.,
2018: 73). Bagka bir deyisle bir iilke sahip oldugu yiiksek oranli zenginliklerini
yaygin olarak kullanacagi mallarda uzmanlagsmali ve bu iiriinleri ihra¢ etmelidir.
Zengin bi¢cimde sahip olmadig faktorlerin yogun kullanilmasiyla iiretilen mallar ise
disaridan ithal etmelidir. Bu durumda iki iilkenin serbest ticaret yaklagimim
benimsemesi her ikisinin de dis ticaretten kazancli c¢ikmasini saglayacaktir

(Iyibozkurt, 2001: 39-40).

Heckscher—Ohlin teorisi oldukga anlasilir, basit ve rasyonel bir fikre dayanmasina
ragmen -tipki Ricardo modelinde oldugu gibi- agiklamada yetersiz kaldigi durumlar
bulunmaktaydi. 1960’lardan itibaren uluslararasi ticaretin nedenlerini agiklamak
lizere ortaya atilan yeni teoriler, faktor donatimi teorisinin eksik kaldigi durumlari
aciklamada Onemli bir yarar saglamistir. Belirtmek gerekir ki, buraya kadar
aciklanan teoriler bir gelismis iilke ile azgelismis iilke arasindaki dis ticareti

aciklarken yeni teoriler, iki gelismis lilke arasindaki dis ticareti agiklamaktadirlar.
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2.4.5 Nitelikli isgiicii teorisi

Donald B. Keesing ve Peter B. Kenen tarafindan gelistirilen nitelikli isgiicii teorisi ile
faktor donatimu teorisi arasinda dikkat ¢ekici oranda benzerlikler bulunmaktadir. Bu
nedenle nitelikli isgiicii teorisi, yeni faktor donatimi teorisi olarak da bilinmektedir.
Her iki teoride de isgiicliniin egitilmesi ve fiziki sermayenin olusturulmasi, dikkate
deger oranda tasarrufu gerektirmektedir. Bu sebeple nitelikli emek-yogun iiriinler ile
sermaye-yogun {irtinlerin genellikle birbirinin benzeri olduklar1 gozlenmektedir.
Nitelikli isglicii teorisi, nitelikli isglicii bakimindan zengin tlkelerin bu faktore
ihtiya¢ duyan mallarda uzmanlasmasi, niteliksiz isgiicii bakimindan zengin ilkelerin
ise niteliksiz emekle iiretilen mallarda uzmanlagsmasi esasina dayanmaktadir

(Seyidoglu, 2013: 81; Deviren, 2004: 3).

2.4.6 Teknoloji acig1 teorisi

Teknoloji acig1 teoremi, 1961 yilinda M. V. Posner tarafindan ortaya atilmistir.
Teknoloji a¢1g1 modeline gore yeni bir iirlin iireten gelismis tilkeler, bu mallarin ilk
ihracatgist konumundadirlar. Fakat belirli bir siirenin gegmesiyle teknoloji serbest bir
mal haline gelerek ya da taklit edilerek diger tilkelerin eline geger. Bu iilkeler dogal
kaynaklara sahip olmalari ve is giiciiniin ucuzlugu sebebiyle s6zii edilen triint ilk
iretenden daha uyguna iiretebilirler. Bu nedenle bu iiriin az gelismis iilkeler
tarafindan ihra¢ edilmeye baslanir. Uriinii ilk {ireticisi ve ihracatcist olan iilkeler ise
az gelismis {ilkelerin dogal kaynak ve wucuz isgiicii avantajiyla rekabet

edemediklerinden malin ithalatgist haline gelirler (Takim vd., 2018: 77).

2.4.7 Uriin donemleri teorisi

Uriin dénemleri teorisi, 1966 yilinda Raymond Vernon tarafindan gelistirilmistir.
Inovasyon sonucu iiretilen yeni bir malin yasam déngiisiine odaklanan teoride sdz
konusu yeni malin once uluslararasi piyasalar1 etkisi altina almasi ardindan
standartlagmasi ve zamanla ilk ithracat¢isinin rekabet avantajini kaybetmesi nedeniyle
eski bir mal haline gelmesini anlatilmaktadir. Teoriye gore yiiksek derecede egitilmis
isglicii ve Ar-Ge’ye sahip olan gelismis iilkeler, yeni mallarin geligmesi ve yeni
teknoloji alanlarinda oncii iilkelerdir. Yeni mallarin ihracatinda liderdirler fakat
zamanla mal standartlagip eski mala doniistiikge ithalatgi haline gelirler. Bu model
ozellikle az gelismis veya yeni sanayilesmis bazi iilkelerde ihracatta yasanan hizh

biiylimenin nedenlerini agiklamaya ¢alisir (Seyidoglu, 2013: 103-104).
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2.4.8 Tercihlerde benzerlik teorisi

S. B. Linder tarafindan 1961°de gelistirilen tercihlerde benzerlik teorisi, uluslararasi
ticaretin sebeplerini agiklayan yeni modellerden biridir. Bu teorinin daha
oncekilerden farki uluslararasi ticareti arz yoOniiyle degil talep kosullarina
odaklanarak aciklamasidir. Tercihlerde benzerlik teorisine goére, sanayi mallarinin
ticareti biiylik 6l¢iide benzer gelir diizeyi ve tercihlere sahip iilkelerin kendi arasinda
gerceklesmektedir. Ulkelerin gelirleri ve tercihleri arasinda benzerlik kurulmasi
uluslararas: ticari iligkileri yogunlastiracagindan gelismis iilkeler kendi aralarinda
ticaret yaparlarken azgelismis tiilkeler de kendi aralarinda ticaret yamaktadirlar

(Deviren, 2004: 6).

2.4.9 Ol¢ek ekonomileri teorisi

Olgek ekonomileri teorisine gore iilkeler her anlamda esit olsalar bile yine de karl
dig ticaret yapilabilir ki, bu durum Heckscher—Ohlin teorisinin tanimlayamayacagi
bir modeldir. Olgek ekonomileri modeline gére mallarin ortalama maliyeti, iiretim
hacmine veya iiretim 6lgegine gore degisir. Uluslararasi ticaret sayesinde daha biiyiik
pazarlara ulasmak miimkiin olacagindan bir maldan daha biiylik Glgekte iiretim
yapilmasi ile malin ortalama maliyetinin disirilebilir. Bu teori sayesinde
uluslararasi ticarette tiiketiciye belirli bir tirliniin degisik cesitleri sunulur; bdylelikle

refahin arttirllmasinda 6nemli bir rol oynar (Seyidoglu, 2013: 106-107).

2.4.10 Monopolcii rekabet teorisi

Standart uluslararasi ticaret teorilerinin tersine giiniimiizde iiretilen mallar homojen
nitelikli degil aksine farklilastirilmistir. Klasik teorilerde kabul edilen homojenlik
varsayimi geregince bir {ilkenin ayni iiriinii hem ithal hem de ihra¢ edememektedir.
Uzmanlastig1 mali ihrag ederken diger bir mali ithal etmektedir. Monopolcii rekabet
teorisi, glinlimiizde ¢ok sayida firmanin temelde ayni ihtiyaca yonelik
farklilagtirilmig mallar iiretmekte oldugunu ve farklilastirilmis mallarin ticaretine

dayanan endiistri i¢i ticaretin biiylikligiinii ortaya koymustur (Takim vd., 2018: 81).

Monopolcii rekabet teorisi, cogu kez firmalarin rakiplerinin rettigi iiriin ile birebir
ayn1 yani homojen nitelikte olan bir iiriinii satamamalar1 ya da kendi iiriinleri igin nis

bir pazar olusturmaya doniik ¢alismalarina odaklanmaktadir. Boylelikle ¢ok sayida
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satici tarafindan ¢ok sayida alict igin tiretilen farklilastirilmis mallarin arz edildigi bir

monopolcii rekabet piyasasi ortaya ¢ikmaktadir (Krugman vd., 2017: 168).
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3. DIS TICARETTE ODEME YONTEMLERI

Uluslararas1 ticaret daha evvel bahsedildigi {izere yurti¢i ticaretten son derece
farklidir. Yurtdist ticari islemlerin {ilkeler arasinda olmasi ve ¢ogu durumda bu
tilkelerin birbirinden cografi anlamda bir hayli uzak olmasi, ilgili tilkelerin farkli para
birimlerini kullanmalar1 ve buna bagh risklerin fazlaligi nedeniyle dis ticaret
islemleri gergeklestirilirken kullanilan pek ¢ok 6deme yontemi vardir. Bunlari pesin
0deme, mal mukabili 6deme, vesaik mukabili 6deme, kabul kredili 6deme, karsi
ticaret, konsinye ihracat, mahsuben 6deme ve akreditifli 6deme seklinde siralamak
miimkiindiir. Merkezi Paris’te bulunan ICC tarafindan uluslararas ticarette yeknesak
kurallar belirlemek iizere gelistirilen 6deme sekillerinden bazilar1 taraflar arasinda
giivene dayali iken bazilar1 da garantili (giivenceli) 6deme sekilleri olarak
nitelendirilmektedir. Ticaretin kiiresellestigi gilinlimiizde ticari iliskiler giderek
karmagiklasmis ve taraflar keyfi uygulamalardan kendilerini korumak i¢in giivene
dayali 6deme sekillerine alternatif olmak {izere garantili 6deme sekillerini tercih

etmeye yonelmislerdir.

Ote yandan sz konusu ddeme ydntemlerinden ilgililer tarafindan hangisinin tercih
edilecegi ya da kabul edilecegi iilkelerin siyasi, ekonomik ve konjonktiirel
politikalarina, sektor veya dis ticarete konu olan mal acisindan yerlesik teamiillere
gore degisebilmektedir. Benzer sekilde ithalat¢1 ve ihracat¢1 arasindaki giiven diizeyi
kadar ithalat¢inin pesin 6deme kabiliyetinin olup olmadig1 ya da ne derece oldugu,

tercih edilecek olan 6deme yontemi tizerinde etkilidir (Yaprakli, 2020: 90).

3.1 Pesin Odeme

Pesin O0deme, ihrag¢ edilen mallarmm bedelinin, ithalatgr tarafindan malin teslim
alinmasindan once gerek bankalar yolu ile gerekse alicinin kendisi veya vekili ya da
onun adina hareket eden tigiincii bir kisi tarafindan saticiya pesin olarak 6denmesidir.
Baska bir deyisle pesin 6deme once ithalatginin mal bedelini 6demesi ardindan

ihracat¢inin mallar sevk etmesidir (Kaya, 2012: 89).
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Bu 6deme seklinde ithalatg1 ve ihracatci firma ile ithalatginin bankasi (amir banka)
ve ihracat¢inin bankasi (muhabir banka) olmak iizere dort taraf vardir. Uluslararasi
ticari islemlerde pesin 6deme yonteminin kullanilmasi halinde igslem siireci, ithalatc1
ve ihracatci arasinda gergeklestirilecek olan dis ticaret islemi ile ilgili tim detaylarin
yer aldig1 bir s6zlesmenin yapilmasi ile baglar. Ardindan ithalatg1 firma, mal bedelini
kendi ulusal para birimi cinsinden kendi {ilkesindeki amir bankaya yatirir. Bu banka
thracat¢inin kendi iilkesindeki muhabir bankaya talimat vermekte ve mal bedeli
ihracat¢inin hesabina kaydedilmektedir. Ardindan ihracatgi, hesabindaki paray1 kendi
ulusal para birimi cinsinden tahsil etmekte ve DAB diizenlemektedir. Pesin alinan
mal bedellerinin doviz tevdiat hesaplarina yatirilip bu hesaptan taksit taksit tahsil
edilmesi de s6z konusudur. Mal bedelini alan ihracat¢inin mallarin sevkiyatini
gerceklestirmesinin ardindan ithalatgi, pesin 6demeye iliskin beyani ibraz ederek

mallar ilgili glimriikten almaktadir (Yaprakli, 2020: 92).

Pesin 6deme yonteminde DAB’in diizenlendigi tarihten, dovizlerin doviz tevdiat
hesabina alinmis olmas1 durumunda ise bu hesaba yatirilma tarihinden itibaren 18 ay
icinde ihracatin gerceklestirilmis olmasi gerekmektedir. Gemi insa ve ihracati i¢in bu
siire 24 aydir. Kambiyo mevzuatina gore ihracatin ger¢eklesmemesi halinde pesin
olarak transfer edilen dovizin ithalatciya iadesi 6zel kayitlamalara tabidir. Bu paralar
doviz satis1 yapilarak ya da ithalat¢t kabul ederse sayet ulusal para cinsinden
kendisine iade edilmektedir. Ithalat¢1 pesin para transferini faiz karsihginda yapmus
ise pesin 0demenin yani sira faiz tutart da mal ihraciyla 6denebilmektedir (Kaya,

2012: 90-91).

Glivene dayali bir 6deme yontemi olan pesin O0demede ihracat¢it acgisindan
degerlendirildiginde en risksiz 6deme yontemi olan pesin ddeme ithalatgr firmalar
acisindan ise en riskli ddeme yOntemi olarak degerlendirilir (Ataman ve Sumer,
1998: 30). Pesin 6deme yontemini segen ya da kabul etmek durumda kalan alicinin
karsilastig1 risklerin basinda, bedeli 6nceden 6denmis olan iiriinlerin sevkiyatinin
gerceklesmemesi, eksik gerceklesmesi ya da iiriinlerin beklenen kalitede olmamasi
sayilabilir. Pesin 6deme yonteminde riski iistlenen asil taraf ithalat¢1 olsa bile bu
yontem, ihracat¢r agisindan da bazi riskler tasimaktadir. Ihracat¢r firmanin
bulundugu iilkedeki kambiyo mevzuatina gore édemesi alinmis olan mallarin belli
bir silirede ithalatgiya teslim edilmesi gerekmektedir. Sayet ihracat¢i siiresi i¢inde

tiriinlerin sevkiyatin1 gerceklestiremezse ilgili firmanin, i¢inde bulundugu sektordeki
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itibarinin zedelenmesi ve giivenirliginin azalmasi kaginilmazdir. Ayrica pesin 6deme
hususunda 1srarci olan ihracatgilar hem ithalatgr miisterilerini hem de pazardaki

rekabet giiclinii kaybetme riski ile kars1 karsiya kalabilmektedir (Okur, 2019: 4-5).

Bu dezavantajlarina ragmen pesin 6deme yonteminin tercih edilmesinin ya da kabul
edilmesinin gerekgelerini soyle siralamak miimkiindiir. Oncelikle ithalatcilar, pesin
O0deme yapmak suretiyle yiiksek oranda iskonto olanagi elde edebilirler ki,
ithalatgilar agisinda s6z konusu Odeme yontemi cazip kilan da bu oOzelligidir.
Ihracatgilar ise bu ddeme yontemiyle kolaylikla 6n finansman imkanima kavusurlar
(Gokgdz ve Ozdemir, 2015: 110). Ayrica uluslararasi piyasalarda genelde satici
tekeli (monopol) olan mallarda bu yontem uygulanir. Piyasada talebi oldukga yiiksek
olan mallarin satiginda ihracat¢i, miisteri bulamama sorunu yasamadigindan kendini
giivenceye almak i¢in pesin 6deme yonteminde 1srarct olur (Giirsoy, 2018: 75-76).
Talebi yiiksek olan bir mali satin almak isteyen ithalat¢i, pesin 6deme yapabilme
olanagi ile rakip alicilar arasinda one ¢ikabilme firsatin1 yakalayabilmektedir. Ayrica
ithalatcilar, giivendikleri bir ihracatgiya 6zel siparisle mal iirettirebilirler. (Yaprakli,
2020: 92). Pesin 6deme yonteminde siparis tizerine iiretim yapan firmalar, siparisin
verilmesiyle birlikte ithalatgr firmadan {riinlerin bedelini pesin olarak talep
edebilmekte ve iirlin bedelinin banka hesabina yatirilmasiyla beraber iiretime
baslayabilmektedir. Bir baska durumda ise iiretimi gerceklestirilmis ve depoda
bekletilen iirlinler icin siparis geldiginde yine iriinlerin bedeli banka hesabina
yatirildiktan sonra triinlerin nakliye ve ihracat islemleri gergeklestirilebilmektedir.
Burada bahsi gecen her iki durumda da ithalat¢ilar, ihracatgiya giivenerek siparis
aninda ya da tirlinlerin nakliyesine yakin bir tarihte {iriin bedelini bankalar yoluyla

ihracatcilara transfer etmektedirler (Oztaban, 2016: 29-30).

Pesin 6deme yontemi riski ithalat¢i ve ihracatci arasinda dagitmak yerine tiim riski
ithalatgilara yiikleyen bir yontem olmasi ve birbirini olduk¢a iyi taniyan alici ve
saticilar arasinda gilivene dayali bir 6deme yOntemi olarak one ¢ikmasi nedeniyle
giiniimiiziin yogun rekabet kosullarinda yaygin bicimde kullanilan bir ydntem
olmaktan oldukga uzaktir. Ote yandan garantisiz pesin ddeme yonteminin ithalatciya
yukledigi iilke riski, faiz riski, déviz kuru riski, ticari risk gibi riskleri minimize
edebilmek ithalatci, ihracat¢inin bankasindan garanti (teminat) mektubu veya ipotek

kayd1 alarak gilivenceli bir sekilde hareket edebilmektedir. Bu durumda ihracat¢inin
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bankasi, zararin tazmini yani mal bedelinin doviz cinsinden geri O6denecegi

taahhiidiinde bulunmaktadir (Yaprakli, 2020: 95).

Son olarak belirtmek gerekir ki, bazi durumlarda ihracat¢1 mallarin {iretim ve tedarik
islemlerini finanse etmek icin ithalatgidan 6n o6deme talep edebilir. Bu talep
karsiliginda ithalat¢inin bankasi, belirlenen bir miktar dovizi avans/on kredi olarak
kullanilmak tizere ihracat¢inin iilkesindeki bankaya gondermektedir. Bu durumda
ihracatci, ithalat¢inin gonderdigi bu paray1 kendi iilkesindeki banka araciligiyla kisa
vadeli ve diisiik faizli bir kredi olarak kullanabilmektedir. Bu kredi tiiriini

prefinansman kredisi olarak isimlendirmek miimkiindiir (Yaprakli, 2020: 95).

3.2 Mal Mukabili Odeme

Mal karsiligr 6deme ya da agik hesap olarak da nitelendirilen mal mukabili 6deme
seklinde uzun yillardir birbirini taniyan, birbirine giivene ve birlikte is yapan ithalatci
ve ihracat¢1 arasinda yapilan bir s6zlesme dogrultusunda ihracatgt mal bedelini heniiz
almadan ithalat¢iya mallar1 gondermektedir. Bu 6deme yontemi esasinda ihracatgi
tarafindan ithalat¢1 i¢in bir hesap acilmasi ve bu hesap lizerinden bir nevi kredi

saglanmasi olarak yorumlanabilir (Glirsoy, 2018: 79).

Isleyis mekanizmas: agisindan bakildiginda mal mukabili ddeme ydnteminde
oncelikle alic1 ve satici arasinda bir sézlesme diizenlenir. S6zlesmeye istinaden liriin
bedelini tahsil etmeden {irlinleri miisterisine géndermek iizere glimriik idaresine sevk
eden ihracat¢i, es zamanli bicimde ihracata konu olan mallarla ilgili belgeleri ya
dogrudan ithalat¢iya ya da anlagmali oldugu banka araciligiyla ithalat¢inin bankasina
gondermektedir. Ithalatg1 ise bu belgeleri yetkili birimlere ibraz etmek suretiyle
mallar1 giimriikten teslim alabilmektedir. ithalatgi ya mallari alir almaz ya da
belirlenen siire igerisinde mal bedelini anlagsmali oldugu banka araciligiyla
ihracat¢inin bankasina transfer etmektedir (Yaprakli, 2012: 93). Belirtmek gerekir ki,
mal mukabili 6demede gonderimi gerceklestirilen dirlinlerin teslim alinmasi
durumunda ithalatg1 firma, yalmizca iriinlerin kullanim hakkina sahip olmaktadir.

Ithalatg1 firmanin iriinler iizerindeki miilkiyeti, iiriin bedelinin édenmesiyle miimkiin

olmaktadir (Sahin, 2002: 21).

Mal mukabili 6deme sekli ihracat¢1 acisindan son derece riskli iken ithalat¢i

acisindan da o derece caziptir. Uluslararasi ticarette karsilagilabilecek biitlin riski
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ithracatgiya yiikleyen bu ddeme seklinde iirin bedelinin 6denecegine dair herhangi
bir glivence olmadigi icin giivencesiz bir ddeme yontemi olarak degerlendirilir.
Ihracatg1 firma ihrag ettigi iiriinlerin bedelini tamamen veya kismen tahsil edememe
veya belirlenen vade iginde tahsil edememe gibi risklerle karsi karsiyadir. Bu
nedenle mal mukabili 6deme sekli, ancak ve ancak alici ve saticinin uzun siiredir
birbiriyle is yapmakta olan ve giiven eksikliginin s6z konusu olmadigir durumlarda
kullanilabilmektedir (Boztiirk, 2007: 39). Ticarete konu olan iiriinlerin ¢ok yiiksek
bir satig fiyatina sahip olmadigi, ihracat¢inin yeni pazarlara ulasmay1 hedefledigi ya
da ihracat¢inin, ithalatgr ile uzun siireli is iliskileri tesis etmeyi amagladigi
durumlarda ihracatgr, mal mukabili Odeme yoOnteminin getirdigi risklere

katlanabilmeyi goze almaktadir (Oktay, 2018: 35-36).

Ote yandan ihracatg1 firmalar, ithalatginin 6demeyi geciktirmesi veyahut 6deme
yapmay1 istememesi durumunda temiz polige diizenleyerek bu riski minimize
edebilir. Buna gore ihracatgc, ithalat¢inin mali alir almaz hemen ya da ileri bir tarihte
kosulsuz olarak belli bir miktarda 6deme yapilmasini emreden bir police
diizenleyebilirler. Ithalatci adina diizenlendiginde ticari polige, ithalatginin bankasi
adina diizenlendiginde banka policesi adin1 alan bu yazli 6deme emri ile ihracatg,

mal bedelinin 30-90 giin iginde 6denmesini saglayabilir (Yaprakli, 2020: 93).

Mal mukabili 6deme yontemi esas olarak ihracat¢i agisindan son derece rizikolu olsa
da ithalatgilarin da dikkatli davranmasimi gerektiren haller bulunmaktadir. ithalatc
firmalarin mutlaka giimriikleme asamasinda ihtiya¢ duyulacak biitiin belgeleri
thracat¢i firmadan istemeleri gerekmektedir. Belgelerle ilgili olarak yasanabilecek bir
aksaklik, giimriikleme asamasinda sorun teskil edebilecegi gibi {iriinlerin giimriikte
bekletilmesine ve dolayisiyla ithalatginin  maliyetinin =~ artmasina neden
olabilmektedir. Ayrica bozulabilecek iiriinlerde benzer bir aksakligin yasanmasi

maliyet artisin1 direkt olarak etkileyecektir (Oztaban, 2016: 31).

Bununla birlikte giinlimiiz kosullarinda bilgi iletisim teknolojilerinde yasanan
gelismelerin sundugu olanaklarla firmalar hakkinda bilgi toplamak daha kolay ve
diisiik maliyetlidir. Bu nedenle dis ticaret islemlerinde mal mukabili 6deme

yonteminin kullaniminin yayginlagsmasi beklenebilir.
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3.3 Vesaik Mukabili Odeme

Belge karsiliginda 6deme olarak da isimlendirilebilen vesaik mukabili 6deme sekli,
uluslararasi ticaret faaliyetlerinde yaygin olarak kullanilan ve tipki mal mukabili
O0deme yontemi gibi gilivene dayal1 bir 6deme seklidir. Vesaik mukabili 6demede,
ihracat¢1 mallar1 yurt digina géndermekte ve es zamanl olarak da hazirladigi mali ve
ticari belgeleri* mal bedeli 6dendikten sonra ithalatcrya teslim edilmesi sartiyla kendi
bankasina ve onun araciligityla da ithalat¢inin bankasina gondermektedir. Kisaca
ifade etmek gerekirse ithalatgi dnce bankaya mal bedelini 6demekte ardindan mali
giimriikten ¢ekmeye yarayan belgeleri teslim alabilmektedir. Bu 6deme yontemi ayni
zamanda ihracatgiya sevk ettigi mallar ve bu mallarin sevk edildigini gosteren

belgeler karsiliginda kredi kullanabilme olanagi sunmaktadir (Yaprakli, 2020: 93).

Vesaik mukabili 6deme yalin, ucuz ve kolay bir 6deme yontemi olmasi nedeniyle
uluslararasi ticarette oldukc¢a yaygin bi¢imde kullanilir. Bu yontem, mal mukabili
O0deme yontemine gore ihracat¢i acisindan daha giivenli bir 6deme yontemi olmakla
birlikte giivenceye dayali 6deme yontemleri arasinda en 6nde gelen yontemlerden
biri olan akreditifli 6demeye gére daha az giiven vericidir. Ozellikle belirtmek
gerekir ki, bu 6deme yonteminde gerek ithalatginin bankasi gerekse ihracatginin
bankast hicbir ©6deme yilikimliligli altina girmemektedir. Bankalar sadece
thracat¢inin kendilerine verdigi ticari ve mali belgelerin ithalat¢inin iilkesindeki
muhabirlerine gonderilmesi ardindan belgelerin ithalatgiya teslimi ve {irlin bedelinin

ulastirilmast sorumlulugunu tasirlar (Kaya, 2012: 92).

Ihracatg1, ihracatginin bankasi, ithalatg1 ve ithalatcinin bankasi olmak iizere dort
tarafi bulunan vesaik mukabili 6demede isleyis siireci her zaman oldugu gibi ithalat¢i
ve ihracat¢1 arasinda yapilacak bir sozlesme ile baslamaktadir. Ardindan ihracatci
mallar, ithalat¢i firmanin glimriigiine sevk eder. Belgeler ihracat¢t firmanin
bankasia teslim edilir; ihracat¢inin bankasi da s6z konusu belgeleri ithalat¢inin
bankasina ulastirir. Ithalat¢1 firma kendi hesabma mal bedelini 6der ya da ddeme
taahhiidiine ait poligeyi kabul eder ve imzalar. ithalatc1 firma teslim aldig1 belgeleri

giimriige ibraz ederek mallar1 giimriikten c¢eker. Mal bedeli ihracat¢r firmanin

4 Mali belgeler mal bedelinin tahsili amaciyla kullanilan police, cek, ddeme taahhiitleri, 5deme kabuzu
gibi belgeler iken ticari belgeler malin ihraciyla ilgili olan fatura, konsimento, nakliye belgeleri gibi
belgelerdir (Kilig; 2010: 15).
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bankasina havale edilmesinin ardindan banka, mal bedelini ihracat¢inin hesabina

kaydeder (Giirsoy, 2018: 80-81).

Vesaik mukabili 6demenin goriildiigiinde 6demeli polige ve vadeli police olmak
tizere iki tiirii bulunmaktadir. Goriildiiglinde 6demeli polige, ihracatginin génderdigi
belgelerin ithalatgiya ancak mal bedelini 6demesi durumunda teslim edilmesidir.
Vadeli police ise belgelerin ithalat¢iya, kendi adina ¢ekilen poligedeki mal bedelini
belirlenen siire igerisinde Odeyecegine iligkin kabul alinmasindan sonra teslim
edilmesidir, Ihracat¢min bankasi, kabul edilmis poligeyi saklar ve vadesi doldugunda

tahsil eder (Yaprakli, 2020: 94; Kaya, 2012: 93).

Esasinda ihracat¢1 agisindan vesaik mukabili 6deme, riskli bir 6deme yontemi olarak
degerlendirilir. Thracatci tarafindan gonderilen malin piyasa fiyatmin taraflarca
saptanan fiyatin altina diismesi nedeniyle veya ihracatgr firmanin Ozensiz ve
sozlesme kosullarina uygun olmayan davraniglari ileri siiriilerek ithalatgt firma,
mallar1 reddedebilir. Benzer sekilde ithalat¢i, mali sikintiya diismiis de olabilir. Bu
durumda yabanci bir tilkede bekleyen mallar i¢in hem depolama maliyeti ortaya ¢ikar
hem de yeni bir miisterinin bulunmasi zorunlulugu olusur. Aksi takdirde ihrag
konusu mallarin ithal edilen {ilkeden ihra¢ {ilkesine geri getirilmesi gerekir.
Goriildiigiinde 6demeli bir police karsiligr satis yapilmamigssa sayet policenin vadesi
geldigi halde 6denmemesi riski hep vardir. Bu halde ithalat¢i poligeyi kabul etmekle
belgeleri almaya hak kazanir; mallar1 glimriikten ¢eker ama bedelini ddemeyi
reddedebilir. Bu riski minimize edebilmek adina goriildiiglinde 6demeli polige
kullanilmas1 uygun olacaktir. Ithalat¢1 firma iyi niyetli olsa bile ithalat¢ iilkede
kambiyo kisitlamasina gidilmesi halinde iilke riski olusabilir ve bu durum,
ihracatgimin mal bedelini almasini geciktirebilir. Nihayet ihracat¢i firma, bilmeden de
olsa ticari ahlaktan yoksun ve kendisini, hi¢ bir gegerli nedeni olmadig1 halde mallari
almamakla tehdit eden bir firmayla ticari iligkiye girmis olabilir (Kaya, 2012: 94).
Burada bahsi gegen risklerden otiirii vesaik mukabili 6deme seklinin kullaniminda
dikkat edilmesi gereken bazi hususlar bulunmaktadir. Bunlar, ithalat¢i firmanin
O0deme giicii hakkinda kuskuya yer olmamasi, alict ve satici firmalar arasinda
giivenin temin edilmesi, iirlinlerin nakliyesinin gerceklesecegi tilkedeki hukuki,
ekonomik ve siyasal sartlarin istikrarli olmasi, iirlinlerin sevk edilecegi iilkede dis
ticareti sinirlandiran veya engelleyen kota vb. dis ticaret politikas1 araglarinin

bulunmamasi olarak siralanabilir (Kilig, 2010: 4).
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Ote yandan vesaik mukabili 6demede ithalatc1 da bazi risklerle kars1 karsiyadir. Bu
O0deme yonteminde ihracata konu olan mallarin ithalatgr iilkeye giris yapma sarti
aranmadigindan mallar gorilmeden 6deme yapilir. Ayrica ithalatgr agisindan
bakildiginda mallarin belirlenen siirede iilkeye gelmemesi ya da gecikmesi riski her
daim vardir. Benzer sekilde mallar siparise uygun bicimde hazirlanmamis olabilir.
Vadeli poligenin kabuliine dayali vesaik mukabili 6demede, firmanin ticari itibarini
zedelenmesi ihtimali de s6z konusudur. Vadesi doldugu halde ithalatg1 mal bedelini
O0deyemezse uluslararasi piyasalarda ciddi bir itibar kaybina ugramasi kagimilmazdir

(Yaprakli, 2020: 94).

3.4 Kars1 (Bagh) Ticaret

Ister giivene dayali olsun ister giivenceli tiim ddeme sekilleri, serbest ddvizli ticaret
temelinde sekillenen yontemlerdir. Oysa karsi ticaret, uluslararasi ticari islemlerin
her zaman serbest ticaret modeline uymamasi baska bir deyisle serbest doviz
O0demesiyle tamamlanamamast durumunda kullanilan temel bir 6deme ydntemidir.
Bu yontemde dis ticaret tek bir islemle sonuglandirilmaz; aksine bir ihracat islemini
ikinci asamada yapilan bir ithalat islemi takip eder. Bu sekilde uluslararasi ticarette
bir alis ve bir satis isleminin birbiriyle iligkilendirilmesine dayanan ticarete genel bir
ifade ile bagh ticaret veya karsi ticaret denir. Bagh ticaret, farkli iilkelerdeki 6zel
firmalar arasinda olabilecegi gibi 6zel firmalarla devlet ya da dogrudan dogruya

kamu kuruluslar arasinda da gerceklestirilebilir. (Seyidoglu, 2015: 752).

Bagh ticaret, taraflar arasinda yapilan sézlesme geregince ihracatginin yurtdisina
sevk ettigi mal veya hizmetin bedelinin hemen ve/veya belli bir siire sonra ithalat¢i
tarafindan mal, hizmet veya teknoloji cinsinden ddenmesidir. Bu tiir ticaret sekli
genellikle gelismekte olan {ilkelerde, kambiyo denetiminin oldugu, hammadde
fiyatlarinda istikrarsizliklarin yasandigi, dis bor¢ sikintisina sahip ve kredi saglama
acisindan sorunlarla karsilasan iilkeler veya bu iilkelerdeki firmalar tarafindan
kullanilmaktadir (Oztiirk, 2018: 83). Bir dis ticaret tiirii ve giivene dayali 5deme sekli
olarak kars1 ticaret son derece karmasiktir. Bu nedenle bu yontemi kullanmak isteyen
tilkelerin hem kars1 ticaret teknigini ¢ok iyi bilmeleri hem de diinya piyasalarini
yakindan takip etmeleri gerekmektedir. Aksi takdirde anlagsma sartlarinin agir olmasi

ve aleyhte sonu¢lanmasi olasidir (Giirsoy; 2018: 110).
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Nakit 6deme disinda diger 6deme sekillerinin kullanildig1 bagl ticarette kullanilan
takas, kliring (denklestirme) ve aktarmali ticaret gibi geleneksel yontemler oldugu
gibi karst satin alim, geri satin alim ve dengeleme (offset) anlasmalar1 gibi yeni
yontemler de bulunmaktadir. Bu yontemlerin her birinin isleyis mekanizmasina daha

yakindan bakman uygun olacaktir.

3.4.1 Kars ticarette geleneksel yontemler

Kars1 ticarette kullanilan geleneksel yontemlerden ilki olan takas, en eski ve en ilkel
ticaret yontemi olarak bilinir. Ozellikle 1929 krizinin etkilerinin hiikiim siirdiigii
1930’Iu yillarda diinya ticaretinin dnemli bir kismi takasla yiiriitiilmekteydi. Takas
islemleri, ayn1 miisteri ile uzun vadeli ve diizenli islemleri degil genellikle bir defaya

mahsus islemleri kapsamaktadir (Giirsoy, 2018: 107).

Takasin en basit sekli iki yanli takas ya da ozel takastir. Bu yontemde bir tilkedeki
ihracatgi, diger iilkedeki ithalatgiya sattigi malin karsiligini ondan alacagi mallarla
tahsil eder. Boylelikle doviz kullanilmadan iki tarafin mallarinin birbiriyle
degistirilmesi suretiyle uluslararasi ticaret gerceklesmis olur. Ote yandan ihracat
konusu malin degerini, thalat¢inin elindeki malin cinsinden tam olarak 6l¢me olanagi
olmayabilir. Bununla birlikte ihracat¢inin sattigt mala karsilik olarak kendisine
onerilen mala ihtiyaci olmayabilir. Bu gibi gerekgelerle iki yanli takasin uygulamada
karsilagtig giicliikleri minimize edebilmek adina araya giren firm sayis1 arttirilir. Bir
bir taraf digerinin malina ihtiya¢ duymuyorsa bu durumda o mala ihtiya¢ duyan
baska bir firma bulur ve bdylelikle ithal hakkini ona devreder. Ithal hakkini alan
firma da bu hakki devredene iizerinde anlastiklar1 bir fiyattan ulusal para cinsinden
O0deme yapar. Bu durumda iki yanli takastan daha farkli bir takas tiirli
kullanilmaktadir. Ticarete katilan firma sayisinin ikiden fazla olmasi durumunda
yapilan takas islemine bagli muameme ismi verilmektedir (Seyidoglu, 2013: 752-
753).

Kelime olarak denklestirme veya mahsup gibi anlamlara gelen kliring, bagl ticarette
kullanilan geleneksel yontemlerden biridir. Malin malla degisimine dayanan bu
yontem takasin biraz daha gelistirilmis halidir. Burada tek tek birbirlerini arayip
bulmak ve anlagsma yapmak gibi zahmetli yollara basvurmalarina gerek yoktur. Bu
yontemde karsilikli olarak hesaplar1 tutmak ve denklestirmeyi saglamak amaciyla

gorevlendirilen merkez bankasi veya kliring ofisi gibi kuruluslar devreye girer.
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Kliring (denklestirme) yonteminde aralarinda anlagsma bulunan {ilkelerin her birinde
ithalateilar, ithal ettikleri mallarin bedelini kendi iilkelerindeki merkez bankalarina
ya da kliring ofislerine ulusal para cinsinden 6demektedirler. Merkez bankasi/Kliring
ofisi ise aymi yabanci iilkeye mal satan ihracatgilarin alacaklari ilgili hesapta
birikmis olan bu paralardan 6demektedir. Boylece ihracat gelirleri, ithalat giderleri
ile denklestirilmekte ve {ilkeler arasindan doviz transferine gerek kalmadan
uluslararas: ticaret gerceklestirilmektedir (Seyidoglu, 2013: 754). Sayet gelir ve
gider arasinda bir fark olusursa, bu fark 6nceden belirlenen limitler i¢cinde karsilikli
krediler kullanilarak ve/veya borglu taraf alacakli tarafa onceden kararlastirilan
herhangi bir konvertibl para ile 6deme yaparak denklestirilmekte ve bu sayede

hesaplar aras1 dengesizlik giderilmektedir (Yaprakli, 2020: 91).

Iki yanl kliringin ortaya ¢ikardigi bir takim sikintilar mevcuttur. Kliring anlasma
yapilan lilkeler arasinda gergeklestirilen bir ticaret tiirii oldugu i¢in mallar, istenilen
tilkeden degil anlasma yapilan iilkeden ithal edilebilir. Bu mallar genellikle yiiksek
fiyath ve diigiik kaliteli mallardir. Bu tiir ticaret iilkeler arasinda cok yanh
denklestirmeye izin vermez. Bagka bir deyisle bir iilke ile olan alacaklar, diger
iilkeye olan borglarin ddenmesinde kullanilmaz. Ustelik bu yéntem, biiyiik iilkelerin
kiigiik iilkeler iizerinde siyasi giiclinii kullanarak ekonomik ¢ikar elde etmesine
aracilik eder. Bir bagka bagli (kars1) ticaret tiirii olan ve ¢ok yanli denklestirmeye izin
veren aktarmali ticaret, iki yanli kliringin giicliiklerini bir 0lclide ortadan
kaldirabilme giicline sahiptir. Bu yontemde alacakli durumda olan iilke, bu alacak
hakkin1 ii¢lincii bir iilkeye aktarmaktadir. Alacak hakkini devralan {iciincii iilkenin,
bor¢lu olan ithalat¢1 iilkeden ithalat yapmasi ile de aktarmali ticaret iglemi

tamamlanmis olur (Yaprakli, 2020: 91).

3.4.2 Kars ticarette yeni yontemler

Kars1 ticarette kullanilan yeni 6deme yontemlerinden biri olan kars: satin alim, bir
iilkeye yapilan mal ihraci karsiliginda belli bir siire sonra ayni iilkeden baska bir mal
ithal edilmesi anlamina gelmektedir. Bu tiir ticarette genellikle serbest dovizle satis
yapilamayan fakat karsilikli olarak her iki iilkenin satin alabilecegi mallardan olusan
bir liste yapilmaktadir. Bu mallar genellikle arz fazlasi bulunan veya serbest dovizle
satis1 gii¢ olan, diisiik kaliteli mallardir. Kars1 satin alimda ihracat¢i firma yabanci
bir iilkeye listede bulunan mallardan birini ihrag etmekte ve ihra¢ bedelini

ithalatgidan doviz cinsinden almaktadir. Daha sonra liste kapsaminda yer alan
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mallardan se¢im yaparak ayni iilkeden mal ithal etmekte ve bedelini doviz cinsinden
O6demektedir. Boylelikle birinci ihracat islemi, ikinci ithalat islemiyle baglanmis olur.
Kars1 satin alim igin tanman siireler genelde3-5 yil arasinda degisebilir (Yaprakli,

2020: 91; Seyidoglu, 2013: 757).

Bir diger bagl ticaret yontemi olan geri satin alim, en sik kullanilan yontemlerden
biridir. Bu yontemde ihra¢ edilen mallarin bedeli, bu mallar vasitasiyla
gergeklestirilecek iiretim sonunda elde edilen malin geri satin alinmasiyla
0denmektedir (Giirsoy, 2018: 109). Bu yontemde mal ihraci karsiliginda sadece mal
ithali yerine tiretim teknolojisi alma {iretim tesisi kurma anlagsmasi yapilabilmektedir.
Boylelikle herhangi bir doviz ¢ikisi olmaksizin teknoloji, makine ya da tesis ithalati
gerceklesmis olur. Geri satin alim, genellikle bir gelismis {ilke ile gelismekte olan
iilke arasinda gerceklestirilmektedir (Yaprakli, 2020: 91). Kars1 satin alim ile geri
satin alim yontemleri birbirine benzese de aralarinda 6nemli bir fark bulunmaktadir.
Geri satin alimda ihra¢ olunan mallar iilkenin tretim kapasitesini dogrudan
arttirirken karsi satin alimda bodyle bir zorunluluk bulunmamaktadir. Ayrica geri satin
alinan mallar, kars1 satin alimda kurulan tesislerin iiretimini olustururken karsi satin
alimda geri alinan mallar genel niteliktedir. Geri satin alimlarda ihracatgiya taninan
stire, genellikle daha uzundur ve islemlerin toplam tutar1 da geri satin alimlarda daha

yiiksektir (Seyidoglu, 2013: 758).

Kars1 ticaret tiirleri iginde ele alinabilecek yontemlerden biri de dengeleme (offset)
anlagsmalaridir. Offset 6ncelikle savunma, havacilik gibi yiiksek teknoloji gerektiren
projelerde ilgili proje nedeniyle ortaya ¢ikan 6demeler bilancosu dengesizlikleri
kismen veya tamamen gidermek iizere yapilan ihracat veya diger doviz kazandirici
islemlerdir. Glinlimiizde offset gelismis {ilkeler tarafindan da kullanilsa bile daha
ziyade gelismekte olan iilkelerin doviz darbogazini agmak, ihracat yoluyla mevcut ya
da yeni kurulacak sanayilerin standart ve verimliligi yiikseltmek maksadiyla bir arag¢
olarak kullanilmaktadir (Giirsoy, 2018: 109). Baska bir deyisle offset anlagmalari
sayesinde gelismekte olan iilkelerde bazi1 biliylik sanayi tesislerinin kurulmasi,
istihdamin arttiritlmasi ve modern teknolojinin ithali miimkiin olabilmektedir. Bu tarz
uygulamalar daha ziyade 1960’larda ABD ile Japonya ve bazi Bati Avrupa
tilkelerinin Ozellikle savunma sanayii alaninda gerceklestirdikleri ortakliklarin bir
sonucu olarak ortaya ¢ikmustir (Seyidoglu, 2013: 759). Thracatcr iilke, ithalatci iilkede
gerceklestirdigi biiytlik liretim tesislerinin bedelini daha kolay tahsil edebilmek i¢in
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bilgi kiralanmasina dayali lisans anlagmalar1 yapilmasi, ilgili tesislerde ithalatc tilke
vatandaslarinin istihdam edilmesi veya bu iilkenin mallarinin dig piyasalarda
pazarlanmasina yonelik yardimlar yapilmasi, ithalatgr {ilkenin zorunlu ithal

mallarmin temin edilmesi gibi hizmetlerde bulunabilir (Yaprakli, 2020: 91).

3.5 Kabul Kredili Odeme

Dis ticarette kullanilan giivenceli 6deme ydntemlerinden biri olan kabul kredili
O0demede, ihracatci tarafindan diizenlenen ve ithalat¢inin ilerideki bir tarihte kosulsuz
olarak belli bir miktar 6deme yapmasini emreden vadeli poli¢enin ithalat¢1 veya
ithalatginin bankasi tarafindan kabul edilmesi s6z konusudur. Ithalatginin kendi
bankas1 aracilifiyla ithalatgiya veya ithalatcinin bankasia ¢ektigi vadeli poligeyi
ithalatct kabul ederse ticari kabul, banka kabul ederse banka kabulii olarak
isimlendirilmektedir. Bu 6deme yontemini giivenceli hale getiren tarafi, ihracatginin
satmig oldugu mallart gonderip ilgili belgeleri kendi bankasina ibraz etmesiyle
belirlenen siire i¢erisinde mal bedelini tahsil etmeyi garantilemis olmasidir (Yaprakli,
2020: 97). Kisaca ifade etmek gerekirse kabul kredili 6deme, ithalat¢1 firmanin iiriin
bedelini belirlenen bir siirede ihracat¢iya 6demesini zorunlu kilan ve bunun i¢in bir
poligenin arag¢ olarak kullanildigi bir 6deme seklidir. Kabul kredili 6demede ithalatc1
ve ihracatciya bankalar aracilik etmekte ve karsiliginda bir komisyon almaktadirlar
(Kaya, 2012: 95). Ote yandan ihracatgi bu 6deme ydnteminde ithalatg1 veya
ithalatcinin bankasi tarafindan kabul edilmis olan policeyi iskonto ettirebilir. Bu
durumda belli bir faiz ve komisyon 6demek sartiyla ihra¢ etmis oldugu mallarin
bedelini vadesinden Once tahsil edebilme olanagi elde etmis olur (Giirsoy, 2018:

101).

Kabul kredili Odemenin isleyis siirecine daha yakindan bakildiginda islem
prosediiriinii asagidaki sekilde ifade etmek miimkiindiir. Oncelikle ithalatgi ve
ihracatg1 firma arasinda bir sézlesme yapilir. Ilk olarak ihracatgi mallari nakliye
aracina yukler ve glimriige sevk eder. Sevkiyatla ilgili belgeleri ve poligeyi kendi
bankasina teslim eder. Ihracat¢min bankasi da hemen ardindan polige ve belgeleri
ithalatcinin bankasina gonderir. ithalatgmin bankasi polige ve belgelerin geldigini
miisterisine ihbar edince ithalat¢1 poligenin arkasini imzalayarak bankasina teslim
eder. Ithalatginin bankasmin malla ilgili belgeleri kendisine teslim etmesinin

ardindan ithalat¢1 belgeleri ibraz ederek mallar1 glimriikten ceker. Ardindan

38



ithalatcinin bankasi, kabul edilmis policeyi ihracatginin bankasina gonderir.
Thracatcinin bankasi da séz konusu policeyi miisterisine yani ihracatgiya gonderir.
Vade geldiginde ize ithalat¢1 police bedelini kendi bankasma &der. Ithalatginin
bankasinin police bedelini ihracatginin bankasima havale etmesinin ardindan
ihracat¢cinin bankasi, police bedelini ihracat¢iya dder karsiliginda da poligeyi iade
alir. Son asamada poligenin ihracat¢inin bankasi tarafindan ithalatginin bankasina
iade edilmesinin ardindan bedeli 6denen polige iade edilir (Giirsoy, 2018: 101).
Anlagilacag1 tizere giivenceli 6deme yontemleri arayisina karsilik bulunan bir
alternatif 6deme yontemi olan kabul kredili 6deme, ticari iliskinin her iki tarafi i¢in

de oldukca giivenilir bir yontemdir.

Ote yandan kabul kredili 6deme yonteminin bazi risklere sahip oldugunu belirtmek
uygun olacaktir. Kabul kredili 6deme yonteminin isleyisi, vadeli poli¢enin ithalat¢i
veya bankasi tarafindan kabul edilmesi sartina baghdir. Fakat uygulamada poligenin
kabul edilmemesi ihtimali de vardir. Bu durumda mallarin geri gonderilmesi ya da
yeni alicinin bulunmasi zorunlulugu ortaya ¢ikmakta ki bu durum, ihracat¢t firmanin
olduke¢a yiiksek bir maliyete katlanmasina neden olabilir. Polige kabulii ile teslim
alinan vesaik ve mallarin bedelinin 6denmemesi durumunda ise uluslararas1 anlamda

oldukga yogun bir hukuki siirecin baglatilmasi gerekmektedir (Mustafa, 2010: 15).

Gilivene dayali bir 6deme yontemi olan kabul kredili 6demenin ii¢ farkli tiirii
bulunmaktadir: kabul kredili mal mukabili 6deme (mal karsiliginda kabul kredili
o0deme), kabul kredili vesaik mukabili 6deme (belge karsiliginda kabul kredili
o6deme) ve son olarak kabul kredili akreditifli 6deme. Kabul kredili mal mukabili
O0deme islemlerinde ithalat¢1 6nce mali glimriikten ¢ekmekte ardindan belirlenen
siirede mal bedelini 6demektedir. Odeme yapilmasi gereken siirenin i¢inde polige
kabul edilmeli ve vadesi geldiginde 6deme yapilmalidir. Kabul kredili vesaik
mukabili ddemede ise mallarin ithalatgrya gonderilmesinden sonra banka, poligeyi
ithalatgiya kabul ettirdikten veya bu kabule kendisi de aval verdikten sonra belgeleri
aliciya teslim edip police vadesi geldiginde mal bedeli ihracat¢iya ddenir. Kabul
kredili akreditifli 6deme ise ihracat¢i, kiisat mektubuna uygun belgeleri bankaya
ibraz ettiginde mal bedelini tahsil etmek yerine banka tarafindan kabul edilmis

policenin vadesinde 6denmesi taahhiidiinii kabul eder (Kaya, 2012: 95).
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3.6 Konsinye Thracat

Malin tanitilarak satisi ve bedelinin tahsiline dayanan bir 6deme yontemidir (Giirsoy,
2018: 102). Baska bir deyisle satis1 sonradan yapilmak iizere ithalatcilara,
komisyonculara, ihracat¢inin yurt disindaki sube temsilciliklerine malin gonderilmesi
seklinde gerceklesen bir ihracat tiirlidiir. Satilmak {izere mallar1 teslim alan kisi veya
kuruluglar mali rayi¢ bedelinden satar, komisyon vb. giderleri satig gelirinden diiser
ve kalan tutar1 yetkili banka araciligiyla doviz cinsinden ihracatciya transfer eder. Bu
nitelikte bir 6deme yontemi genellikle yeni liretimi yapilan, pazara yeni siiriilen veya

tanitim ihtiyaci duyulan {irtinlerde kullanilir (Kaya, 2012: 96).

Dis pazarda satis kosullari glic oldugundan firiin satilincaya kadar gecen siire
zarfinda tiriin bedelinin ihracatgiya 6denmeme riski mevcuttur. Bu nedenle konsinye
ihracat, taraflar arasinda giivene dayali olan bir ddeme yontemidir. Ote yandan
konsinye ihracat seklinin kullanimi ihracat¢1 birliklerinden alinacak izne tabidir ve
stiresi 90 gilindiir. Mallarin fiili ihrag tarihinden itibaren bir yil iginde satilmasi
gerekir. Genel olarak sebze meyve gibi ¢iiriiyebilir ve bozulabilir {irlinlerin konsinye
ihracat: yapilmamaktadir (Gokgdz ve Ozdemir, 2015: 112).

Konsinye ihracatin giivene dayali ve ihracat¢1 acisindan oldukga riskli bir yontem
olmasi, iirlin satis gelirini kismen garanti altina alan ve ortak (miisterek) hesap adi
verilen yeni bir 6deme yonteminin ortaya ¢ikmasina zemin hazirlamistir. Ortak
hesapta miilkiyet hakki ihracatgiya ait olan mal, yurt disindaki komisyoncuya veya
ithalat¢rya gonderilir. ithalatci, ihracatciya mali satabilecegi asgari bir fiyati garanti
eder. Mallarin belirlenen asgari fiyatin iizerinde bir fiyattan alici bulmasi halinde
satig fiyat1 ile garanti edilen fiyat arasindaki fark, taraflar arasinda paylastirilir

(Yaprakli, 2020: 95).

3.7 Mahsuben Odeme

Uluslararasi ticarette kullanilan mahsuben 6deme ydntemi, ithracati yapilan {iriin ya
da hizmet bedellerinin belli bir oranda iiriin ya da hizmet ithalati ile tahsil edilmesi
islemidir. Burada eksik kalan 6deme kismi yani mahsup edilmeyen kisim, nakit para
kullanilarak 6denir. S6z konusu 6deme seklinde ihracatin gergeklesmesinden itibaren
180 giin igerisinde, ihracati gerceklestirilen {irtinlerin bedeli muhabir bankanin

hesabina alacak olarak kaydedilmektedir. Mahsuplasma isleminin gerceklestirilecegi
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iirtin ya da hizmet alindiginda ise bu banka hesab1 isletilir ve bu sayede mahsuplasma

islemi gergeklestirilmis olur (Oztiirk, 2018: 90).

Mahsuben 6deme yonteminde pesin olarak doviz kullanilmamaktadir. Uriin ya da
hizmet bedelinin mahsuben kullanilacak olan parg¢asinin mahsup tarihinden daha

once alinmamis olmasi gerekmektedir. (Kaya, 2012: 106).

3.8 Akreditifli Odeme

Ithalatg1 ve ihracatginin birbirini yeterince tammmadigi durumlarda kullanilan
akreditifli 6deme, araya uluslararas1 anlamda giivene sahip bankalarin girmis olmasi
nedeniyle hem ithalatgr hem de ihracatci agisindan giivenceli bir 6deme yontemidir.
Bu 6deme yoOntemini en basit haliyle ifade etmek gerekirse akreditif ithalatgi
firmanin, kendi bankasi araciligiyla ihracat¢inin bankasina gonderdigi sarthl bir
O0deme taahhiidiidiir denilebilir. Kelime olarak kredi anlamina gelen akreditif,
ithalat¢inin talimatina dayanarak bir bankanin belirli bir paraya kadar belli bir siire
icinde, belirli belgeler karsiliginda ve ongoriilen sartlarin yerine getirilmesi kaydiyla
ithracat¢iya 6ddeme yapacagini veya ihracatci tarafindan keside edilen poligeleri kabul
veya istira edecegini ihracatgiya yazili olarak taahhiit etmesidir (Ataman ve Sumer,

1998: 35).

Uluslararas1 6demlerde akreditif yerine vesikali kredi, kredi mektubu, vesikali kredi
mektubu, ticari kredi mektubu gibi kavramlar kullanilabilmektedir (Kaya, 2012: 98-
99). Akreditifli 6demede bankalar tarafindan mallar degil s6z konusu mallarla ilgili

belgeler dikkate alinir.

D1s ticaret islemlerinin taraflarindan biri olan ithalatgilar pesin  6demeden
hoslanmazlar. Malin sézlesmeye uygun olarak gonderilecegini de garantilemek
isterler. Ihracatgilar ise mali uygun kosullarda sevk edince ddemenin yapilacagindan
emin olmak isterler. Araya bankanin girmesi ve mali agidan bir giivence vermesi her
iki tarafinda endiselerini biiylik 6l¢iide gidermis olur. Bankalar, akreditifli 6demede
sadece belirli dokiimanlarin sunulmasi iizerine 6deme sorumlulugunu iistlenirler.
Ticari islemin yapilisi veya yasal dayanaklar1 konusunda ortaya c¢ikacak
anlagsmazliklardan banka sorumlu tutulamaz. Baska bir deyisle bankalar

incelemelerini mal {izerinden degil banka {iizerinden yaptiklari i¢in ithalatci,
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gonderilen mallarin belgelerde belirtilen niteliklere uygunlugu konusunda ihracatgiya

giivenmek durumundadir (Seyidoglu, 2013: 742-743).

Bununla birlikte akreditifli 6deme, katlanilan banka masraflar1 nedeniyle pahali bir
0deme yontemidir. Masraf bedelini alan banka ise akreditif islemlerini gerceklestiren
bankadir. Ithalat¢1 ve ihracatgilar katlandiklar1 banka masrafini, ithalat islemlerinde
malin maliyetine ihracat islemlerinde ise pazarlama maliyetine eklerler (Giirsoy,

2018: 84).

Akreditifli ddemede genel olarak dort taraf bulunur: ithalatg1 (amir), Ithalatginin
bankas1 (amir banka), lehtar (ihracat¢i) ve ihracat¢inin bankasi (muhabir banka).
Akreditifli 6deme siireci diger 6deme yontemlerinde de oldugu gibi ihracatgi ile
ithalat¢1 arasinda sdzlesmenin yapilmasi ile baslar. ithalat¢1 firma (amir), kendi
bankasina (amir banka) gider ve ihracat¢i (lehtar) lehine bir akreditif agmasini ister.
Ithalatginin bankasi, akreditif mektubunu diizenleyip mektuba ilave edilmesi gereken
belgeleri ekleyerek ihracat¢i firmanin bankasina (muhabir banka) bildirir.
Thracatcinin bankas1 da akreditifin agildigini ihracatc1 firmaya ihbar eder. Ardindan
ithracat¢t firma, mallar ithalatcinin tilkesine gondermek iizere sevk eder ve akreditif
uyarinca ibraz etmesi gereken belgeleri kendi bankasma verir. Bu durumda
ihracatcinin bankasi, belgeleri ithalatginin bankasmna gonderir. Ithalat¢inin bankasi
ise belgelerin geldigini miisterisine yani ithalatctya bildirir. Ithalatginin bankas1 mal
bedelini ithalat¢idan tahsil ettikten sonra ihracat¢inin bankasma transfer eder.
Ihracatg1 banka bu durumda ihrag ettigi mallarin bedelini kendi bankasindan alir. Son
olarak ithalatginin bankasi, belgeleri ithalatgiya teslim ettikten sonra ithalate
firmanin belgeleri giimriige ibraz etmesi ve mallar1 glimriikten ¢ekmesi ile siireg

tamamlanmis olur (Giirsoy, 2018: 83-84).

Akreditif dig ticaret yapan taraflar acisindan digerlerine gore daha pahali bir 6deme
yontemi olmasina ragmen ithalat¢1 ve ihracat¢t acisindan en giivenilir yontemdir
(Kaya, 2012: 100). Thracat¢1 agisindan degerlendirmek gerekirse her seyden evvel
odeme, ithalatgimin bankasi tarafindan giivence altina alinmaktadir. Odeme,
ithalatcidan degil bankadan saglanir. Ote yandan ihracatci, akreditif karsihiginda

kredi kullanabilir. ithalat¢1 da akreditifli ddeme sayesinde bir takim yararlar elde

5 Akreditifin taraflari arasinda amir, amir banka, lehtar ve muhabir banka diginda teyit bankasi,
gorevli banka ve rambursman bankasini da ilave etmek miimkiindiir. Bunlar hakkinda daha fazla bilgi
edinmek i¢in (Giirsoy, 2018: 85-86)’ya bakiniz.
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eder. Oncelikle akreditifi actiran kendisi oldugundan malin kendi istedigi sartlara
gore ihracatci tarafindan gonderilecegi giivencesine sahip olur. Akreditifin agilmasi
ithalatgiya, ihracat¢1 nezdinde bir itibar kazandirir ki talebi yiiksek olan mallar da bu
onemli bir durumdur (Gilrsoy, 2018: 87). Uygulamada akreditifli 6deme islem
stirecinde bazi sorunlarin yasanmasi ihtimali her zaman vardir. Akreditifte gecerli
stirelere uyulmamasi, eksik belge ile islem yapilamasi gibi sebeplerden kaynakli
bi¢imde bir takim gecikmelerin yasanmasi ekstra maliyetlerin olusmasina sebep olur

ki, bu durumda akreditifli 6deme daha da pahali bir yontem haline gelir.

Akreditifli 6demenin pek ¢ok ¢esidi bulunmaktadir. Giirsoy (2018) tarafindan
akreditif tiirleri gesitli agilardan siniflandirilmistir. Odeme metoduna gore akreditif
tirleri ibrazda odemeli akreditif, vadeli polige ile kullanilan akreditif’ ve vadeli
akreditiftir. Acilis sekillerine gore ise akreditif tirleri doniilebilir akreditif,
doniilemez teyitsiz akreditif ve doniilemez teyitli akreditiftir. Son olarak 6zellikleri
olan akreditif tiirleri ise devredilebilir akreditif, kirmizi sartll akreditif, rotatif
(donen) akreditif, karsilikli akreditif ve ihtiyat akreditifidir. S6z konusu akreditif
tiirlerinin her birine yakindan bakmak ve aralarindaki farklar izah etmek uygun

olacaktir.

3.8.1 Odeme metoduna gore akreditif tiirleri

Ibrazda édemeli akreditif, ihracatgmin bankasina (muhabir banka) ibraz etmesi
halinde 6demenin yapildig1 akreditif tiirtidiir (Giirsoy, 2018: 89). Akreditifin teyitsiz
(onaysiz) olmasi halinde muhabir bankanin rolii sadece akreditifin acgildigini
thracat¢iya (lehtar) bildirmekten ibarettir; 6deme konusunda herhangi bir taahhiit
tistlenmez. Teyitli (onayly) akreditiflerde ise amir banka, muhabir bankaya akreditifi
teyit etmesi talimatin1 verir. Muhabir banka da akreditifi teyit ederek bedelin
O0denecegi hususunda ilave teminat vermektedir. Mal bedelinin 6denmemesi
durumunda ise muhabir banka, amir bankanin yiikiimliliiglinii de lstlenmis olur.
Mubhabir banka teyitli akreditiflerde listlenecegi riske karsilik olarak dogaldir ki, bir
komisyon alir. Bu sebeple ithalatgilar genellikle daha ucuz olan teyitsiz akreditifleri
tercih ederler. Teyitsiz akreditif uygulama en cok tercih edilen akreditif tiliridiir
(Kaya, 2012: 103). Ote yandan ihracat¢1 acisindan, akreditifin muhabir banka veya
baska bir yerel banka tarafindan onaylanmasi ihracat¢inin daha biiyiik bir giivence
elde etmesini saglar. Bundan bdyle yabanci bankanin (amir banka) Odeme

taahhiidiinii yerine getirmemesi ihracat¢i agisindan sorun teskil etmez. Aksi bir
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durumda yerli banka 6demeyi yapmak zorundadir. Ticari islemde bir gii¢liik ¢ikmasi
halinde de ihracatgi, ithalatgr ve amir banka ile ugrasmak zorunda kalmaz; sorunu

kendi iilkesinde onay veren banka ile ¢ozebilir (Seyidoglu, 2013: 745).

Ihracatginin ithalatgiya ddeme kolayligi tanidig1 vadeli police ile kullanilan akreditif
tiiriinde ihracatci, belgelerle birlikte banka iizerine keside ettigi bir poligeyi -90, 120,
180 giin vadeli- kendi bankasina (muhabir banka) ibraz eder. Banka belgelerin
uygunlugunu gordiigii takdirde poligeyi kabul eder ve vadesi geldiginde polige
bedelini ihracatgiya dder. ihracatci dilerse vadesi doldugunda poligeyi bankaya ibraz
ederek bedelini tahsil eder; isterse vadesinde once poligeyi iskonto ettirir (Giirsoy,

2018: 90).

Vadeli akreditif ise ithalatg1 ve ihracatg1 arasindaki satis sdzlesmesine gore akreditif
bedelinin belgelerin ibrazinda degil de ibrazindan belirli bir siire sonra ihracat¢iya
O0denmesini saglayan akreditif tiriidir (Kaya, 2012: 106). Baska bir deyisle bu
akreditif tiiriinde ihracatgi, mal bedelini alabilmek i¢in vadenin dolmasini beklemek

zorundadir.

3.8.2 Acilis sekillerine gore akreditif tiirleri

Déniilebilir akreditif (kabili riicu akreditif)®, ithalatginmn talimatiyla ihracatgi lehine
acilan akreditifin ihracatgiya haber vermeden her an iptal edilebilmesine dayanan
akreditif tiirtidiir. Glivencesiz olmasi nedeniyle pek yaygm kullanilmaz. Oysa
doniilemez akreditifte (gayrikabili riicu akreditif) ihracatci ile birlikte tiim taraflarin
onay1 alinmadan akreditif ne degistirilebilir ne de iptal edilebilir. Uluslararasi ticari
islemlerde akreditifler normal olarak donililemez nitelikte olur; aksi takdirde 6deme
taahhiidiiniin bir anlami kalmaz. Ote yandan déniilemez akreditifler tamamen de
islevsiz degildir. Bazi hallerde bir bankanin ithalat¢ci adina akreditif agmasi bile
ithalatginin kredi itibarinin bir gostergesi olabilir (Seyidoglu, 2013: 744).

Doniilemez teyitsiz akreditif, vadesinden Once ihracat¢inin rizast olmadan akreditifin
iptal edilemedigi bir tiirdiir. Akreditif teyitsiz oldugundan ihbar eden bankanin
O0demenin yapilmasina iligkin hi¢bir sorumlulugu bulunmamaktadir. Doniilemez

teyitli akreditif ise amir banka tarafindan doniilemez olarak agilan bir akreditife yine

® Kabili riicu sozliik anlami itibariyle doniilebilir, vazgegilebilir, iptal edilebilir, gecersiz kilinabilir
demektir (Giirsoy, 2015: 91).
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amir bankanin yetki ve ricasi iizerine ikinci bir muhabir bankanin teyidini ilave ettigi

akreditif tiiridiir (Giirsoy, 2018: 91).

3.8.3 Ozellikleri olan akreditif tiirleri

Devredilebilir akreditif, adina akreditif a¢ilmis olan ihracatcinin ilgili bankaya
talimat vererek gerekli belgelerle birlikte akreditifi bagkasina aktarmasi durumunda
gecerli olan akreditif tiiriidiir (Yaprakli, 2020: 97). Bu tiirdeki akreditiflere genellikle
ilk lehtarin malin tireticisi degil komisyoncusu oldugu durumlarda basvurulmaktadir

(Ataman ve Sumer, 1998: 38).

Kwrmizi sartl akreditif, mallar sevk edilmeden ve gerekli belgeler teslim edilmeden,
ithracatginin bankasinin, akreditifin tamamini veya bir kismini ihracatgiya avans veya
pesin olarak Odenmesi seklindeki akreditiftir. Ithalat¢1 tarafindan ihracatciya &n
finansman saglama islevine sahip olan kirmizi sarthi akreditifin metninde avans veya
pesin 6denecek kisim dikkat ¢ekmek ic¢in kirmizi renkli olarak gosterilmektedir.
Odenen bu kisimlarin daha sonra ihracatgidan mahsup edilecegini belirtmek gerekir

(Yaprakli, 2020: 96).

Rotatif (donen) akreditif, ongorillen belli bir limite sahip olan ve bu limite
ulasildiginda akreditifin kendiliginden yinelendigi tiirdeki akreditiflerdir. Rotatif
akreditiflerde donerlik sarti genellikle sadece miktara gore degil siireye gore de
islemektedir. Siireye gore donen akreditiflerde lehtara bir aylik siire iginde belli bir
meblaga kadar police ¢ekme olanagi verilmekte ve bir aylik siire iginde bu miktar
kullanildig1r zaman gelecek ay aym miktarda akreditif otomatik bigimde
acilmaktadir. Ote yandan ¢ogu akreditif donen ya da yinelenebilen nitelikte degildir
(Seyidoglu, 2013: 745).

Karsilikli akreditif, lehtarin iiretici olmamas1 veya siparis aldigi mali kendisinin
yetistirememesi durumunda kullanilan akreditif tlirtidiir. Bu akreditif tiirlinde
birbirinden bagimsiz iki ayr akreditif bulunmaktadir. {lk akreditifin lehtarmmn ikinci
akreditifin amiri oldugu karsilikli akreditifte ilk akreditifin tutarindan ikinci
akreditifin 6demesi yapilmaktadir. Lehtar, akreditifi kendisine ihbar eden bankaya
bagvurarak kendi lehine agilmis olan akreditifi teminat olarak gdstermek suretiyle
ikinci bir lehtar lehine akreditif agilmasini ister ve banka kabul ederse ikincisi

acilmis olur (Ataman ve Sumer, 1998: 40).
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Ihtiyat akreditifi, ithalatci ile ihracatg1 arasinda yapilan sézlesmeden dogan borglarin
O6denmemesi halinde 6demeyi garanti altina alan, ithalat¢inin bankasinin ithalat¢inin
istlendigi yiikiimliiliiglin yerine getirilmesini ihracatgiya garanti etmesi suretiyle

yapilan akreditif tiirtidiir (Kaya, 2012: 105).

3.9 Banka Odeme Yiikiimliiliigii

20. ylizyilin sonlarindan itibaren dijital anlamda bir doniisim yasandigi
bilinmektedir. Bilgi teknolojilerinde yagsanan gelismeler, ekonominin diger alanlarina
benzer bicimde dis ticaret ve finans sektorlerinde de dijital doniisiimii kaginilmaz
kilmistir. Bununla iligkili bigimde dis ticarette kullanilan 6deme yontemlerinin ortaya
cikardigi riskleri minimize edebilmek adina SWIFT ve ICC, standart nitelikli ve
elektronik ortamda takip edilebilir bir 6deme yontemi gelistirmislerdir. Banka 6deme
yiikiimliiliigii (BPO) olarak isimlendirilen bu 6deme yontemi, akreditifli 6deme ile
mal mukabili 6demenin elektronik ortamda birlestirilmis halidir. Baska bir deyisle
BPO, akreditifli 6demenin giivencesini mal mukabili 6demenin kolaylig1 ile
birlestirir. Odeme yiikiimliiliigiiniin bankaya devredildigi bu yontemin isleyisi geregi

ithalat¢1 ve ihracatgi risk tistlenmemis olmaktadir (Yaprakli, 2020: 97-98).

Bu yonteme gore ihracatgr malin sevk edip ilgili belgeleri diizenledikten sonra
belgeleri ithalat¢iya gdndermektedir. Thracatgi fiziki anlamda belge teslimi yapmayip
belgelerin iizerindeki bilgileri anlasmali bankasina (lehtar banka) bildirmektedir.
fhracatgmin bankasi verileri, Olusturulmus Veritaban1 (Establish Baseline)
isimlendirilen bankacilik merkezi sistemine yiiklemektedir. Anlasilacag: iizere
thracat¢cinin bankasinin bu 6deme yonteminde hicbir belgeyi transfer etmesi
gerekmez. Thracatgidan gelen belgelerle mali giimriikten teslim alan ithalatgr da
kendi bankasina (yiikiimli banka) satis sOzlesmesine uygun sekilde Odeme
kosullarina iliskin verileri bildirmektedir. Ithalatcinin bankasi da tipki ihracatginin
bankasi gibi bu verileri veritabanina yiikledikten sonra iki bankanin sartlarinin
uyumlu olup olmadigimi belirlemek adina veri tabaninda bir eslestirme
yapilmaktadir. Sartlar birbiriyle eslesiyorsa ithalatginin bankasi, mal bedelini
O0demeyi taahhiit etmektedir. Bu yontemin kullanilabilmesi i¢in bankalarin elektronik
ortamda veri eslesmesi yapabilecek bir sistem olan Islem Eslestirme Uygulamasina
(TMA) sahip olmalar1 gerekmektedir (Yaprakli, 2020: 97-98; Giirsoy, 2018: 95 ve
97).
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Fiziki belge zorunlulugunun ortadan kalkmasi ile BPO’da biirokratik islemlerin
azalir, islem hiz1 artar. Belgeler elektronik ortamda saklandigindan kaybolma,
yirtilma gibi riskler de kolayca bertaraf edilmis olur. BPO ithalat¢ilarin riskini
ortadan kaldirirken ihracat¢ilara da finansman imkani saglar. Firmalarin ve
bankalarin is stlireclerindeki sorunlardan, personelin hatali ve koti niyetli
davraniglarindan, yasal siire¢lere uymamaktan kaynaklanan operasyonel riskleri
minimize eder. Is diinyasina bir cok avantaj sunan BPO 6&zellikle diisiik maliyetli,
kolay, ucuz, pratik olmasi ve banka giivencesi icermesi nedeniyle dis ticarette
kullanilan diger 6deme yontemlerine alternatif olma potansiyelini tagimaktadir.
Esasinda bir bankacilik iiriinii olan BPO, dis ticaret alaninda faaliyet gosteren
firmalar i¢in heniiz yeni olmakla birlikte Onlimiizdeki yillarda kullaniminin

yayginlagacagi tahmin edilebilir (Giirsoy, 2018: 96-97 ve 100).

3.10 Dis Ticarette ve Odeme Yontemlerinde Yeni Egilimler

Dis ticarette kullanilan 6deme yontemlerinin tarihsel gelisim siirecine bakildiginda
Onceleri taraflar arasinda bagl (karsi) ticaret, pesin 6deme, mal mukabili 6ddeme,
belge mukabili 6deme gibi giivene dayali 6deme yontemleri kullanilirken zamanla
ortak hesap, akreditifli 6deme, kabul kredili 6deme, banka 6deme ylkiimliiliigii gibi
giivenceli o0deme sekillerine gecis yapilmakta oldugunu sdylemek miimkiindiir.
Diinya ekonomisinin gelisim hizi, ticari iligkilerin giderek karmasiklagmasi,
taraflarin keyfi uygulamalar1 ve {ilkelerce benimsenen yeni korumacilik politikalari
bu gecis stirecini gerekli kilmistir. Dijital doniisiimiin kaginilmaz oldugu 21. yiizyilda
ise dis ticaret alan1 ve dis ticarette kullanilan 6deme yontemlerinin yeni gelismelerle

kars1 karstya oldugu goriilmektedir.

Gilinlimiizde dis ticaret hem teknolojik temelli bir donilisiime ugramis hem de yeni
trendlerin 6ne c¢ikmaya basladi@i bir alan haline gelmistir. Diinya ticaretindeki
rekabet giiclinii ucuz isgiicii temelinde sekillendiren iilkeler agisindan oldukca
tehlikeli bir slire¢ yasanmaktadir. Bu iilkelerin, bilgi ve iletisim teknolojilerinde
yasanan gelismelere hizla uyum saglamalar1 ve dijital doniisiim sayesinde dis
ticaretin yapisinda, iiriin bilesiminde, islem siire¢lerinde, finansmaninda ortaya ¢ikan
kazanimlardan yararlanmalar1 gerekmektedir. Blokzincir (blockchain), biiyiik veri,
yapay zeka, dijital ticaret platformlari, uluslararasi e-ticaret, ii¢ boyutlu yazicilarla

baski ve mobil 6deme teknikleri, uluslararasi ticaretin dijital doniisiimii agisindan 6ne
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cikan kavramlardir. Bu kavramlardan bazilari iizerinde biraz daha ayrintili bilgi

vermek uygun olacaktir.

Ulkeler aras1 mal, hizmet ve menkul varlik ithalat ve ihracat ile reklam, pazarlama,
lojistik gibi faaliyetlerin elektronik ortamlar ile yapilmasi anlamina gelen uluslararasi
e-ticaret sayesinde diinya ticaret hacmi Onemli miktarda artmaktadir. Belirtmek
gerekir ki, uluslararasi e-ticaretin ekonomik avantajlar1 yaninda bazi dezavantajlari
da bulunmaktadir. Zaman ve mekan agisindan sinirlarin ortadan kalkmasi, islem
maliyetlerinin azalmasi, daha genis Olgekli piyasalar i¢in iiretim yapma olanaginin
olmasi, tiiketicilerin gorece kaliteli ve ucuz mal ve hizmetlere ulasabilmesi
uluslararas1 e-ticaretin avantajlar1 olarak siralanabilir. Ote yandan giivensizlik,
bilgisizlik, ortak 6deme sisteminin olmamasi gibi dezavantajlar1 da dikkate almak
gerekir (Yaprakli, 2020: 34).

Internet kullaniminin yayginlasmas1 kadar akilli telefonlar ve sosyal medya
kullaniminin da uluslararas1 e-ticaret hacminin biiyiimesinde etkili oldugunu
belirtmek gerekir. Ote yandan uluslararasi e-ticarette kullanilan 6deme yontemleri de
onemli bir konudur. Giiniimiizde kiiresel olcekte gerceklesen elektronik ticaret
islemlerinin yarisindan fazlasinda 6demeler kredi karti ya da banka karti disinda
kalan yontemlerle gerceklestirilmektedir. Yakin bir gelecekte dijital ciizdanlarin en
fazla kullanilan 6deme yontemi haline gelmesi beklenmektedir. Benzer sekilde mobil
O0deme tekniklerinde yasanan gelismeler de uluslararasi e-ticaretin 6deme yontemleri
acisindan  yeniliklerle tanigmasini  beraberinde getirmektedir. Kriptografi
kullanimiyla giivenligi garanti edilen kripto paralarin temelini olusturan blokzincir
(blockchain) teknolojisi de, uluslararas1 ticaretin finansmani iizerinde etkili
olmaktadir. Islem kayitlarinin daha giivenilir bir mekanizma ile tutulmasini saglayan
ve oldukga farkli bir ¢alisma prensibi bulunan blokzincir temelli 6deme ¢dziimleri
hem uluslararas1 ticarette kullanilan 6deme tekniklerini kolaylastirmakta hem de
kripto paralarin’ bir 6deme ydntemi haline gelmesini desteklemektedir (Megik, 2020:

167).

! Kripto para, devlet kurumlari ve aracilardan tamamen bagimsiz olan ve dijital ortamda islem goren
kripto para birimleri igin kullanilan genel bir terimdir. Kriptografi olarak bilinen sifre biliminden
yararlanilarak belirli bir sisteme dayali sifreli anahtarlarla transfer ve alim-satim islemleri
yapilabildiginden dolay1 sifreli para manasina gelmektedir. Giiniimiizde pek ¢ok kripto para tiirii

bulunmasina ragmen bunlardan sadece birkag1 ¢ok sayida kullanici tarafindan kullanilmaktadir. Tlk
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Glinlimiizde uluslararas1 ticarette kripto paralarin bir 6deme aract olarak
kullanilmasma dair girisimciler henliz emekleme asamasinda olmakla birlikte
ozellikle iran, Rusya gibi ambargolarla kars1 karsiya kalan iilkelerin uluslararas
ticarette kripto para kullaniminin kabul edilmesi yoniinde g¢abalarimin oldugunu

sOylemek miimkiindiir (Www.sozcu.com.tr, Erisim Tarihi: 14.01.2022).

kripto para olarak bilinen Bitcoin'in tiim transfer aktivitelerinin blokzincir araciligi ile sanal bir
ortamda seffaf bir sekilde yapilmasiyla kripto para birimleri ve blokzincir teknolojisi yaklagimi ilk kez
bir araya gelmistir (Sahin ve Bulut, 2020: 494-495). Paranin evrim siireci dikkate alindiginda somut
araclardan soyut araglara gecisi temsil eden kripto paralar, giiniimiizde alternatif bir para birimidir.
Diigiik maliyetli transferlere olanak taniyarak ticari iglem takasi, 6deme ve giivenlik sorunlarini
cozerler. Giivenilir algoritmalara sahip Ozellikleri nedeniyle mevcut madencilik aglarina sanal
clizdanlar sayesinde depolama ve aninda 6deme hizmetleri sunarlar. Bu paralari satin almak, bagis ya

da hediye olarak kabul etmek veya 6deme araci olarak kullanmak miimkiindiir. (Cetin, 2020: 67).
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4. KOCAELI’NDE FAALIYETTE BULUNAN VE DIS TICARET YAPAN
FIRMALARIN ODEME TERCIHLERINE YONELIK BiR ALAN
ARASTIRMASI

4.1 Kocaeli Kentinin Sosyo-Ekonomik Ac¢idan Genel Goriiniimii

Sosyo-ckonomik gostergeler acisindan Tirkiye ortalamasinin iizerinde Dbir
performansa olan Kocaeli, Istanbul ve Anadolu arasinda uzanan ticari koridorun
kritik bir noktasinda konumlanmis, sanayilesme agisindan miithim bir tecriibeye sahip
ve sayica hayli fazla olan liman ve iskeleleri sayesinde kiiresel ticari aglarin i¢inde
yer alan bir kenttir. Sadece Tiirkiye’'nin degil Avrupa’nin da onemli limanlar
arasinda yer almaktadir. Organize sanayi bolgeleri (OSB), serbest bolgeler ve
teknoloji gelistirme bolgeleri ile yerli yatirimcilar kadar yabanci yatirimcilarin da

gbzdesi olan bir liman kenti, ticaret ve lojistik merkezidir.

Istanbul ile smirdas olan Kocaeli ayn1 zamanda Bursa, Yalova ve Sakarya gibi
onemli kentlere de komsudur. Bugiinkii Kocaeli sehrinin merkezi olan bolge,
Marmara Denizi’nin dogusunda kararlar icine 50 km kadar sokulan korfezin
nihayetinde yer alir. Kocaeli kentinin ismi, eski kaynaklarda Nicomedia olarak
gecmektedir. Sehir eski adini, ilk ¢aglarda sehrin kurucusu olan Bitinya Krali 1.
Nikomed’den almis ve Bitinya Krallig1 yikilincaya kadar iilkenin baskenti olarak
kalmistir. Roma Imparatorlugu déneminde ise Roma, Antakya ve Iskenderiye’den
sonra imparatorlugun dordiincli biiyiikk sehri haline gelmis; Onemli yollarin
baglandig1 bir merkez olmustur. Kent, tarihsel agidan Onemini her zaman
korumustur. Oyle ki Istanbul’'un 6ne ¢ikip Bizans Imparatorlugunun baskenti
olmasindan sonra bile en 6nemli eyalet merkezlerinden biriydi. Tarihsel siire¢ i¢inde
yasadig1 pek cok deprem dolayisiyla biiylik sarsintilar gecirmis olsa da  Osmanl
Devleti déneminde de kentin yildiz1 parlamaya devam etmistir. Ozellikle Istanbul’un
fethinden sonra bagkent Istanbul’u Anadolu’ya baglayacak yollarm ilk ve en énemli
menzil sehri haline gelmistir. Osmanli déneminde sehrin adi 6nce Iznikmid olarak

kullanilirken 19. yiizyiln ortalarma dogru Izmid, 20. yiizyilin baslarinda ise
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giiniimiizde oldugu gibi Izmit® olarak kullanilmaya baslanmistir (Bostan, 2001: 536-
541). Sehrin adinin Izmid yerine izmit olarak degistirilmesinde, Izmid ve izmir
adlarinin Osmanl1 Tiirkgesi’ndeki yazim benzerligi dolayisiyla o6zellikle resmi
yazismalarda karigikliklarin yasanmasi etkili olmustur. 1910°’dan itibaren resmi
olarak Izmit seklinde kullanilan kentin ismi, Cumhuriyet déneminde Kocaeli olarak

degistirilmistir (Ayan, 2016: 5-6).

Kocaeli yarimadasi, tarihin ilk donemlerinden itibaren cografi konumunun
elverisliligi dolayistyla iktisadi, ticari ve lojistik agidan son derece onemli bir bolge
olmustur. Osmanli déneminde de sahip oldugu ormanlar1 nedeniyle kerestecilik,
gemicilik ve tersanecilik konusunda one ¢ikan Kocaeli 19. ylizyilin ortalarindan
itibaren Ozellikle dokuma alaninda yapilan sanayi yatirimlari ile sosyo-ekonomik
acidan gelisirken Cumhuriyet doneminde sinai kalkinma acisindan epeyce yol almas;
orman ve dokuma endiistrisine yeni sinai yatirim alanlari eklenmistir. 20. yiizyilin ilk
yarisi itibariyle orman tirtinleri, dokuma, kagit, makine, kimya gibi alanlara yapilan
yatirimlar Kocaeli’nin 6nemli bir sanayi kenti olma potansiyeli tasidiina isaret
etmektedir. Bununla birlikte Tirkiye’de ithal ikameci sanayilesme politikasinin
benimsendigi 1960’lardan itibaren kentte Ozellikle devlet eliyle yapilan sanayi
yatirimlar1 azimsanmayacak derecede artmis ve Kocaeli, Istanbul’dan sonra en
biiyiik ikinci sanayi kenti halini almigtir. Ayn1 zamanda bir liman kenti olan Kocaeli,
Tiirkiye’nin en biiylik dis ticaret hacmine sahip kentleri arasinda ilk siralarda yer
almaktadir. Tiim bu dzellikleri ve Istanbul’la sinirdas olmasi miinasebetiyle Kocaeli
her daim goge acik kentlerimizden biri olurken sosyo-ekonomik agidan en 6nemli

sehirlerimiz arasinda yer almaktadir.

Kocaeli, Illerin ve Bélgelerin Sosyo-Ekonomik Gelismislik Siralamast Arastirmasi
(SEGE)-2011 raporuna gore Istanbul, Ankara ve Izmir’den sonra en gelismis
dordiincii ildir. SEGE-2011 endeks degeri Istanbul i¢in 4,5154 iken Ankara icin
2,8384, Izmir icin 1,9715 ve Kocaeli icin ise 1,6592°dir. SEGE-2011 endeks
degerleri hesaplanirken ilin {ilke igerisindeki ekonomik agirligi, sosyal gelismislik
seviyesi, bireysel zenginlik ve refah diizeyi, il 6lgeginde ekonomik ve sosyal
gelismiglik ile bireysel refah arasindaki denge gibi hususlar dikkate alinarak

belirlenen gostergeler tizerinden endeks degeri hesaplanmistir. Buna gore Kocaeli, en

8 1zmit sancag1 1888 yilinda kurulmus ve bu sancaga Adapazari, Kandira, Geyve, Karamiirsel, Yalova,
Hendek ve Gebze kazalar1 baglanmistir. 1954 yilinda Sakarya vilayetinin olusturulmasiyla birlikte bu
kazalardan bazilar1 idari agidan Sakarya’ya baglanmistir (Tung, 2018: 1450 ve 1452).
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yiiksek endeks degerine sahip 8 ilden olusan birinci kademe gelismis iller

kapsaminda bulunmaktadir (SEGE-2011 Raporu, 2011: 44 ve 53).

TUIK tarafindan agiklanan // Bazinda Kisi Basina GSYH verilerine gore 2020 yilinda
Istanbul 97.950 TL ile ilk sirada yerini almistir. Kisi basina GSYH bakimindan ilk 10
ilimizi gosteren Cizelge 4.1°e gore listenin ikinci sirasinda 96.745 TL ile Kocaeli yer
almaktadir. Kocaeli’nin kisi basma GSYH acisindan Istanbul’a ne kadar yakin
oldugu ve hemen pesinden gelen Ankara’nin kisi basina GSYIH’s1 ile arasinda ne
bliytikliikte bir fark oldugu Cizelge 4.1°de goriilmektedir. Benzer sekilde Kocaeli’nin
kisi basma GSYIH agisindan Tiirkiye ortalamasmin olduk¢a iizerinde oldugu
anlasilmaktadir. Son {i¢ yilin verilerine bakildiginda Kocaeli’nin Istanbul’dan sonra
en yiiksek kisi basina GSYIH degerine sahip olan bir kent oldugu hatta 2018 yilinda
Istanbul’un bile &niinde oldugunu belirtmek uygun olacaktir (Www.tuik.gov.tr,
Erigim Tarihi: 29.01.2022).

Cizelge 4.1: 11 Bazinda Kisi Basina GSYH (TL) (2018-2020)

Mller 2018 2019 2020
Tiirkiye 46.172 52.286 60.525
Istanbul 76.932 86.723 97.950
Kocaeli 78.394 81.256 96.745
Ankara 60.879 71.125 85.396

Tekirdag 63.077 70.801 84.522
Bilecik 50.884 56.999 70.501
[zmir 54.905 60.505 70.010
Canakkale 46.466 53.544 69.204
Kirklareli 49.297 57.220 67.970
Yalova 50.028 55.192 67.335
Bursa 54.044 58.938 66.004

Kaynak: www.tuik.gov.tr, Erisim Tarihi: 29.01.2022.
4.2 Kocaeli Kent Ekonomisinde Sanayinin Onemi

Yiizolglimii bakimindan kiiciik ama katma deger agisindan Tiirkiye ekonomisi i¢inde
onemli bir yere sahip olan Kocaeli kent ekonomisinde sanayi sektoriiniin 6nemi
Oteden beri biiyiiktiir. Liman kenti olmast ve sahip oldugu orman zenginligi
sayesinde Kocaeli’nde ilk gelisen sinai iiretim alaninin gemi insas1 ve tersanecilik
oldugunu sdylemek miimkiindiir. Izmit tersanesi ile Edincik, Gemlik ve

Karamiirsel’de kurulan tersaneler Osmanli Devleti’nin ilk yillarindan itibaren bolge
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adma denizcilik alaninda yapilan 6nemli yatirimlardir. Ahsap gemilerin ingasinin
gerceklestigi Izmit tersanesi, ilerleyen yiizyillarda daha biiyiikk gemilerin insasina
uygun hale getirilerek gelistirilmistir. Bununla birlikte Kocaeli bolgesindeki
ormanlar sadece Izmit tersanesinin degil Tersane-i Amire’nin de kereste ihtiyacini
kargilamaktaydi. Fakat 19. yiizyilin ortalarina dogru buharli gemilerin yayginlagsmaya
baslamasiyla birlikte ahsap gemi ingasinin yapildigi izmit tersanesinde {iretim
yavaslamig ve 20. yilizyilin basi itibariyle de durma noktasina gelmistir (Ayan, 2016:
19-21).

Kereste, gemi insast ve tersanecilik ile tarimsal iiretim alaninda 6teden beri 6nemli
bir iktisadi merkez olan Kocaeli'nde 19. yiizyilin ortalarindan itibaren dokuma
sanayi de gelismeye baslamustir. Hereke Fabrika-i Hiimayun ile Izmit Cuha
Fabrikast, Osmanli doneminden Cumhuriyet ekonomisine miras kalan ve sanayi
tarihinde onemli bir yeri olan isletmelerdir. Uniforma yapiminda kullamlan bir
kumas olan ¢uhanin ithalat1 i¢in yapilan harcamay1 ve kaynak transferini azaltmak
maksadiyla faaliyete gecen [zmit Cuha Fabrikasi -1917°den itibaren [zmit Mensucat
Fabrikasi-, 1845 yilinda kurulmus ve 1920°de Ingilizler tarafindan bombalanincaya
kadar {iretim faaliyetlerine devam etmistir. Onceleri sadece ordu icin iiretim yapilan
fabrikada zamanla halk i¢in de kumas iiretilmistir. Osmanli dokuma sanayinin ilk
biiyiik fabrikalarindan olan Hereke Fabrika-i Hiimayunu ise 1843’te kurulmustur.
Fabrika ipekli, yilinlii ve pamuklu dokuma ile halicilik alaninda Osmanli Devleti’nin
sayil isletmelerinden biridir. 1890 yilinda faaliyete gecen Karamiirsel Mensucat
Fabrikast ise 1920’de Karamiirsel’i isgal eden Yunanlilarin ertesi sene kasabadan

cekilirken Karamiirsel’i yakmasi sonucu yakilmistir (Ayan, 2016: 22-27).

20. yiizyila yaklasirken Kocaeli ekonomisi sadece dokuma sanayi alaninda degil
ingaat sektoriinde de yeni girisimlere sahne olmustur. 19. yiizyilin ortalarindan
itibaren Osmanlt Devleti’'nde mimari yaklasimlarin ve insaat tekniklerinin
degismesine paralel olarak ¢imento talebi artmis ve yeni ylizyilin basinda faaliyete
gecen Aslan Cimento ve Eskihisar Cimento fabrikalari ile Kocaeli’nde Tiirk ¢imento
sanayinin de temelleri atilmis, ilk fabrikalart kurulmustur (Ayan, 2016: 28).
Cumbhuriyet’in ilaniyla birlikte 6zelde Kocaeli’'nde genelde de Tiirkiye’de insaat
sektorliniin  gelisiminin hizlandigin1 ve ¢imento talebinin arttigin1 da belirtmek

gerekir.
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Cumhuriyetin ilk yillarindan itibaren gemi insa sanayi, dokuma sanayi ve ¢imento
sanayine kagit sanayi, kimya sanayi, demir-gelik sanayi, petrol sanayi alaninda
Kocaeli’nde pek c¢ok fabrika kurulmustur. 1934 yilinda agilan Tiirkiye Seliiloz ve
Kagit Fabrikalart A.S. (SEKA), Klor Alkali Fabrikasi, Mannesman Boru Fabrikast,
Istanbul Petrol Rafineri A.S. (IPRAS) —giiniimiizdeki ismiyle TUPRAS- gibi
isletmeler hem Kocaeli hem de Tiirkiye ekonomisi iginde ¢ok miistesna bir yere
sahip isletmelerdir (Tung, 2018: 1451-1456). Bu degerli ve uzun omiirlii isletme
orneklerinin de gosterdigi ilizere sanayi sektorli, Kocaeli ekonomisinin kalbini

olusturmaktadir.

Sanayi ve Teknoloji Bakanlhigi tarafindan agiklanan en giincel // Sanayi Durum
Raporu’na gére 2019 yilinda Kocaeli ekonomisinde sanayinin pay1 %51 dir. Oyle ki
tarimsal {iretime son derece elverigli bir iklim ve topraga sahip olan Kocaeli’'nde
tarima elverisli arazilerde sanayi tesislerinin kurulmasi nedeniyle tarim arazileri
giderek azalmaktadir. Son on yilin istatistiki verileri incelendiginde ise Kocaeli’nin
Tiirkiye imalat sanayine sagladig1 katkinin %13 oldugu goriilmektedir. Tiirkiye’de
ara¢ Uretiminin %39’u, kimya sanayindeki liretimin %27°si ve metal sanayindeki
tretimin de %19’u Kocaeli ekonomisince karsilanmaktadir (www.kosano.org.tr,

Erigim Tarihi: 2019).

Sanayi isletmelerinin sektorel dagilimma bakildiginda %19,49 ile metal iirlinleri
imalati ilk sirada gelmektedir. Ikinci sirada %12,45 ile makine ve ekipman imalati,
tictincli sirada %10,01 ile ana metal iirtinleri imalati, dordiincii sirada %9,72 ile
kaucuk ve plastik iiriinleri imalat1 ve besinci sirada ise %8,23 ile gida tiirlinleri imalati
yer almaktadir. Istihdam agisindan bakildiginda ise %13,97 ile kauguk ve plastik
enduistrisi ilk siradadir. Metal triinleri imalat1 %13,19 ile istthdam edilenlerin sayis1
bakimindan ikinci sirada yer alirken %11,99 ile ana metal {iriinleri iiglincii sirada,
%11,91 ile otomotiv tirlinleri dordiincii ve %7,85 ile kimyasal iirlinler besinci sirada
gelmektedir (www.kosano.org.tr, Erisim Tarihi: 2019). Yukarida bahsi gecen
istatistiklerden hareketle denilebilir ki Kocaeli hem sinai iiretim hem de istihdama
katki acisindan bakildiginda otomotiv, plastik ve kauguk, kimya, metal {iriinleri,
demir-celik iiriinleri, makine imalati agisindan Tiirkiye’de Istanbul’dan sonra gelen

cok 6nemli bir tiretim merkezi ve sanayi kentidir.

Istanbul Sanayi Odas1 (ISO) tarafindan aciklanan 2020 Yili Tiirkiye'nin Ik 500

Sanayi Kurulugu listesinin ilk sirasinda Kocaeli Sanayi Odasi’na kayith Tiirkiye
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Petrol Rafinerileri A.S. (TUPRAS) yer almaktadir. Tiirkiye’nin sanayi devlerinin
arasinda bulunan ve Kocaeli’nin sosyo-ekonomik yapisi iizerinde son derece
belirleyici olan bu listeye daha yakindan bakildiginda ise ilk 50 firma arasinda
TUPRAS hari¢ dért Kocaeli firmasmin daha yer aldigi goriilmektedir. Bunlar
sirastyla Kocaeli Sanayi Odasi’na kayitli Hyundai Assan Otomotiv Sanayi ve Ticaret
A.S., Yildiz Entegre Aga¢ Sanayi ve Ticaret A.S., Sarkuysan Elektrolitik Bakir Sanayi
ve Ticaret A.S. ile Enerjisa Enerji Uretim A.S. dir. Firmalarin listedeki siralamasini
onemsemeksizin belirtmek gerekir ise 2020 Yili Tiirkive nin Ilk 500 Sanayi Kurulusu
icinde Kocaeli’nden 36 firma bulunurken yine iSO tarafindan agiklanan 2020 Yili
Tiirkiye'nin Ikinci 500 Sanayi Kurulusu icinde ise 40 firma bulunmaktadir
(www.is0500.0rg.tr, Erisim Tarihi: 25.02.2022). Baska bir deyisle Tiirkiye’nin en
biiyiik 1000 sanayi isletmesinden 76’s1 Kocaeli’ndedir.®

Ote yandan Avrasya iizerinde son derece stratejik bir konuma sahip bir liman ve
sanayi kenti olarak Kocaeli sadece yerli yatirimcilar agisindan degil kiiresel 6lgekte
faaliyette bulunan yabanci sermaye i¢in de bir cazibe merkezidir. Istatistiklere gore
2019 yilinda Kocaeli Sanayi Odasi’na kayithh 3000’in {izerindeki firmanin 313’0
yabanci sermayelidir. Yabanci sermayeli firmalar arasinda Almanya, Hollanda,
Amerika, Fransa, Giiney Kore, italya firmalar1 6ne ¢ikmaktadir. Diinyanin en saygin
firmalar1 arasinda yer alan Ford, Hyundai, Honda, Anadolu-Isuzu, Siemens, Tiirk
Pirelli, Good Year, Brisa, Bridgestone, Bosch gibi firmalar Kocaeli’nde iiretim
yapmakta ve buradaki limanlar tizerinden tiim diinyaya agilmaktadir

(www.kosano.org.tr, Erisim Tarihi: 2019).

Ote yandan 19. yiizyilin ortalarindan itibaren Kocaeli’nde gergeklestirilen sanayi
yatirrmlariin  Cumhuriyet doneminde hizlanmasi ve 1960’lardan itibaren
sanayilesmenin diizensiz ve hizli bir bi¢imde biiyiimesi ekolojik tahribatin artmasi
sonucunu beraberinde getirmis; ¢evre kirliligi kent yasami icin 6nemli bir mesele
halini almistir. Sanayi tesislerinin ¢evreye verdikleri zararlar1 baska bir deyisle
yarattiklar1 negatif digsalliklart minimize edebilmek adina kamu otoritesi tarafindan,

sanayi sektoriinde faaliyette bulunan firmalar1 belli kriterlere gore bir araya toplayan

® ISO tarafindan hazirlanan ve Tiirkiye ekonomisi ¢ok ©nemli bir referans olarak kabul edilen
Tiirkiye’nin ilk 500 Sanayi Kurulusu listesi, 1968 yilindan bu yana hazirlanmaktadir. 1SO’nun
listesini esas alan Kocaeli Sanayi Odas1 (KSO), 500 Sanayi Kurulusu Igerisinde Kocaeli Raporlari
hazirlamistir. Bu raporlarin en giincel hali 2018, 2019 ve 2020 yillarina aittir. KSO hazirlamis oldugu
raporlarda merkezi Kocaeli’nde olmasa bile kentte iiretim tesisi olan firmalar1 da dahil ederek bir
hesaplama yapmis oldugundan ilk 500 sanayi isletmesi i¢cinde 75 firmanin yer aldigin belirtmistir. Bu
firmalardan 31’1 yabanci sermayelidir (www.kosano.org.tr, Erisim tarihi: 25.02.2022).
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ve atik yonetimine iligkin politikalar uygulayan organize sanayi bolgelerinin (OSB)
kurulmasi giindeme gelmistir. 200 yilinda yiirtirliige giren 4562 sayiuli Organize
Sanayi Bolgeleri Kanunu’na gore OSB’ler, ¢evre sorunlarini onlemenin Otesinde
sanayinin uygun goriilen alanlarda yapilanmasini saglamak, carpik sanayilesmeyi
onlemek, kentlesmeyi yonlendirmek ve kaynaklari rasyonel kullanmak, bilgi ve
bilisim teknolojilerinden yararlanmak, sanayi tiirlerinin belli bir plan dahilinde
yerlestirilmesi ve gelistirilmesi amaciyla kurulan ve isletilen mal ve hizmet iiretim

bolgeleridir (OSB Kanunu, md. 3.).

Kocaeli’nde ilk OSB, 1986 yilinda Gebze’de kurulmustur. Giinlimiizde ise Cizelge
4.2’de de goriilecegi lizere il sinirlari dahilinde 14 farkli OSB bulunmaktadir.
Bunlardan altis1 ihtisas, yedisi ise karma nitelikte OSB’lerdir. OSB’ler Kocaeli kent
ekonomisi i¢inde hem biinyelerinde faaliyette bulunan isletme sayisi hem de

istihdam edilenlerin sayisi agisindan ¢ok 6nemli bir yere sahiptir.

Cizelge 4.2: Kocaeli Smirlar1 Dahilinde Bulunan Organize Sanayi Bolgeleri

OSB Iice | Kurulus | Biiyiikliigii | isletme | Istihdam
Onay (Ha) Sayis1 | Edilenlerin
Tarihi Sayisi

Gebze OSB Gebze 1986 537 143 22.000

TOSB Otomotiv Yan Cayirova | 1992 280 71 14.000

Sanayi Ihtisas OSB

Kocaeli Gebze Ve Dilovasi 2000 250 8 346

(Kimya) ihtisas OSB

Makine Thtisas OSB Dilovasi 2001 510 17 2.300

Gebze Plastik¢iler OSB Gebze 2001 137 102 8.820

Gebze Giizeller OSB Gebze 2001 130 54 4.500

Kocaeli Gebze Dilovas1 | Dilovasi 2002 822 197 13.103

0SB

Kocaeli Arslanbey OSB | Kartepe 2003 142 19 3.650

Kocaeli Gebze Dilovasi 2003 78 22 528

Komiirciiler Thtisas OSB

Kocaeli Alikahya OSB [zmit 2004 120 2 -

Asim Kibar OSB [zmit 2004 200 6 4.100

Kocaeli Gebze VI. Dilovasi 2006 295 29 1.024

(IMES) Makina Ihtisas

0SB

Kandira Gida Ihtisas Kandira 2010 200 0 0

0SB

Kocaeli KOBI OSB Dilovasi 2020 267,30 138 -

* . jle gosterilen siitunlarda istihdam edilenlerin sayisina ulagilamamaistir.

Kaynak: T.C. Kocaeli Valiligi ile ilgili OSB’lerin web sayfalarinda yer alan bilgilerden tarafimizca
derlenmistir.
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Bolgede sanayi sektoriinde yasanan biiylime ve yogunlagsmanin yani sira sanayi ile i¢
ice olan arastirma ve gelistirme merkezlerinin kent ekonomisine olan katkisini
belirtmek gerekir. Kocaeli Universitesi ile Gebze Teknik Universitesi kenti akademik,
bilimsel ve teknolojik agidan beslemektedir. Tiirkiye’de 1980°1i yillarin basindan
itibaren kurulmasi giindeme gelen fakat 2001 yilinda kabul edilen 4691 sayili
Teknoloji Gelistirme Bolgeleri Kanunu ile yasal altyapisi tesis edilen teknoloji
gelistirme bolgeleri agisindan da Kocaeli kenti avantajli bir konuma sahiptir. Sanayi
ve Teknoloji Bakanligi’nin 2021 Aralik ay1 verilerine gore Tirkiye’de bulunan
teknoloji gelistirme bolgelerinin sayis1 92°dir. S6z konusu teknoparklardan 12’si
Istanbul’da bulunurken 5’i de Kocaeli smirlar1 dahilinde bulunmaktadir. Bu
teknoparklar Gebze Teknik Universitesi Teknoloji Gelistirme Bélgesi, Gebze OSB
Teknopark Teknoloji Gelistirme Bélgesi, Kocaeli Universitesi Teknoloji Gelistirme
Bolgesi, Muallimkoy Teknoloji Gelistirme Bdélgesi (Bilisim Vadisi) ve Tiibitak-
Marmara Arastirma Merkezi  Teknopark Teknoloji  Gelistirme Bolgesi’dir
(www.sanayi.gov.tr, Erisim Tarihi: 31.12.2021). Bununla birlikte Kocaeli, 6zel
sektdr Ar-Ge Merkezi sayis1 bakimindan iilkemizde Istanbul’dan sonra ikinci sirada
yer almaktadir. 2021 yilinin Aralik ay1 sonu verileri dikkate alinarak hazirlanan ve en
cok Ar-Ge Merkezi’'ne sahip ilk 10 ilini gosteren Cizelge 4.3’¢ gore Sanayi ve
Teknoloji Bakanligi tarafindan onaylanmis ve faaliyette bulunan 1250 Ar-Ge
Merkezi iginden 132’sinden Kocaeli’nde bulunmaktadir (www.sanayi.org.tr, Erigim
Tarihi: 29.01.2022).

Cizelge 4.3: Ar-Ge Merkezlerinin il Bazinda Dagilimi

Mller Ar-Ge Merkezi Sayisi
Istanbul 417
Kocaeli 132
Ankara 129
Bursa 129
[zmir 95
Tekirdag 53
Manisa 30
Sakarya 24
Konya 23
Eskisehir 20
flk On 01 i¢in Ara Toplam 1052
Tiirkiye Geneli Toplam 1250

Kaynak: www.sanayi.gov.tr, Erigim Tarihi: 31.12.2021
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Kocaeli’nin iktisadi yapisinda sanayi sektoriiniin agirligi muhakkaksa da son yillarda
hizmetler sektoriiniin de hizli bir gelisme sergiledigini belirtmek gerekir. Sanayi
yatirimlarinin  artmasi, limanlar vasitasiyla dis ticaret hacminin biiylimesi ve
Istanbul’a yakinlik gibi etmenlerin etkisiyle son yillarda Kocaeli, lojistik yatirimlar
icin de bir cazibe merkezi haline gelmistir. Istanbul’'un Anadolu ve Avrupa
yakalarin1 Istanbul Bogazi’nin altindan birbirine baglayan Marmaray projesi ile
Avrupa yakasinda bulunan Halkali’dan Gebze’ye kesintisiz, hizli ve diger ulasim
sistemleriyle entegre bicimde bir demiryolu ulasimimin saglanmasi, Izmit Korfezi’nin
iki yakasini birbirine baglayan Osmangazi Képriisii ile Izmir ve Istanbul arasindaki
ulagimin siiresinin 6nemli 6l¢iide azalmasi, Kuzey Marmara otoyolu projesi ile
Tekirdag ile Sakarya arasinda kesintisiz ve kaliteli ulagimin hedeflenmesi, Kocaeli ve
Izmir’i dolayisiyla da Istanbul ile Izmir’i birbirine baglayan Otoyol 5 ile Kocaeli
lojistik agidan &nemli bir rekabet avantaji elde etmistir. Ote yandan Kocaeli’'nden
Istanbul’daki havalimanlarma ulasimin kolay olmasina nazaran Kocaeli’nde bulunan
Cengiz Topel Havalimani’nin yeni ve yetersiz olmasi lojistik acidan bir dezavantaj
yaratmaktadir. Bayraktutan vd. (2012) tarafindan hazirlanmis olan ve Tiirkiye’deki
illerin lojistik gelismislik seviyesini yansitan lojistik gelismislik indeksine gore
Kocaeli ili, istanbul, Izmir ve Ankara’dan sonra lojistik agidan Tiirkiye’nin en

gelismis dordiincii ilidir (Bayraktutan, ve Mehmet, 2013: 90-92).

4.3 Tiirkiye’nin Dis Ticaretinde Kocaeli’nin Onemi

Tiirkiye Istatistik Kurumu (TUIK) ve Ticaret Bakanligi tarafindan ortaklasa
hazirlanan dis ticaret istatistiklerinden hareketle Tiirkiye’nin dis ticaretine iliskin
onemli bilgilere ulagsmak miimkiindiir. Buna gore 2022 y1l1 Ocak ayinda gecen yilin
ayn1 ayma gore Tiirkiye’de ihracat 17 milyar 593 milyon dolar iken ithalat 28 milyar
32 milyon dolar olmustur. Cizelge 4.4’te de goriildiigii tizere 2021 yilinin Ocak ayma
kiyasla ihracat %17,5 oraninda artarken ithalat da %355,2 oraninda artmis ve
Tiirkiye’nin dis ticaret acig1 3 milyar 64 milyon dolardan 10 milyar 439 milyon
dolara ulasarak 6nceki yila gore %240 oraninda bir artis gergeklesmistir. Thracattaki
artisa kiyasla ithalatta yaganan dramatik artis neticesinde 2021 yil1 Ocak ayinda bir
onceki yilin ayn1 ayina gore Tiirkiye’de ihracatin ithalati karsilama oran1 %83’ten

%62,8’¢ diismiistiir (Www.ticaret.gov.tr, Erisim Tarihi: 20.01.2022).
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Cizelge 4.4: Dis Ticaret Verileri (Milyon Dolar)

Dis Ticaret Ihracat | Ithalat Dis Dis Ihracat/ithalat
Ticaret | Ticaret (%)
Hacmi | Dengesi
2021 15.001 18.065 33.067 -3.064 83,0
Ocak 2022 17.593 28.032 45.625 -10.439 62,8
Degisim 17,3 55,2 38,0 240,7
(%)

Kaynak: www.ticaret.gov.tr, Erigim Tarihi: 20.01.2022.

2022 yilinin Ocak ayinda en fazla ihracat yaptigimiz iilkeler sirasiyla Almanya,
ABD, Italya, Ingiltere ve Irak’tir. ihracatta en ¢ok paya sahip ilk 10 iilkenin
Tiirkiye’nin toplam ihracatindaki pay1 ise %49,1 olarak gergeklesmistir. Benzer
sekilde Ocak ayinda en fazla ithalat yapilan iilkeler sirasiyla Rusya, ABD, Cin,
Almanya ve Italya’dir. ithalatta en ¢ok paya sahip ilk 10 iilkenin Tiirkiye’nin toplam
ithalatindaki pay1 ise %58,6°dir. Ote yandan Tiirkiye nin ihracatinda hammaddelerin
(ara mallar1) pay1 % 52 iken tiiketim mallarmin pay1 %37 ve sermaye (yatirim)
mallarmin pay1 ise %10’dur. Thracata benzer bigimde iilke ithalatinda da en biiyiik
pay %84 ile hammaddeye (ara mallar) aittir. ithalatta yatirim (sermaye) mallarinin
pay1 %10 iken tiiketim mallarinin pay1 ise %6’dir (www.ticaret.gov.tr, Erisim Tarihi:
20.01.2022).

Tiirkiye’nin dis ticareti i¢inde Gteden beri 6nemli bir yere sahip olan Kocaeli ilinin
dis ticaretine iliskin resmi verilerden hareketle asagidaki saptamalarda bulunmak
miimkiindiir. Tiirkiye Ihracat¢ilar Meclisi’nin (TIM) verilerine goére 2021 yilinda
Tiirkiye’nin ihracati 225,4 milyar dolardir. fhracatin iller bazinda dagiliminda
Istanbul, 88,9 milyar dolarlik ihracatla birinci sirada gelmektedir. Istanbul’un
ardindan 17,3 milyar dolarla Kocaeli ikinci ve 15 milyar dolarla Bursa tgciincii
siradadir. Benzer sekilde ihracatin1 deger bazinda en ¢ok artiran sehir Istanbul iken
Kocaeli de ikinci sirada yer almaktadir (www.tim.org.tr, Erigsim Tarihi: 29.01.2022).
Thracat rekortmenliginde Bursa ile Kocaeli arasindaki rekabette bazi senelerde
Kocaeli geride kalsa da istatistikler gostermektedir ki Kocaeli hem Tiirkiye
ekonomisi hem de sanayi ve dis ticaret sektorleri agisindan ilk siralarda yer

almaktadir.

TIM’in Aralik 2021 biilteninden elde edilen ve ihracatg1 firmalarin kanuni merkezleri
baz alinarak hazirlanan veriler 1s181nda Tiirkiye ihracat siralamasinda ilk 10’a giren

iller ve gergeklestirdikleri yillik bazda ihracat degerleri Cizelge 4.5’te gOsterilmistir.
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Tiirkiye sanayi sektorliniin merkez iissii olarak nitelendirilen Kocaeli’nin ihracat
performansi 2022 yilinin Ocak ayinda da artarak devam etmektedir. Kent ihracatinda
en yiiksek paya sahip olan sektorler sirasiyla otomotiv, kimya, ¢elik, demir ve demir
dis1 metaller ile elektrik ve elektronik sektoriidiir. Kentten yapilan ihracatta ilk sirada

yer alan iilke, Ingiltere’dir (www.tim.org.tr, Erisim Tarihi: 29.01.2022).

Cizelge 4.5: Illere Gore ihracat (Bin Dolar)

Iller Toplam (1000 $)
1 Istanbul 88.860.053,20
2 Kocaeli 17.331.600,63
3 Bursa 14.959.238,46
4 [zmir 12.230.575,02
5 Gaziantep 10.092.165,38
6 Ankara 9.321.527,95
7 Manisa 5.205.188,31
8 Sakarya 5.099.790,15
9 Denizli 4.574.358,28
10 Hatay 4.046.191,65

Kaynak: www.tim.org.tr, Erisim Tarihi: 29.12.2021.

Yerli ve yabanct sermayeli pek ¢ok isletmenin {iretim tesisinin bulundugu
Kocaeli’nde ihracatta ilk siralarda yer alan firmalara iliskin verilere TIM tarafindan
aciklanan [hracatca Ik 1000 Firma-2020 listesinden ulasmak miimkiindiir. Buna
gore Tirkiye’nin en biiyiik ihracatcilart arasinda Kocaeli'nden 59 firma listeye
girmeyi basarmistir. Kocaeli’ndeki en biiyiik ihracatgilar listesinin ilk sirasinda Ford
Otomotiv varken ikinci sirada ise TUPRAS vardir. Tiirkiye genelinde degerlendirmek
gerekirse Tiirkiye’nin ihracatgilar liginin sampiyonunun Kocaeli’nde fabrikalar1 olan
Ford Otomotiv oldugu goriilmektedir. Kocaeli fabrikalar1 Ford Otosan’in
Avrupa’daki en biiyiik ticari ara¢ tiretim merkezidir. Bununla birlikte Ford Otosan,
2020 yili itibariyle alti yildir iist tiste Tiirkiye’nin en biiyiik ihracat¢ist olmustur
(www.tim.org.tr, Erisim Tarihi: 18.09.2021).

Ozetlemek gerekirse, Tiirkiye’nin en gelismis 8 ili arasinda yer alan Kocaeli ihracat
kapasitesi acisindan ¢ok Onemli bir yere sahiptir. SEGE-2011 verilerine gore
Tirkiye’nin toplam ihracatinin %8,4’li Kocaeli’nden gerceklestirilmektedir. Kisi
basina diisen ihracat tutar1 agisindan Kocaeli, Istanbul’un da iizerinde bir degere

sahiptir (SEGE-2011 Raporu, 2011: 54).
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Kocaeli, gergeklestirmis oldugu ithalat dolayisiyla da Tiirkiye’nin dis ticaretinde
oteden beri dnemli bir paya sahiptir. Istanbul’dan sonra Tiirkiye’nin en énemli sanayi
kenti olarak nitelendirilen Kocaeli’nin bu 6zelligi, imalat sanayi igin gerekli olan
hammaddelerin ithalatin1 gerekli kilmaktadir. Baska bir deyisle Tiirkiye’nin
ithalatinda oldugu gibi Kocaeli’ne yapilan ithalatta da hammaddeler, toplam ithalat
icinde en yiiksek paya sahiptir. Bolgeye yapilan sinai yatirimlarin yakin gelecekte de
devam edecegi yoniindeki beklentiden hareketle Kocaeli’nin iilke ithalatindaki

Onemini korumaya devam edecegini ileri siirmek miimkiindiir.

Il merkezinde kayith firmalarin ithalat rakamlarmi baz almak suretiyle TUIK
tarafindan hazirlanan dis ticaret istatistiklerine gore 2020 yilinda Tiirkiye’nin toplam
ithalatindan en yiiksek pay1 alan ilin 126.926.973 bin dolarlik ithalat degeri ile
Istanbul oldugu goriilmektedir. 11.438.262 bin dolarlik ithalat ile baskent Ankara
ikinci sirada gelirken 9.531.745 bin dolarlik ithalat ile Kocaeli iigiincii sirada yer
almaktadir (www.ticaret.gov.tr, Erisim Tarihi: 29.02.2021).

TUIK’ten elde edilen veriler 1s13inda hazirlanan Cizelge 4.6°da Tiirkiye ithalat
siralamasinda ilk 10’a giren iller baz alinarak Ocak-Mayis donemine ait ithalat
rakamlar1 2020 ve 2021 yillart i¢in karsilagtirmali olarak gosterilmistir. Cizelgeye
gore onceki senelerde oldugu gibi 2021 yilinda da Kocaeli’nin, ithalat i¢indeki payimni
ve Onemini korumaya devam ettigi goriilmektedir. 2021 yilmin Ocak-Mayis
doneminde 55.383.766 bin dolar ile ithalat rekortmeni olan Istanbul’un ardindan
5.481.987 bin dolarlik ithalat ile Kocaeli ikinci siraya yiikselirken 5.315.925 bin
dolarlik ithalatla Ankara lgiincii siraya gerilemistir. Yilin ilk bes aylik donemi
dikkate alindiginda Kocaeli’nin ithalatinda %47,9’luk bir artis gbze ¢arpmaktadir.
Buna gore Kocaeli, oransal ithalat artis1 agisindan Hatay’dan sonra ikinci sirada yer
alirken deger bazinda ithalat artis1 agisindan ise Istanbul’dan sonra ikinci sirada
gelmektedir (www.ticaret.gov.tr, Erisim Tarihi: 29.02.2021). Kocaeli ithalatinda ilk
sirada gelen tirlinler, Tiirkiye ithalatinin da bir yansimasi olarak hammaddeler (ara

mallar1) i¢inde yer alan petrol ve petrol tiirevi irlinlerdir.
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Cizelge 4.6: Illere Gore Ithalat (Bin Dolar)

. Ocak-Mayis

Iller 2020 2021 Degisim (%)
[stanbul 45.101.694 55.383.766 22,8
Kocaeli 3.706.564 5.481.987 47,9
Ankara 4.392.378 5.315.925 21,0
[zmir 3.501.902 4.288.548 22,5
Bursa 2.782.409 3.618.190 30,0
Gaziantep 2.167.000 2.937.562 35,6
Hatay 1.394.666 2.306.496 65,4
Sakarya 1.070.836 1.423.459 32,9
Manisa 931.887 1.359.044 45,8
Adana 864.098 1.232.877 42,7

Kaynak: www.ticaret.gov.tr, Erigim Tarihi: 29.02.2021.
4.4 Odeme Sekilleri A¢isindan Tiirkiye’nin Dis Ticareti

Uluslararasi ticari islemler, dogas1 geregi yurt i¢i ticari islemlerden farkli olarak iki
ayr1 ilke arasinda gerceklesir.  Siklikla birbirinden farkli para birimlerinin
kullanildig, iki ayri dilin konusuldugu ve/veya yazildigi, farkli ulusal mevzuatin
uygulandig1 iki iilke arasinda gergeklesen uluslararasi ticarette her daim taraflar
arasinda bir giiven sorunu bulunmaktadir. Her iki taraf da bir takim risklerle karsi
karsiya kalir. Ithalatci mallar1 teslim alamama endisesi yasarken ihracat¢r da mal
bedelini tahsil edememe konusunda biiyiik bir kaygi yasamaktadir. Bu baglamda dis
ticarette giiven problemini minimize edebilmek adina ithalat bedelleri 6denirken ve
ihracat bedelleri tahsil edilirken kullanilan bir takim 6deme sekilleri bulunmaktadir.
Uluslararas1 Ticaret Odas1 (ICC) tarafindan gelistirilmis olan 6deme sekillerinden
bazilar1 daha ziyade ithalat¢iya sorumluluk yiikleyip ihracatginin alacak hakkini
korurken bazilar1 da aksine ihracat¢iya daha fazla sorumluluk yiikleyip ithalat¢iy:
koruyan bir mekanizmaya sahiptir. Baz1 6deme sekillerinde ise sadece ithalat¢1 ya da
sadece ihracatg1 yerine her iki tarafa da belli 6lgiide sorumluluk yiiklenir. Belirtmek
gerekir ki, uluslararasi ddeme sekillerinin kullaniminda tlkeye gore bir takim
farkliliklar veya Onceliklerle karsilasmak miimkiindiir. Bir iilkede 6deme
sekillerinden pesin ddeme en fazla tercih edilen yontem iken diger iilkede mal
mukabili 6deme sekli daha fazla tercih edilebilir. Bu farkliliga neden olan pek ¢ok
faktor olmakla birlikte her seyden evvel dis ticaretin taraflarindan birinin pazarlik

pay1 daha giiclii olan bir iilke olmas1 nedeniyle diger taraf belli bir 6deme seklini
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tercih etmek yerine kabul etmek zorunda kalabilir. Piyasada yakin ikamesi olmayan
ya da arz1 kisitli olan bir mali piyasaya arz eden ihracatg¢ iilke, miisterilerinden pesin
O0deme talep edebilirken arzi bol olan bir mali piyasaya sunan bir ihracatci ise

ithalatginin belirledigi 6deme seklini kabul etmek durumunda kalabilir.

Tiirkiye acisindan bakildiginda ithalat ve ihracat islemlerinde hangi 6deme seklinin
tercih edildigi benzer sekilde ticaret yapilan iilke veya ticarete konu olan mal ya da
hizmetin {retildigi sektor acisindan Tiirkiye’nin rekabet ve pazarlik giiciiyle
iliskilidir. Buna gore TUIK tarafindan agiklanan Odeme Sekillerine Gére Dis Ticaret
baslikli rapordan hareket edilerek olusturulmus olan Cizelge 4.7, Tiirkiye’nin
ihracatinda son ii¢ yilda kullanilan 6deme yontemlerini gostermektedir. 2019-2021
yilinda gerceklestirilen ihracat islemlerinde tahsilat gerceklestirilirken mal mukabili
ddeme seklinin birinci sirada geldigi gériilmektedir. Thracat tahsilatiin 2021 yilinda
%66,2’si1, 2020 yilinda %66,5’1 ve nihayet 2019 yilinda %66,1°1 mal mukabili 6deme
ile gergceklesmistir. Bu 6deme seklinde ithalat¢1 mal bedelini, iirlinii teslim aldiktan
sonra ihracatgiya 6demekte baska bir deyisle ithalatgiya, ihracatci tarafindan bir nevi
kredi agilmaktadir. Ozii itibariyle ithalatgtyr korumaya yonelik bir isleyis
mekanizmasina sahip olan ve Tirkiye’nin ihracat iglemlerinde ortalama olarak
%66’11k bir paya sahip olan bu 6deme sekli, Tiirk ihracatgilarla miisterileri arasinda
bir giiven iliskisinin tesis edilemedigi hallerde son derece riskli bir ddeme
yontemidir. Tiirkiye’nin ihracat tahsilatinda mal mukabili 6deme seklinden sonra
sirastyla en fazla pesin 6deme, vesaik mukabili 6deme ve akreditif gelmektedir. Mal
mukabili 6deme sekline benzer bigimde vesaik mukabili 6deme sekli de ihracat
islemleri acisindan oldukca risklidir. Cizelgeden anlasilacag tizere s6z konusu dort
O0deme sekli disinda kalan diger 6deme sekilleri ihracat islemleri icerisinde sahip

oldugu pay son derece diistiktiir.

63



Cizelge 4.7: Tiirkiye nin Ihracatinda Son Ug Yilda Kullanilan Odeme Sekilleri ve
Genel igindeki Paylar1 (Milyon Dolar)

2021 2020 2019
Mal mukabili 6deme 149.131 112.826 119.598
Genel igindeki pay: (%) 66,2 66,5 66,1
Pesin 6deme 34.545 24.229 22.975
Genel igindeki pay: (%) 15,3 14,3 12,7
Vesaik mukabili 6deme 21.994 18.602 21.279
Genel igindeki pay: (%) 9,8 11 11,8
Akreditif 12.694 8.514 11.064
Genel igindeki pay: (%) 5,6 5 6,1
Vadeli akreditif 2.716 2.373 2.421
Genel igindeki payt (%) 1,2 1,4 1,3
Bedelsiz 1.713 1.556 1.899
Genel igindeki pay (%) 0,8 0,9 1,1
Diger 2.575 1.538 1.596
Genel igindeki pay (%) 1,1 0,9 0,9
Genel Toplam 225.368 169.638 180.833

* “Diger”, pesin akreditif, 6deme sekli belirsiz,

baglh muamele, kabul kredili akreditif, kabul kredili
vesaik mukabili, kabul kredili mal mukabili ve 6zel hesap 6deme sekillerini icermektedir.
Kaynak: www.sanayi.org.tr, Erisim Tarihi: 29.01.2022.

Cizelge 4.8 ise Tiirkiye’nin ithalatinda son {i¢ yilda en fazla kullanilan 6deme
sekillerinin biiyiikliglinli ve nispi 6nemini gostermektedir. * “Diger”, pesin akreditif,
O0deme sekli belirsiz, bagli muamele, kabul kredili akreditif, kabul kredili vesaik

mukabili, kabul kredili mal mukabili ve 6zel hesap 6deme sekillerini icermektedir.

Buna gore ithalat bedelinin 6denmesinde en fazla kullanilan 6deme sekli, ihracatta da
oldugu yaklasik olarak %61°lik bir pay ile mal mukabili 6deme seklidir. Ikinci sirada
en fazla kullanilan 6deme sekli ise pesin 6demedir. Vadeli akreditif, vesaik mukabili
O0deme, akreditif ve diger 6ddeme sekillerinin ithalat islemlerinde kullanilma orani ilk
iki siradaki 6deme yontemiyle ile karsilastirildiginda cok diisiiktiir. Ithalatc
acisindan bakildiginda en az risk igeren 6deme sekli olan mal mukabili 6demenin en
fazla kullanilan yontem olmasint olumlu olarak degerlendirmek miimkiindiir. Hem
ithalat hem de ihracat iglemlerinin geneli i¢cin degerlendirmek gerekirse Tiirkiye’nin
dis ticaretinde hem ithalat¢iyr hem de ihracatgiyr koruyan akreditif 6deme seklinin

kullaniminin yaygin olmadig1 sonucuna ulagmak miimkiindiir.
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Cizelge 4.8: Tiirkiye’nin Ithalatinda Son Ug¢ Yilda Kullanilan Odeme Sekilleri ve

Genel igindeki Paylar1 (Milyon Dolar)

2021 2020 2019
Mal mukabili 6deme 166.333 130.149 130.132
Genel igindeki payr (%) | 61,3 99,3 61,9
Pesin 6deme 61.812 52.792 42.989
Genel igindeki pay1 (%) | 22,8 24 20,4
Vesaik mukabili 6.959 5.935 6.120
odeme 2,6 2,7 29
Genel igindeki payt (%)
Akreditif 6.885 4.797 4.565
Genel igindeki payt (%) | 2,5 2,2 2,2
Vadeli akreditif 16.602 9.987 12.847
Genel igindeki pay1 (%) | 6,1 4,5 6,1
Bedelsiz 8.925 13.192 11.027
Genel igindeki payr (%) | 3,3 6 5,2
Diger* 3.838 2.665 2.664
Genel icindeki pay1 (%) | 1,4 1,2 1,3
Genel Toplam 271.355 219.517 210.345

* “Diger”, pesin akreditif, 6deme sekli belirsiz, bagli muamele, kabul kredili akreditif, kabul kredili
vesaik mukabili, kabul kredili mal mukabili ve 6zel hesap 6deme sekillerini igermektedir.

Kaynak: www.sanayi.org.tr, Erisim Tarihi: 29.01.2022.
4.5 Arastirmanin Amaci, Kapsami ve Onemi

Aragtirmanin amaci, Kocaeli’'nde Gebze Organize Sanayi Bolgesi (GOSB) ve
Dilovas1 Organize Sanayi Bolgesi’nde (DOSB) faaliyette bulunan ve dis ticaret
yapan isletmeler tarafindan ihracat ve ithalat islemlerinde en fazla tercih edilen
O0deme yontemlerini tespit etmek, ilgili 6deme yOntemini tercih etme nedenlerini
incelemek, tercih edilen 6deme sekliyle ilgili risk ve avantajlar1 firmanin bulundugu

sektorle de iligkilendirmek suretiyle ortaya koymaktir.

Calisma kapsaminda bulunan ve verilerin toplanmasi siirecinde goriisme yapilan
firmalar, Kocaeli’nin en eski ve en biiyiik sanayi bolgeleri arasinda yer alan GOSB
ile DOSB’de faaliyette bulunan ve dis ticaret yapan 30 firmadir. Arastirma siirecinde
kullanilan goriisme formu, Oktay’in (Oktay, 2018) “Dus Ticarette Odeme Sekilleri ve
Eskisehir Organize Sanayi Bolgesi’'nde Dis Ticaret Faaliyetinde Bulunan Firmalarin
Odeme Tercihleri” baslikl1 tezinde kullanilan anket formunun revize edilmis halidir.
Oktay (Oktay, 2018) tarafindan gerceklestirilen ¢alisma haricinde Alabayir
(Alabayir, 2016) tarafindan Bursa’da faaliyette bulunan ve dis ticaret yapan

firmalarin ddeme sekli tercihleri iizerine bir ¢alisma ve Oztiirk (Oztiirk, 2018)
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tarafindan Dogu Karadeniz Bolgesi’nde Trabzon, Rize ve Artvin illerinde faaliyette
bulunan ve dis ticaret islemleri gergeklestiren firmalarin 6deme sekli tercihlerinin

tespitine yonelik baska bir ¢alisma gergeklestirilmistir.

Eskisehir, Bursa gibi Tiirkiye’nin sinai iiretim ve dis ticaretinde 6nemli paylara sahip
olan iki sehir ile gorece daha az 6neme sahip olan Dogu Karadeniz Bdlgesi’'ndeki
sehirlerde faaliyette bulunan firmalarin uluslararasi ticarette 6deme sekli tercihlerine
yonelik ¢aligsmalarin yapilmis olmasina ragmen heniiz Kocaeli gibi bir sanayi ve
liman kenti i¢in benzeri bir c¢alismanin yapilmamis olmasi arastirmanin temel

motivasyonunu olusturmaktadir.

4.6 Arastirmanin Sorusu ve Alt Problemleri

Arastirmanin amacina yonelik olarak arastirma sorusu, “Kocaeli’nde GOSB ve
DOSB’de faaliyette bulunan firmalar, dis ticarette neden farkli odeme sekillerini
tercih etmektedirler?” seklindedir. Arastirma siirecinde veri toplama asamasinda
tizerine odaklanilmasi gereken alanlari belirlemek maksadiyla bir takim alt

problemler belirlenmis ve asagida verilmistir.

e Kocaeli'nde GOSB ve DOSB’de faaliyette bulunan ve dis ticaret yapan

firmalarin ihracat islemlerinde kullandiklar1 6deme sekilleri hangileridir?

e Kocaeli'nde GOSB ve DOSB’de faaliyette bulunan ve dis ticaret yapan
firmalarin ihracat islemlerinde kullandiklar1 6deme sekillerini tercih nedenleri

nelerdir?

e Kocaeli'nde GOSB ve DOSB’de faaliyette bulunan ve dig ticaret yapan
firmalarin ihracat islemlerinde kullandiklar1 6deme sekilleri, ihracat

islemlerini nasil etkilemektedir?

e Kocaeli'nde GOSB ve DOSB’de faaliyette bulunan ve dis ticaret yapan

firmalarin ithalat islemlerinde kullandiklar1 6deme sekilleri hangileridir?

e Kocaeli'nde GOSB ve DOSB’de faaliyette bulunan ve dis ticaret yapan
firmalarin ithalat islemlerinde kullandiklar1 6deme sekillerini tercih nedenleri

nelerdir?
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e Kocaeli'nde GOSB ve DOSB’de faaliyette bulunan ve dis ticaret yapan
firmalarin ithalat islemlerinde kullandiklar1 6deme sekilleri, ithalat islemlerini

nasil etkilemektedir?

4.7 Arastirmanin Yontemi

Sosyal bilimlerde pozitivizmin!® bir yansimasi olarak sayisallastirma ve nicel
arastirma yonteminin son derece popiiler oldugu bilinmektedir. Buna karsin nitel
arastirma yontemi gittik¢e daha fazla arastirmaci tarafindan tercih edilmektedir. Nitel
arastirmay1 “gozlem, goriisme ve dokiiman analizi gibi nitel veri toplama
tekniklerinin kullanildigi, algilarin ve olaylarin dogal ortamda gergek¢i ve biitiinciil
bir bigimde ortaya konmasina yénelik nitel bir siirecin izlendigi arastirma” seklinde
tanimlamak miimkiindiir (Yildiim ve Simsek, 2021: 37). Nitel ydntemin
kullaniminin yayginlasmaya baslamasinda sosyal olay ve olgularin kendine has
ozelliklerinden dolay1 genelleme yapmaktan ziyade anlamaya calismanin daha
miihim oldugu diisiincesi etkili oldugunu belirtmek gerekir.

Arastirma, nitel arastirma desenlerinden®?

durum c¢alismast ile desenlenmistir.
Durum c¢aligmasi, gergek bir olguyu kendi yasam gercevesi icinde calisan, olgu ve
icinde bulundugu igerik arasindaki sinirlarin kesin hatlariyla belirgin olmadig,
birden fazla kanit ve veri kaynagimin mevcut oldugu durumlarda kullanilan bir
arastirma yontemidir. Durum caligsmasi, sosyal bilimlerde kullanilan anket ve deney
gibi aragtirma c¢alismalarindan farklidir. Bu yontemde olgu, deneysel calismalarda
oldugu gibi amacli bir bigimde gercek yasam gercevesinden ayirarak laboratuvar

kosullarinda c¢alisilmaz. Benzer bicimde deneysel calismalarda oldugundan farkl

olarak sinirli sayida degisken ve bunlarin arasindaki iliskiye odaklanmamaistir. Olgu

10 Yaklagik iig yiiz yildan fazladir diinyay1 anlamamiza ve bunula tutarli davraniglar gelistirmemize yardimci olan
pozitivist/akilc1 paradigmanin kokleri 1500’1 yillara dayanmaktadir. Bununla birlikte pozitivizm 17. yiizyilin
sonlarindan itibaren fen bilimleri ve sosyal bilimlere hakim olmaya baslayan ve 20. yiizyila kadar etkisini
siirdiirmiis bir diisiince sistemidir. Pozitivist bilim adamlari, tabiati (doga) ve toplumu rasyonel ve determinist bir
yaklagimla ele almislar, nicel verilere dayali deneysel (ampirik) incelemelere tabi tutmuslar ve elde ettikleri
sonuglar1 degismez evrensel degerler olarak ilan etmislerdir. Ancak bu anlayis 20. ylizyilin basindan itibaren
nesnel ve indirgemeci anlayis tartisilmaya baglamis; bilimin yalnizca nesnel, genellenebilir ve evrensel bilgi
tiretme siireci olmadigi, bunun yani sira 6znel bilginin nemini vurgulayan bir anlayis gelismeye baslamistir
(Y1ildirim ve Simsek, 2021: 21; Baltaci. 2019: 368).

% Arastirma desenini, aragtirma yaklagimini belirleyen ve gesitli agamalarin bu yaklagim g¢ergevesinde tutarh
olmasina rehberlik eden bir strateji olarak tanimlamak miimkiindiir. Nicel arastirma siirecinden farkli olarak nitel
aragtirmalarda arastirilan olay, olgu ya da duruma gore degisebilen bir arastirma siireci s6z konusudur. Bu
nedenle gorece esnek bir nitelige sahip nitel aragtirmalarda arastirma deseni yerine arastirma gelenegi, arastirma
yaklagimi ya da arastirma stratejisi Kavramlart da kullanilabilmektedir. Arastirmanin odagini, veri toplama ve
analiz yaklasimlarini belirlemede arastirmaciya yol gostermekle birlikte nitel arastirma desenleri, siirlart kesin
cizgilerle belirlenmis bir siire¢ olusturmaz (Yildirim ve Simsek, 2021: 64).
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ve i¢inde bulundugu icerik dikkate alinir. Ama tarihsel ¢aligmalardan farkli olarak,
olgu ve icinde bulundugu igerik dikkate alinirken calisilan olaylar gilinceldir. Son
olarak durum calismasinda olgu ve igerik ile ilgilenilirken anketlerden farkli olarak
icerik derinlemesine arastirilir. Yukarida sayilan yonleriyle diger arastirma
tiirlerinden ayrilan durum calismasi “nasil” ve “ni¢in/neden” sorularini temel alan bir

arastirma desenidir (Yildirim ve Simsek, 2021: 301).

Arastirmada durum c¢alismasi desenlerinden biitiinciil ¢oklu  durum deseni
kullanilmistir. Bu tiir arastirmalar, birden fazla duruma tek bir analiz birimi
cergevesinde odaklanilir. Buna gore Kocaeli'nde GOSB ve DOSB’de faaliyette
bulunan ve dis ticaret yapan firmalarin 6deme sekli tercihlerini arastirmak tizere
birden fazla -30 farkli- firma ile tek bir analiz birimi esas alinarak standart bir
gorliisme formu tlizerinden gorlismeler gerceklestirilmistir. Arastirmaya katilacak
bireylerin saptanmasinda dis ticaret islemlerinde tercih edilen 6deme sekli konusunda
en kapsamli bilgiye sahip kisilerle goriisme yapilmak istendiginden firmalarin dig

ticaret birimi yetkilileri ile goriisme yapilmstir.

4.7.1 Arastirmanin ¢alisma grubu

Nitel arastirmada, nicel arastirmadan farkli olarak nicel verilerin analizine dayali bir
genelleme anlayis1 yerine bilginin derinligi ve 6zgiinliigii 6nemlidir. Bu nedenle nitel
aragtirma siirecinde evrenin Ozelliklerini en iyi bigimde yansitacak biiyiik bir
orneklem yerine daha kiiclik calisma gruplarindan elde edilen nitel verilere
odaklanilir (Baltaci, 2019: 369). Baska bir deyisle nitel arastirmalarda ornekleme
yapilirken nicel arastirmalarda kullanilan olasilik temelli 6rnekleme yonteminden
farkl1 olarak genelleme yapma cabasi 6ne ¢ikmadigindan evreni temsil edecek

gecerlikte ve biiytikliikte 6rneklem se¢gme kaygist bulunmamaktadir.

Arastirmanin ¢aligma grubu, Kocaeli'nde GOSB ve DOSB’de faaliyette bulunan
firmalarin dis ticaret islemlerinde neden farkli 6deme yontemlerini tercih ettiklerine
iligkin goriislere ihtiyagc duyuldugundan nitel arastirmalarda kullanilan amagl
ornekleme yontemlerinden 6l¢iit ornekleme ile belirlenmistir. Amagli 6rnekleme
yonteminde goriisme yapilacak bireylerin seciminde evreni temsil etme giliglerinden
ziyade arastirma konusuyla ilgili olup olmadiklarina bakilir. Olgiit érneklemedeki
temel anlayis ise onceden belirlenmis bir dizi 6lgiitii karsilayan biitiin durumlarin

calisilmasidir (Yildinm ve Simsek, 2021: 120). Baska bir ifadeyle amach
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orneklemede belli niteliklere sahip kisiler, olaylar, nesneler ya da durumlardan
olusan gbzlem birimleri 6rnekleme dahil edilir. Calismada arastirmaya dahil edecek
durumlar1 olusturan firmalarin Kocaeli’'nde iiretim faaliyetinde bulunmasi ve dis
ticaret -ihracat ve/veya ithalat- yapmasi 6rneklem 6l¢iitii olarak kullanilmistir. Buna
gore arastirmanin ¢alisma grubu Kocaeli’nde GOSB ve DOSB’de faaliyette bulunan
ve dis ticaret yapan 30 isletmeden olusmaktadir. Arastirmanin g¢alisma grubunu
olusturan firmalarda calisanlar K1, K2,..., K30 seklinde belirtilmistir. Calisma

grubunu olusturan isletmelere ait genel bilgiler ise asagida verilmistir:

K1: Akkim Kimya San. ve Tic. A.S

K2: Atilim Filtre Makine Miihendislik Hizmetleri Endiistriyel Tesis Uretim Ins. San.
Ve Tic. A.S.

K3: Atilim Makina ve San. Mam. Paz. Miih. Hizm. San. Tic. Ltd. Sti.
K4: Badella Banyo Geregleri Ltd. Sti.

K5: Beyazlar Gida Teks. Kuy. Day Tuk Mall. San. Tic. Ltd. Sti.
K6: Ceka Form Istanbul Plastik Ambalaj San. Tic. A.S.

K7: Coster Aerosol Valf San. A.S.

K8: Ecoplas Otomotiv San. Tic. A.S.

K9: Ekstek XP

K10: Elma Banyo Geregleri

K11: FHS Dizayn Paslanmaz Celilk Mek. Miih. ins. Taah. Ti¢ A.S.
K12: Felixforce Kap1 Donanim San. ve Tic. A.S.

K13: Goktas Yass1t Had. Mam. San. Tic. A.S.

K14: Giines Dinamik Teknoloji ve Makine San. Tic. Ltd. $ti.

K15: Isik Plastik San. ve Dis Tic. Paz. A.S.

K16: Karatag Tarimcilik San. ve Tic. A.S.

K17: Karatas Traktor Tic. A.S.

K18: Kosan Kozmetik

K19: KTM Kimyevi Maddeler Ith. ihr. San. ve Tic. A.S.

K20: Modal Yap1 ve Teknoloji San. Tic. A.S.

K21: Petroyag ve Kimyasallar San. Tic. A.S.

K22: Prefabrik Yapi Ins. San. ve Tic. A.S.

K23: Procter & Gamgle Tiiketim Mallar1 San. A.S.

K24: FHS Dizayn Paslanmaz Celilk Mek. Miih. ins. Taah. Ti¢ A.S.
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K25: Sango Otomotiv Uriinleri A.S.

K26: Sarkuysan Elk. Bakir San. ve Tic. A.S.
K27: Sodexo Engetre

K28: Weir Minerals Turkey

K29: Weir Minerals Turkey (Maden)

K30: Yorglass

4.7.2 Veri toplama araci

Aragtirmanin veri toplama araci, Kocaeli’'nde GOSB ve DOSB’de faaliyette bulunan
firmalarin neden dis ticarette farkli 6deme sekillerini tercih ettiklerine iliskin
goriiglerini esas alan gorlisme formlaridir. Goriisme formlarinin belirlenmesine
iliskin olarak literatiir taramasi yapilmigs ve alan uzmanlarinin goriisleri alinarak
gorlisme formuna son sekli verilmistir. Arastirma kapsaminda sorulan yari

yapilandirilmis agik uglu sorular asagida verilmistir:

e Firmanizin yer aldig1 sektorii isaretleyiniz.

e Firma olarak 2015-2020 yillar1 arasinda ihracat yaptiginiz {lkeleri
isaretleyiniz.

o Litfen asagidaki 6deme sekillerini ihracat faaliyetiniz i¢in uygulama sikligina
gore “1” en az “5” en ¢ok uygulamay1 temsil edecek sekilde siralaymiz
(Kullanilmayan 6deme sekillerini isaretlemenize gerek yoktur).

e Thracat siirecinizde uyguladiginiz 6deme sekillerini tercih sebeplerinizi
belirtiniz.

e Pesin 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o Thracat siirecinizde uyguladigmiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?

e Mal mukabili 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o lhracat siirecinizde uyguladiginiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolayi tercih etmektesiniz?

e Vesaik mukabili 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o TIhracat siirecinizde uyguladigimz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolayi tercih etmektesiniz?

o Akreditif 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkdi;
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o Ihracat siirecinizde uyguladiginiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?
Polige ile satis 6deme yontemini tercih ediyoruz. Ciinkii;
o lhracat siirecinizde uyguladigmiz bu &6deme yoéntemini hangi
sebeplerden dolayi tercih etmektesiniz?
Konsinye yontemini tercih ediyoruz. Ciinkii;
o TIhracat siirecinizde uyguladigimiz bu o6deme yontemini hangi
sebeplerden dolayi tercih etmektesiniz?
Mahsuben yontemini tercih ediyoruz. Clinki;
o lhracat siirecinizde uyguladigmmiz bu &6deme yéntemini hangi
sebeplerden dolayi tercih etmektesiniz?
Kars1 ticaret yontemini tercih ediyoruz. Ciinkdi;
o lhracat siirecinizde uyguladigmiz bu 6deme yontemini hangi
sebeplerden dolay1 tercih etmektesiniz?
Banka 6deme yiikiimliiliigii seklini tercih ediyoruz. Clinki;
o [Ihracat siirecinizde uyguladiginiz bu édeme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?
Odeme sekilleri firmanizin ihracat islemlerini nasil etkilemektedir?
Firma olarak 2015-2020 yillart arasinda ithalat yaptigimiz {ilkeleri
isaretleyiniz.
Litfen asagidaki 6deme sekillerini ithalat faaliyetiniz i¢in uygulama sikligina
gore “1” en az “5” en cok uygulamay1 temsil edecek sekilde siralayiniz
(Kullanilmayan 6deme sekillerini isaretlemenize gerek yoktur).
Ithalat siirecinizde uyguladiginiz 6deme sekillerini tercih sebeplerinizi
belirtiniz.
Pesin 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;
o Ithalat siirecinizde uyguladiginiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?
Mal mukabili 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;
o Ithalat siirecinizde uyguladigmiz bu édeme ydntemlerini tercihe gore
hangi sebeplerden dolay: tercih etmektesiniz?

Vesaik mukabili 6deme seklini tercih ediyoruz. Clinkii;
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o Ithalat siirecinizde uyguladigimz bu édeme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?
e Akreditif 6deme seklini tercih ediyoruz. Cilinkii;
o lIthalat siirecinizde uyguladigmiz bu édeme seklini hangi sebeplerden
dolayi tercih etmektesiniz?
e Polige ile satig 6deme yontemini tercih ediyoruz. Ciinkii;
o [Ithalat siirecinizde uyguladiginiz bu &deme ydntemini hangi
sebeplerden dolayi tercih etmektesiniz?
e Konsinye ile satig 6deme yontemini tercih ediyoruz. Ciinki;
o lthalat siirecinizde uyguladiginiz bu o6deme yontemini hangi
sebeplerden dolayi tercih etmektesiniz?
e Mahsuben 6deme yontemini tercih ediyoruz. Ciinkdi;
o lthalat siirecinizde uyguladigimiz bu o6deme yontemini hangi
sebeplerden dolayi tercih etmektesiniz?
e Karsi ticaret yontemini tercih ediyoruz. Clinki;
o Ithalat siirecinizde uyguladifimz bu 6deme ydéntemini hangi
sebeplerden dolayi tercih etmektesiniz?
e Banka 6deme ylikiimliiliigii seklini tercih ediyoruz. Clinki;
o [Ithalat siirecinizde uyguladiginiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolayi tercih etmektesiniz?

e (Odeme sekilleri firmanizin ithalat islemlerini nasil etkilemektedir?
4.7.3 Verilerin toplanmasi

Nitel arastirma siirecinde elde edilen veriler, nitel arastirmalarda kullanilan bir veri
toplama araci olan bireysel goriisme teknigiyle Eyliil 2021-Kasim 2021 arasinda

toplanmustir.

4.7.4 Verilerin analizi

Nitel analiz teknikleri, sosyal olaylar ve olgularin ne sekilde gerceklestigini
anlamamiz1 saglayan tekniklerdir. Nitel arastirmalarda, nicel arastirmalardan farkl
olarak amag, Olcmekten =ziyade degiskenlerin derinlemesine incelenmesi ve
calisilmasidir. Nitel analiz teknikleri sayisallagtirmaya karsi mesafeli olsa da nitel

verilerin sayisal verilere doniistiiriilebilme imkan1 vardir.
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Nitel arastirmalarda toplanan verilerin analizinde genellikle betimsel analiz veya
icerik analizi kullanmilir. Betimsel analiz, derinlemesine analiz gerektirmeyen
verilerin islenmesinde kullanilirken icerik analizi verilerin daha  yakindan
incelenmesini ve s6z konusu verileri aciklayan kavram ve temalara ulasilmasin
gerekli kilar. Igerik analizinde temelde yapilan islem, birbirine benzeyen verileri
belirli kavramlar ve temalar ¢ergevesinde bir araya getirmek ve bunlart okuyucunun

anlayabilecegi bir bigimde diizenleyerek yorumlamaktir (Yildirim ve Simsek, 2021:
227).

Kocaeli’'nde GOSB ve DOSB’nde faaliyette bulunan firmalarin dis ticaret
islemlerinde neden farkli 6deme sekillerini kullandiklarini arastiran g¢alismada
arastirma siirecinde elde edilen veriler, betimsel analiz ve igerik analizine tabi
tutulmustur. Verilerin analizinde nitel veri analiz programi olan MAXQDA 2018

kullanilmistir.

Betimsel analiz siirecinde Thomas ve Hardene (2008) tarafindan kullanilan ve
asagida anlatilan analiz agsamalarina gore veriler analiz edilmistir. Buna goére verilerin
analizinde gecerli olan asamalar sirasiyla bulgularin kodlanmasi, betimleyici
temalarin  gelistirilmesi ve analitik temalarin iiretilmesidir.  Ilk asama olan
bulgularin kodlanmas1 asamasinda birincil arastirmadan ¢ikarilan dogrudan alintilar
ya da temel kavramlar seklindeki bulgular, satir satir okunarak kodlanir. Biitiin
bulgular kodlandiktan sonra ikinci agamaya yani betimleyici temalarin gelistirilmesi
asamasina gecilir. Bu asamada 6nceki asamada elde edilmis olan kodlar, benzerlik ve
farkliliklarina gore karsilastirilarak hiyerarsik bir yap1 olusturacak sekilde
gruplandirilir. Olusturulan her bir grup, tema olarak isimlendirilir. Her tema,
gruplanmis  kodlarin  tanimlarimi ve  anlamlarmmi  kapsayacak  sekilde
olusturulmaktadir. Temalarin  gelistirilmesi  siirecinde  birincil ~ ¢aligmalarin
bulgularina yakin kalinirken, son asama olan analitik temalarin tretilmesi
asamasinda birincil ¢aligmalarin otesine gecilerek yeni yorumlayict yapilar ve
aciklamalar iretilmektedir. Birincil g¢alismalarin Gtesine gegebilmek adina bir
siireligine askiya alinan arastirma sorularinin cevaplanmasi igin tiimevarimc: analiz'?

sonucu elde edilen betimleyici temalarin kullanilmasi gerekmektedir. Betimleyici

2 Tiimevarimer analizi kodlamaya dayali igerik analizi olarak ifade etmek miimkiindiir. Tiimevarmme: analizde
amag, kodlama yoluyla verilerin altinda yatan kavramlar ve bu kavramlar arasindaki iligkilerin ortaya
¢ikarilmasidir. Bu analiz tiirlinde toplanan verilerin 6nce kavramsallagtirilmasi daha sonra da ortaya g¢ikan
kavramlara gore mantikli bir bicimde diizenlenmesi ve buna gore veriyi agiklayan temalarin ve Oriintiilerin
saptanmasi gerekir (Yildirim ve Simsek, 2021: 249).
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temalarin karsilastirilmasi ve bagka arastirmacilarla tartisilmasi ile daha soyut olan

analitik temalar olusturulmaktadir (Thomas ve Hardene, 2008: 7).

4.7.5 Arastirma bulgularinin raporlanmasi

Nitel arastirmalarda verilerin analizinden sonra gelen ve son asama olan
raporlastirma asamasidir. Bu asamada veri toplama araciyla elde edilen bulgular,
okuyucu i¢in agik ve anlasilir bir dil ile ve kendi i¢inde tutarli olacak bir bigimde
raporlastirilmalidir (Baltaci, 2019: 372). Buna gore Katilimcilarin, firmalarin yer
aldig1 sektor hakkindaki goriisleri Cizelge 4.9°da verilmistir. Buna goére aragtirmanin
calisma grubunu olusturan katilimeilarin firmalarin yer aldigi sektore iliskin goriisleri
bir biitin olarak ele alindiginda islev ve kavram yoniiyle bir kategori olarak
degerlendirilmistir. Bu kategori Firmalarin Yer Aldig1 Sektorler (30)’dir.
Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Makine imalat Sanayi (7), Kimya, Kauguk ve
Plastik Sanayi (3), Metal Esya ve Metal Ana Sanayi (4), Gida Sanayi (1), Maden
Sanayi (2), Orman Uriinleri, KAgit ve Mobilya Sanayi (3), Otomotiv Sanayi (2),
Tarim Ekipmanlar1 (1), Aliminyum Giydirme Dis Cephe (1), Madeni Yag (1),
Elektrolikit Bakir Tel (1), Hizmet (1), Cam (1), Cevap Vermeyenler (2)’dir. Cizelge
4.9’dan anlagilacag1 iizere arastirmaya katilan firmalarinin sektérel dagilimina
bakildiginda ilk sirada makine imalat sanayinin geldigi goriilmektedir. Makine imalat
sanayini sirastyla metal esya ve metal ana sanayi, kimya, kauguk ve plastik sanayi,
orman iriinleri, kagit ve mobilya sanayi, otomotiv sanayi ile maden sanayi takip
etmektedir. Arastirma grubunda pek cok farkli sanayi alt dalindan firma bulunsa da
firmalarin sektdrel dagilimina bakildiginda Kocaeli firmalarinin sanayideki sektorel

dagilimina paralel oldugu goriilmektedir.
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Cizelge 4.9: Firmalarin Yer Aldig1 Sektorler

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
. s . K1, K2, K3, K11,
Makine Imalat Sanayi K14, K17, K24 7
Kimya, Kauguk ve
Plastik Sanayi K18, K19, Kb 3
Metal Esya ve Ana | g 15 K13 K15 4
Metal Sanayi
Gida Sanayi K5 1
Maden Sanayi K28, K29 2
Orman Uljiinlerl, Kéglt K4, K5, K10 3
ve Mobilya Sanayi
Firmalarin Yer Otomotiv K8, K25 2
Aldig Sektorler

Tarim K16 1

Ekipmanlar

Aliiminyum
Diger Giydirme K20 1

Di1s Cephe
Madeni Yag K21 1

Elektrolikit
Bakir Tel K2Y .
Hizmet K27 1
Cam K30 1
Cevap Vermeyenler K22, K23 2
Toplam 30

Katilimeilarin firma olarak 2015-2020 yillar1 arasinda ihracat yaptiklart tlkeler
hakkindaki goriisleri Cizelge 4.10°da verilmistir. Buna goére arastirmanin galisma
grubunu olusturan katilimeilarin firma olarak 2015-2020 yillar1 arasinda ihracat
yaptiklar iilkeler hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele alindiginda islev ve
kavram yoniiyle bir kategori olarak degerlendirilmistir. Bu kategori ise Firma Olarak
2015-2020 Yillar1 Arasinda Ihracat Yaptiklar: Ulkeler (101)’dir. Olusturulan bu
kategorinin temalar1 Amerika Ulkeleri (Kuzey + Giiney) (11), Avrupa Ulkeleri
(“Euro’yu ortak para birimi ve ddeme araci olarak secen 19 AB iiyesi iilkeden
olustugunu ve resmi adinin Euro alani oldugu) (23), Eski Dogu Bloku (Rusya,
Ukrayna, Sirbistan) (14), Diger AB Uyesi Ulkeleri (11), Tiirki Cumhuriyetler (14),
Ortadogu Ulkeleri (17), Birlesik Krallik Ulkeleri (Ingiltere, Kuzey irlanda, Galler ve
Iskogya) (12), Afrika Ulkeleri (13), Uzakdogu Ulkeleri (6)’dir. Buna gore
Kocaeli’'nde GOSB ve DOSB’de faaliyette bulunan firmalarin en fazla ihracat
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yaptiklar iilke siralamasinda Avrupa iilkeleri ilk sirada yer almaktadir. Bu durumu
Kocaeli firmalarinin ihracatta rekabet avantajina sahip olmasi ve Avrupalt miisterinin
begenisi kazanmasi ile iliskilendirmek miimkiindiir. Avrupa iilkelerinin ardindan en

cok ihracat yapilan iilkeler ise Ortadogu iilkeleri, Eski Dogu Bloku iilkeleri ile Tiirki

Cumbhuriyet’lerdir.

Cizelge 4.10: Firma Olarak 2015-2020 Yillar1 Arasinda fhracat Yaptiklar1 Ulkeler

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
R ) K1, K2, K3, K4,
&ﬂig;i‘gﬁgfyr; K8, K13 K18, K20, 11
K23, K25, K30
Avrupa Ulkeleri
(“Euro’I;fugrtak para K1, K2, K3, K4,
birimi ve 6deme araci K6, K7, K3, K10,
olarak secen 19 AB KEK12, K
iiyesi iilkeden & . K11, 23
olustugunu ve resmi K20, K21, K22,
admin Euro alanm K23, K24, K25,
< K25, K29, K30
oldugu)
Eski Dogu Bloku K1, K2, K3, K4,
(Rusya, Ukrayna, e, KTIGaK21, 14
Sirbistan) RESK 25, e
K28, K29, K30
K1, K4, K5, K7,
Diger AB Uyesi K13, K20, K23, 11
Firma Olarak 2015- Ulkeleri K25, K27, K29,
2020 Yillar K30
Arasinda Thracat K1, K2, K3, K4,
Yaptiklar1 Ulkeler . . K9, K12, K13, K15,
Tiirki Cumhuriyetler K16 K17, K22, 14
K23, K25, K29
K1, K2, K3, K4,
K5, K6, K7, K9,
Ortadogu Ulkeleri K13, K15, K16 17
K18, K20, K22,
K23, K25, K30
Birlesik Krallik K1, K4, K5, K6,
Ulkele;ri (Ingiltere, K8, K10, K13, K14, 12
Kuzey Irlanda, Galler K23, K25, K25,
ve Iskogya) K30
K1, K4, K7, K9,
o ) K10, K13, K15,
Afrika Ulkeleri K16 K18, K22, 13
K23, K25, K28
U . K1, K3, K18, K23,
Uzakdogu Ulkeleri K25, K30 6
Toplam 107
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Katilimeilarin  firma olarak ihracat faaliyetleri icin en sik kullandiklart 6deme

yontemleri hakkindaki goriigleri Cizelge 4.11°de verilmistir.

Cizelge 4.11: Thracat Faaliyetleri I¢in Kullandiklar1 Odeme Y&ntemlerini Uygulama

Sikliklar
= . =] »
S, = E 5
8 £ z s A
[+ k5 ‘; -
A4 [ o LL
Pesin Odeme K3, K4, K12, K19, K28
Mal Mukabili K14, K21 2
Vesaik
Mukabili K25 1
Birinci Sirada Akreditif K23, K30 2
'[ercih Edilen Kabul Kredili
Odeme Odeme (Police | K10 1
Y ontemleri Ile Satis)
Konsinye K15 1
Mahsuben
Odeme Ka7 1
Banka Odeme
il izl <1 3
Pesin Odeme K14, K18, K21, K23 4
Mal Mukabili K12 1
Vesaik K7, K19, K22, K28 4
Ihracat Faaliyetleri MUkat.)l.I !
h;in Kullandiklari ikinci Sirada Akreditif K1,K2,K3,K4,K6,K8,K25,K26,K29 | 9
Odeme Tercih Edilen ggbul K;)Edll.“ K7 1
Yontemlerini Odeme il eSmte() olige
Uygulama Sikliklar: 5 i € saus
Ve Yontemleri Konsinye K7 1
Mahsuben
Odeme K15 1
Banka Odeme ) )
Yiikiimliiligii
Peslp Odeme ve K1,K7,K15 3
Prefinansman
Mal Mukabili K10,K23,K27,K29 4
Vesaik
Mukabili K2,K3,K6,K13,K18,K21 6
U(;ﬁncii Sirada | Akreditif K12,K13,K19,K22 4
Tercih Edilen Kabul Kredili
Odeme Odeme (Police | K28,K29 2
Yontemleri ile Satis)
Konsinye K30 1
Mahsuben i i
Odeme
Banka Odeme
Yiikiimliligi | [<2>K2® 2
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Cizelge 4.11: (Devamu) Ihracat Faaliyetleri Icin Kullandiklar1 Odeme Y 6ntemlerini

Uygulama Sikliklar
o = E %)
S, E E L 8o
% c = i
(D) < —
Y - v, LL
Pesin Odeme | K2,K8,K13,K16,K17,K20,K22,K25,K26,K30 | 10
Mal Mukabili | K3,K6,K11,K18 4
Vesaik
Mukabili K1,K8,K30 3
Dérdiinci Akreditif K7,K10 2
Sirada Kabul Kredili
Tercih Odeme
Edilen (Polige Tle K19 1
Odeme Satis)
Yontemleri | Konsinye K23,K27,K28 3
. Mahsuben
Thracat » - -
Faalivetleri Odeme
: a.a yetiert Banka Odeme
I¢in e qmraeee | K19 1
Kullandiklar1 YRG5
Ogeme Pesin Odeme | K5,K6,K9,K10,K11,K29 6
Yontemlerini Mal Mukabili KLEEHRG, K13 480 14
Uygulama K16,K17,K19,K20,K22,K25,K26,K28,K30
Sikliklar: Vesalk. . K18 1
Besinci Mukabili
Sl‘“f‘crl‘c‘ Akreditif - -
aca Kabul Kredili
Tercih Odeme
Edilen . K23,K27 2
= (Polige Ile
Odeme
N .| Satig)
Yontemleri -
Konsinye - -
Mahsuben i i
Odeme
Banka Odeme ) )
Yikiimliligi
Toplam 106

Cizelge 4.11°e gore arastirmanin g¢aligma grubunu olusturan katilimcilarin firma
olarak ihracat faaliyetleri i¢in en fazla tercih ettikleri 6deme yontemleri hakkindaki
goriisleri bir biitlin olarak ele alindiginda islev ve kavram yoniiyle bir kategori olarak
degerlendirilmistir. Bu kategori, Ihracat Faaliyetleri Igin Kullandiklar1 Odeme
Yontemlerini Uygulama Sikliklart (106)’dir. Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise
Birinci Sirada Tercih Edilen Odeme Yontemleri (16): Pesin Odeme ve
Prefinansman (5), Mal Mukabili (2), Vesaik Mukabili (1), Akreditif (2), Kabul
Kredili Odeme (Polige ile Satis) (1), Konsinye (1), Mahsuben Odeme (1), Banka
Odeme Yiikiimliiliigii (3)’dir.

ikinci Sirada Tercih Edilen Odeme Yontemleri (21): Pesin Odeme ve
Prefinansman (4), Mal Mukabili (1), Vesaik Mukabili (4), Akreditif (9), Kabul
Kredili Odeme (Polige Ile Sati) (1), , Konsinye (1), Mahsuben Odeme (1), Banka
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Odeme Yiikiimliiliigii (-)’diir.
Uciincii Sirada Tercih Edilen Odeme Yoéntemleri (22): Pesin Odeme ve
Prefinansman (3), Mal Mukabili, (4), Vesaik Mukabili (6), Akreditif (4), Kabul

Kredili Odeme (Police ile Satis) (2), Konsinye (1), Mahsuben Odeme (-), Banka
Odeme Yiikiimliiliigii (2)’ diir.

Dordiincii Sirada Tercih Edilen Odeme Yontemleri (24): Pesin Odeme ve
Prefinansman (10), Mal Mukabili (4), Vesaik Mukabili (3), Akreditif (2), Kabul
Kredili Odeme (Polige Ile Satis) (1), Konsinye (3), Mahsuben Odeme (-), Banka
Odeme Yiikiimliiliigii (1)’ diir.

Besinci Sirada Tercih Edilen Odeme Yontemleri (23): Pesin Odeme ve
Prefinansman (6), Mal Mukabili (14), Vesaik Mukabili (1), Akreditif (-), Kabul
Kredili Odeme (Polige ile Satis) (2), Konsinye (-), Mahsuben Odeme (-), Banka
Odeme Yiikiimliiliigii (-)’diir.

Cizelge 4.11°den anlasilacag: lizere firmalarin ihracatinda en fazla 6ne ¢ikan 6deme
yontemleri pesin 6deme, akreditif, mal mukabili ve vesaik mukabili 6deme
sekilleridir. Bu egilim Tiirkiye’nin ihracatinda 6ne c¢ikan o6deme sekillerinin

siralamasina paralellik arz etmektedir.

Katilimcilarin ihracat siireglerinde uygulanan pesin 6deme yontemini tercih sebepleri
hakkindaki goriisleri Cizelge 4.12°de verilmistir. Buna gore, arastirmanin c¢alisma
grubunu olusturan katilimcilarin ihracat islemlerinde pesin 6deme yontemini tercih
etme sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele alindiginda islev ve kavram
yoniiyle bir kategori olarak degerlendirilmistir. Bu kategori, Ihracat Siireclerinde
Uygulanan Pesinde Odeme Yontemini Tercih Sebepleri (55)’dir. Olusturulan bu
kategorinin temalar1 ise Sirket Prensibinin Bu Yonde Olmasi (15), Ihracat Edilen
Uriin Ogzelligi (2), Pazarda Giiglii Olunmas1 (5), Odeme Alamama Riskine
Katlanilmamas1 (20), Prefinansman Saglamas1 (2), Thra¢ Ettigimiz Ulke Ve/Veya
Firma Riskinin Bulunmamasi (6), Odeme Asamasinda Evrak vs. Masrafi Olmamasi
(1), Finansal Olarak Odeme Riskini Karsilayacak Giiciin Bulunmamasi (3), Cevap
Vermeyenler (1) dir. Cizelgenin de ¢ok net bigimde gdsterdigi {izere firmalarin pesin
O0deme seklini tercih etmelerinin altinda yatan en 6nemli sebep ihracatci olarak mal
bedelini tahsil edememe riskini bertaraf etmektir. Pesin 6deme yontemi ile ¢alisan
firmalar, iirlinlerin sevkinden once {iriin bedelini tahsil ederek riski ithalatg1 firmanin

yiiklenmesini saglamaktadirlar. Firmalarin 6nemli bir kismi ise uluslararasi ticari
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faaliyetlerinde pesin 0deme ile ¢alisma tercihinin sirket prensibi oldugunu One

surmektedirler.

Cizelge 4.12: Thracat Siireglerinde Uygulanan Pesin Odeme Y&ntemini Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katilimcilar Frekans (f)
K1, K4, K5, K8,
) . K11, K12, K15,
Slﬂ%ﬁfgjﬁﬁg Bu 1 k16, K17, K22, 15
K23, K24, K25,
K26, K29
Ihraca‘.[. Edll.evl’.l Uriin K7, K9 2
Ozelligi
Pazarda Giicli K7, K9, K23, K26, 5
Olunmasi K29
K1, K2, K3, K6,
K7, K10, K12,
Odeme Alamama K13, K14, K15,
Ihracat Siireglerinde Riskine K16, K17, K18, 20
Uygulanan Pesin Katlanilmamasi K19, K22, K23,
Odeme Yontemini K26, K27, K29,
Tercih Sebepleri K30
Preflvnansman K2.K3 5
Saglamasi
Ihrag Ettigimiz Ulke
Ve/Veya Firma K1, K2, K3, K15, 6
o K18, K21
Riskinin Bulunmamasi
Odeme Asamasinda
Evrak Vs. Masrafi K23 1
Olmamasi
Finansal Olarak Odeme
Riskini Karsilayacak K2, K3, K26 3
Giiclin Bulunmamasi
Cevap Vermeyenler K20 1
Toplam 55

Katilimeilarin ihracat siireglerinde uygulanan mal mukabili 6deme yontemini tercih

sebepleri hakkindaki gortisleri Cizelge 4.13’te verilmistir. Buna gore, arastirmanin

calisma grubunu olusturan katilimcilarin ihracat siireglerinde uygulanan mal

mukabili 6deme yontemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele

alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu

kategori, Ihracat Siireclerinde Uygulanan Mal Mukabili Yéntemini Tercih Sebepleri

(48)’dir. Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Alicilar Ile Uzun Siireli Ticaret

Sonucu Giiven Esasit Bulunmasi (16), Alici Firma Istegi Dogrultusunda Miisteri

Kaybetmemek Admna (10), Pazarda Rekabet¢i Olmak Icin (9), Finansal Olarak
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Odeme Riskini Karsilayacak Giiciin Bulunmamasi (7), Odeme Asamasinda Evrak
Vs. Masrafi Olmamasi (2), Cevap Vermeyenler (4)’dir. Cizelge bir biitiin olarak
degerlendirildiginde ¢alisma grubunu olusturan firmalarin ihracatta son derece riskli
bir 6deme sekli olan mal mukabili 6deme yontemini tercih etmelerinin altinda yatan
en 6nemli sebebin, taraflar arasindaki uzun siireli ticarete dayanan giiven iliskisinin
oldugu goriilmektedir. Literatiirde de sik¢a bahsedildigi iizere mal mukabili 6deme
sekli, ihracatginin 0deme yapilmamasi riskine katlanmasini zorunlu kilmasina
ragmen son derece yaygin bi¢imde kullanilan bir yontemdir. Ithalat¢1 ve ihracatci
arasinda uzun siireli giliven iligkisinin oldugu kosullarda riski minimize etmek
miimkiin olabilse de 6zii itibariyle tiim sorumlulugu ihracatciya yiikleyen en riskli
O6deme seklidir. Bu 6deme seklinin tercih edilmesinde ikinci sirada gelen gerekcge ise
ihracat¢ilarin miisterilerini kaybetmemek i¢in riski listlenmek zorunda kalmalaridir.
Benzer sekilde en fazla one siiriilen diger gerekce ise pazarda rekabetgi olabilmek ve
daha fazla ithalat¢i miisteriye ulasabilmek adina ticari riski tistlenmek zorunda

kalmalaridir.

Cizelge 4.13: Thracat Siireglerinde Uygulanan Mal Mukabili Odeme Y éntemini
Tercih Sebepleri

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
K1, K6, K7, K10,
Alicilar Ile Uzun Siireli K11, K12, K14,
Ticaret Sonucu Giiven K15, K18, K21, 16
Esasi Bulunmasi K23, K24, K25,
K26, K28, K30
Alici Firma istegi K14, K15, K16,
. Dogrultusunda Miisteri K17, K18, K19, 10
Ihracat Siireclerinde Kaybetmemek Adina K20, K23, K25,
Uygulanan Mal K27
Mukabili Odeme Pazarda Rekabetci K2, K3, K12, K16,
Yontemini Tercih Olmak icin K18, K22, K26, 9
Sebepleri K28, K29
Finansal Olarak Odeme
Riskini Karsilayacak K2, K3, K7, K12, 7
e K14, K20, K23
Giciin Bulunmamasi
Odeme Asamasinda
Evrak Vs. Masrafi K8, K23 2
Olmamasi
Cevap Vermeyenler K4, K5, K9, K13 4
Toplam 48

Katilimeilarin ihracat siireglerinde uygulanan vesaik mukabili 6deme yontemini

tercih sebepleri hakkindaki goriisleri Cizelge 4.14’te verilmistir. Buna gore
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aragtirmanin ¢alisma grubunu olusturan katilimcilarin ihracat siireglerinde uygulanan
vesaik mukabili 6deme yoOntemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin
olarak ele alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir.
Bu kategori, Ihracat Siireclerinde Uygulanan Vesaik Mukabili Yéntemini Tercih
Sebepleri (34)’dir. Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Sirket Prensibinin Bu
Yénde Olmast (3), Alict Firma Istegi Olmasi (6), Alicilar Ile Uzun Siireli Ticaret
Sonucu Giiven Esas1 Bulunmasi (6), Akreditif Masrafina Katlanmaksizin Odemeyi
Nispeten Garanti Altma Almak i¢in (2), Ihra¢ Ettigimiz Ulke Ve/Veya Firma
Riskinin Bulunmas1 (2), Pesin Odeme Yonteminin Tercih Edilmesinden Dolay1 Bu
Yontemi Kullanmayanlar (1), Cevap Vermeyenler (14)’dir. ihracatcilar agisindan
vesaik mukabili 6deme seklinin tercih edilmesinin en 6nemli sebepleri alici ile satici
arasindaki uzun siireli ticarete dayanan giiven unsuru ve ithalat¢inin vesaik mukabili
0deme seklinin kullanilmasinda talepkar olmasi 6ne ¢ikan sebeplerdir.

Cizelge 4.14: Thracat Siireclerinde Uygulanan Vesaik Mukabili Odeme Y &ntemini
Tercih Sebepleri

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Sirket Prensibinin Bu
Yo6nde Olmasi 58, K152 3
. .l K2, K3, K13,
Alict Firma Istegi Olmasi K22, K27, K30 6
Alicilar Ile Uzun Stireli
Ticcaret Sgnlljlcﬁ GSiiLxlfeerlll K6, K7, K10, 6
K18, K19, K28
Esas1 Bulunmasi
Akreditif Masrafina
Katlanmaksizin Odemeyi
Nispeten Garanti Altina K1 K22 2
fhracat Almak I¢in
Siireglerinde Ihrag Ettigimiz Ulke
Uygulanan Vesaik | Ve/Veya Firma Riskinin K1, K21 2
Mukabili Odeme Bulunmasi
Yontemini Tercih Pesin Odeme
Sebepleri Y 6nteminin
Tercih
Diger Edilmesinden K25 1
Dolay1 Bu
Yontemi
Kullanmayanlar
K4, K5, K9, K11,
K12, K14, K15,
Cevap Vermeyenler K16, K17, K20, 14
K23, K24, K26,
K29
Toplam 34
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Katilimeilarin ihracat siireglerinde uygulanan akreditif yontemini tercih sebepleri
hakkindaki gorisleri Cizelge 4.15’te verilmistir. Buna gore arastirmanin caligma
grubunu olusturan katilimcilarin ihracat siireglerinde uygulanan akreditif yontemini
tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitlin olarak ele alindiginda islev ve kavram
yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu kategori, Ihracat Siireclerinde
Uygulanan Akreditif Yontemini Tercih Sebepleri  (44)’dir. Olusturulan bu
kategorinin temalar1 ise Sirket Prensibinin Bu Yoénde Olmasi (3), Alict Firma Istegi
Olmas1 (8), Odemenin Garanti Altina Alinmasi (12), Odeme Disindaki Sartlarda
Hem Alictyr Hem Saticiyr Korumasi ve Baglayici Olmasi (6), Ihrag Ettigimiz Ulke
Ve/Veya Firma Riskinin Bulunmasi (2), Pesin Odeme Yonteminin Tercih
Edilmesinden Dolay1 Bu Yontemi Kullanmayanlar (1), Cevap Vermeyenler (12)'dir.
Cizelge 4.15’ten de anlasilacagi lizere ihracat islemlerinde akreditifin en fazla tercih
edilmesinin nedeni, bu 6deme seklinin isleyis mekanizmasi itibariyle bankacilik
sisteminin siirece dahil olmasiyla 6demenin garanti altina alinmasidir. Bunun disinda
alict firmanin bu yondeki talebi ve 6deme disindaki sartlar acisindan da hem
ithalatciyr hem de ihracatciy1 baglayici olmasi nedeniyle her iti taraf icin de giivenli

bir ticari islem vadetmesi de 6nemlidir.

Cizelge 4.15: Thracat Siireglerinde Uygulanan Akreditifli Odeme Y6ntemini Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Sirket Prensibinin Bu Yonde K8, K26, K29 3
Olmasi
K2, K3, K4, K12,
. Alict Firma Istegi Olmasi K13, K22, K23, 8
Ihracat K26
St | —
Akreditifli Odeme Odemenin Garanti Altina K6, K7, K13, 12
. .. . Alinmasi K19, K23, K26,
Y 6ntemini Tercih K27 K30
Sebepleri Odeme Disindaki Sartlarda
Hem Alicty1 Hem Saticty1 | K2, K3, K7, K10, 6
Korumasi ve Baglayici K22, K23
Olmasi
Thrag Ettigimiz Ulke
Ve/Veya Firma Riskinin K1, K23 2
Bulunmasi
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Cizelge 4.15: (Devani) ihracat Siireglerinde Uygulanan Akreditifli Odeme
Yontemini Tercih Sebepleri

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Pesin Odeme
Y onteminin
Tercih
Diger Edilmesinden K25 1
Dolay1 Bu
Y ontemi
Kullanmayanlar
K5, K9, K11,
K14, K15, K186,
Cevap Vermeyenler K17, K18 K20 12
K21, K24, K28
Toplam 44

Katilimcilarin ihracat silireglerinde uygulanan polige ile satis yontemini tercih

sebepleri hakkindaki goriisleri Cizelge 4.16°da verilmistir. Buna gore, arastirmanin

calisma grubunu olusturan katilimeilarin ihracat siireglerinde uygulanan polige ile

satig yontemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele alindiginda

islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu kategori, Ihracat

Siireclerinde Uygulanan Polige ile Satis Yontemini Tercih Sebepleri

(31)dir.

Olusturulan bu kategorinin temalari ise Sirket Prensibinin Bu Yonde Olmasi (2) Alict

Firma Istegi Olmasi (4), Pesin Odeme Yonteminin Tercih Edilmesinden Dolay1 Bu

Yontemi Kullanmayanlar (1), Cevap Vermeyenler (24)’dir.

Cizelge 4.16: Thracat Siireclerinde Uygulanan Police ile Satis Yontemini Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Sirket Prensibinin Bu
Yo6nde Olmasi K7, K23 2
Thracat Alic1 Firma Istegi Olmasi K7, KKlg% K19, 4
Stireclerinde —
: Pesin Odeme
Uygulanan Police M ..
: Y oOnteminin
Ile Satis .
Yontemini Tercih . e rci h
Sebepleri Diger Edilmesinden K25 1
Dolay1 Bu
Yontemi
Kullanmayanlar
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Cizelge 4.16: (Devami) Ihracat Siireglerinde Uygulanan Police ile Satis Yontemini
Tercih Sebepleri

Kategori Temalar Katilmcilar Frekans (f)
K1, K2, K3, K4,
Thracat K5, K6, K8, K9,

Siireglerinde K11, K12, K13,
Uygl}insaar:u};ome Cevap Vermeyenler ﬁ‘; Eig %8 24
Yontemini Tercih K21, K22, K24,

Sebepleri K26, K28, K29,
K30
Toplam 31

Katilimcilarin ihracat siireglerinde uygulanan konsinye yontemini tercih sebepleri
hakkindaki goriisleri Cizelge 4.17°de verilmistir. Buna gore arastirmanin calisma
grubunu olusturan katilimeilarin ihracat siireclerinde uygulanan konsinye yontemini
tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitlin olarak ele alindiginda islev ve kavram
yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu kategori, Ihracat Siireclerinde
Uygulanan Konsinye Yontemini Tercih Sebepleri  (30)’dir.  Olusturulan bu
kategorinin temalar1 ise Rekabet Edebilmek I¢in (1), Sirket Prensibinin Bu Yonde

Olmasi (2), Pazarin Geneline Niifuz Etmek (1), Cevap Vermeyenler (26)’dir.

Cizelge 4.17: Thracat Siireglerinde Uygulanan Konsinye ile Satis Yontemini Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Rekabet Edebl Imek K7 1
I¢in
Sirket Prensibinin Bu
Yonde Olmasi K15K29 2
Pazarin Geneline K23 1
Ihracat Siireclerinde Niifuz Etmek
Uygulanan K1, K2, K3, K4,
Konsinye Yontemini K5, K6, K8, K9,
Tercih Sebepleri K10,K11 K12,
K13, K14, K16,
Cevap Vermeyenler K17, K18, K19, 26
K20, K21, K22,
K24, K25, K26,
K27, K28, K30
Toplam 30

Katilimcilarin ihracat siireglerinde uygulanan mahsuben 6deme ydntemini tercih
sebepleri hakkindaki goriisleri Cizelge 4.18’de verilmistir. Buna gore, arastirmanin

calisma grubunu olusturan katilimcilarin ihracat siireglerinde uygulanan mahsuben
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O0deme yoOntemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele
alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu
kategori, Ihracat Siireglerinde Uygulanan Mahsuben Odeme Yontemini Tercih
Sebepleri  (30)’dir. Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Miisteri Talebi (1),
Cevap Vermeyenler (29)’dir.

Cizelge 4.18: Thracat Siireglerinde Uygulanan Mahsuben Odeme Y&ntemini Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Miisteri Talebi K27 1
K1, K2, K3, K4,
Thracat Siireglerinde K5, K6, K7, K8,
Uygulanan K9, K10, K11,
Mahsuben Odeme K12, K13, K14,
Yontemini Tercih Cevap Vermeyenler K15, K16, K17, 29
Sebepleri K18, K19, K20,
K21, K22, K23,
K24, K25, K26,
K28, K29, K30
Toplam 30

Katilimcilarin ihracat siireglerinde uygulanan karsi ticaret yontemini tercih sebepleri
hakkindaki goriisleri Cizelge 4.19°da verilmistir. Buna gore, arastirmanin g¢aligma
grubunu olusturan katilimeilarin ihracat siireg¢lerinde uygulanan banka 6deme
yukiimliliigli yontemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele
alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu
kategori, Thracat Siireglerinde Uygulanan Karsi Ticaret Yontemini Tercih Sebepleri
(30)’dir.  Olusturulan bu kategorinin temalar;; Miisteri Talebi (1), Cevap
Vermeyenler (29)’dir.
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Cizelge 4.19: Thracat Siireglerinde Uygulanan Kars1 Ticaret Yéntemini Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Miisteri Talebi K27 1
K1, K2, K3, K4,
. K5, K6, K7, K8,
Ihracat Siireglerinde K9, K10, K11,
Uygulanan Ka_lrsl K12, K13, K14,
Ticaret Tercih Cevap Vermeyenler K15, K16, K17, 29
Sebepleri K18, K19, K20,
K21, K22, K23,
K24, K25, K26,
K28, K29, K30
Toplam 30

Katilimcilarin ihracat siire¢lerinde uygulanan banka édeme yiikiimliiligii yontemini
tercin sebepleri hakkindaki goriisleri Cizelge 4.20°de verilmistir. Buna gore
arastirmanin ¢alisma grubunu olusturan katilimcilarin ihracat siireglerinde uygulanan
banka 6deme yiikiimliiliigii yontemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin
olarak ele alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir.
Bu kategori, Thracat Siireclerinde Uygulanan Banka Odeme Yiikiimliiliigii Y dntemini
Tercih Sebepleri (30)’dir. Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Garantorliik
Banka Nezdinde Olmasi/Garanti Olmasi (2), Sirket Prensibinin Bu Yoénde Olmasi
(1), Miisteri Talebi (1), Cevap Vermeyenler (26)’dir.

Cizelge 4.20: Thracat Siireclerinde Uygulanan Banka Odeme Yiikiimliiliigiinii Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Garantorliikk Banka
Nezdinde K15,K25 2
Olmas1/Garanti Olmasi
Sirket Prensibinin Bu K26 1
Ihracat Siireclerinde Yonde Olmasi
Uygulanan Banka Miisteri Talebi K27 1
Odeme K1, K2, K3, K4,
Yiktimliligi K5, K6, K7, K8,
Yontemini Tercih K9, K10, K11,
Sebepleri K12, K13, K14,
Cevap Vermeyenler K15, K16, K17, 26
K18, K19, K20,
K22, K23, K24,
K28, K29, K30
Toplam 30

87




Katilimcilardan firmalarin ihracat islemlerinde 6deme yontemlerinin etkisinin olup
olmamast durumu hakkindaki goriisleri Cizelge 4.21°de verilmistir. Buna gore
arastirmanin c¢alisma grubunu olusturan katilimcilarin ihracat islemlerinde 6deme
yontemlerinin etkisinin olup olmamasi durumu hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak
ele alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu
kategori, Ihracat Islemlerinde Odeme Yontemlerinin Etkisinin Olup Olmamasi
Durumu (42)’dur. Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Pesin Odeme Alman
Firmalar Ile Calismaya Oncelik Verilmesi (24), Mal Mukabili Ihracatlarinin Finansal
Olarak Firmay1 Sikintiya Diisiirmesi (1), Uretimlerini/Satislari1 Odeme Riskine
Gore Siralamalart (9), Uretimlerini/Satislari1  ithalat¢i Firma Riskine Gére
Siralamalar1 (3), Uretimlerini/Satislari1 Ithalat¢1 Firma Riskine Gore Siralamalari
(2), Miisteri Potansiyeli (1), Uretimlerini Odeme Sekline Gore Siralamayanlar (1),
Odeme Sikintis1 Yasandiginda ilgili Miisteriye Ait Siparislerin Uretiminin Odeme
Yapilincaya Kadar Ertelenmesi (1), fhracat Islemlerinde Odeme Yontemlerinin
Etkiledigini Diisiinmeyenler (3)’dir. Cizelgeden anlasildig1 ilizere 6deme sekilleri
firmalarin ihracat siirecleri iizerinde son derece etkilidir. Oyle ki, ihracatc1 firmalar
mal bedelini pesin olarak tahsil edebilecekleri ithalatgilarla ¢aligmayi son derece
onemsemektedirler. Ote yandan kullanmak durumunda kaldiklar1 deme ydnteminin
isleyis mekanizmas1 olarak ne derece riskli oldugunu dikkate alarak iiretim ve

satiglarint planladiklarini 6ne stirmektedirler.

Cizelge 4.21: Thracat Islemlerinde Odeme Yo6ntemlerinin Etkisinin Olup Olmamasi

Durumu
. Frekans
Kategori Temalar Katihmcilar )
K1, K4, K5,
K6, K8, K9,
K10, K11,
K12, K13,
. Thracat thracat Pesin 0<_ieme Alinan K14, K15,
Isle;_mlerinde islemlerinde Firfnalar Ile Calismaya K16, K17, 24
Odeme Odeme Oncelik Verilmesi K18, K22,
Yontemlerinin Yéntemlerinin K23, K24,
Etkisinin Olup Etkiledizini K25, K26,
olmamasi Diisii gl K27, K28,
durumu usunenier K29, K30
Mal Mukabili
Ihracatlarinin Finansal
Olarak Firmay1 K16 !
Sikintiya Diigiirmesi
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Cizelge 4.21: (Devamui) Ihracat Islemlerinde Odeme Y&ntemlerinin Etkisinin Olup

Olmamast Durumu

Kategori

Temalar

Katilimcilar

Frekans

(f)

Thracat
Islemlerinde
Odeme
Y ontemlerinin
Etkisinin Olup
olmamasi
durumu

Thracat
Islemlerind
e Odeme
Yontemleri
nin
Etkiledigini
Diistinenler

Uretimlerini/Satislarini
Odeme Riskine Gore
Siralamalari

K12, K14,
K17, K19,
K22, K23,
K26, K28,
K29

Uretimlerini/Satislarini
Ithalatc1 Firma Riskine
Gore Siralamalari

K1, K26,
K28

Uretimlerini/Satislarini
[thalatc1 Firma Riskine
Gore Siralamalari

K23, K28

Miisteri
Potansiyeli

K6

Uretimlerini
Odeme Sekline
Gore
Siralamayanlar

K7

Odeme
Sikintis1
Diger | Yasandiginda
Mgili
Miisteriye Ait
Siparislerin
Uretiminin
Odeme
Yapilincaya
Kadar
Ertelenmesi

K7

fhracat Islemlerinde Odeme
Y ontemlerinin Etkiledigini

Diistinmeyenler

K2, K3, K21

Toplam

42

Katilimcilarin firma olarak 2015-2020 yillar1 arasinda ithalat yaptiklari tilkeler

hakkindaki goriisleri Cizelge 4.22°de verilmistir. Buna gore arastirmanin c¢alisma

grubunu olusturan katilimcilarin firma olarak 2015-2020 yillar1 arasinda ithalat

yaptiklar iilkeler hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele alindiginda islev ve

kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu kategori, Firma Olarak

2015-2020 Yillar1 Arasinda Ithalat Yaptiklar1 Ulkeler (83)’dir.

Olusturulan bu

kategorinin temalar1 ise Amerika Ulkeleri (Kuzey + Giiney) (8), Avrupa Ulkeleri

(“Euro’yu ortak para birimi ve 0deme araci olarak secen 19 AB {iyesi lilkeden
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olustugunu ve resmi adinin Euro alani oldugu) (18), Eski Dogu Bloku (Rusya,
Ukrayna, Sirbistan) (8), Diger AB Uyesi Ulkeleri (9), Tiirk Cumbhuriyetler (5),
Ortadogu Ulkeleri (5), Birlesik Krallik Ulkeleri (Ingiltere, Kuzey irlanda, Galler ve
Iskogya) (10), Afrika Ulkeleri (3), Uzakdogu Ulkeleri (14)’dir. Cizelge 4.22°den

anlasilacagi iizere GOSB ve DOSB’de bulunan firmalarin ithalatinda ilk sirada gelen

ilke grubu Avrupa iken ikinci sirada Uzakdogu tilkeleri tligiincii sirada ise Birlesik

Krallik gelmektedir. Kocaeli bir sanayi kenti olmasi dolayisiyla ihracatinin

stirdiiriilebilirligi hammadde ve ara mallar1 ithalatina baghdir.

Cizelge 4.22: Firma Olarak 2015-2020 Y1llar1 Arasinda Ithalat Yaptiklar1 Ulkeler

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
o . K7, K8, K20, K23,
éﬁ?ﬁ%ﬁi@; K26, K28, K29, 8
K30
Avrupa Ulkeleri
(“Euro’yu ortak para K1, K2, K6, K7,
birimi ve 6deme araci K10, K12, K14,
olarak secen 19 AB K16, K17, K20, 18
iiyesi iilkeden K21, K23, K25,
olustugunu ve resmi K26, K27, K28,
adinin Euro alani K29, K30
oldugu)
Eski Dogu Bloku K8, K13, K17, K21,
(Rusya, Ukrayna, K23, K28, K29, 8
Sirbistan) K30
Firma Olarak 2015- |  Diger AB Uyesi Ki'z'éskgfok';g& .
2020 Yillar Ulkeleri K’29 K’30 '
Arasinda Ithalat - . K21, K,23, K26,
Yaptiklar1 Ulkeler Tiirk Cumhuriyetler K29, K30 5
T ) K5, K21, K23, K26,
Ortadogu Ulkeleri K30 5
Birlesik Krallik
UlkelZii (Ingiltere KS, K8, K14, K16,
Kuzey Irlanda Gallﬁer K23, K25, K26, 10
. ’ K28, K29, K30
ve Iskocya)
Afrika Ulkeleri K23, K28, K29 3
K1, K2, K6, K7,
K12, K14, K16,
Uzakdogu Ulkeleri K17, K18, K19, 14
K22, K25, K29,
K30
K3, K4, K9, K11,
Cevap Vermeyenler K15, K24 6
Toplam 83
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Katilimeilarin firma olarak ithalat faaliyetleri i¢in kullandiklar1 6deme yontemlerini
uygulama sikliklar1 hakkindaki goriisleri Cizelge 4.23°te verilmistir. Buna gore,
arastirmanin ¢alisma grubunu olusturan katilimcilarin firma olarak ithalat faaliyetleri
icin kullandiklar1 6deme yontemlerini uygulama sikliklar1 hakkindaki goriisleri bir
biitlin olarak ele alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak
degerlendirilmistir. Bu kategori, Ithalat Faaliyetleri I¢in Kullandiklar1 Odeme

Yontemlerini Uygulama Sikliklar1 (72)’dir. Olusturulan bu kategorinin temalari ise;

Birinci Sirada Tercih Edilen Odeme Yontemleri (11): Pesin Odeme ve
Prefinansman (4), Mal Mukabili (2), Vesaik Mukabili (-), Akreditif (3), Kabul
Kredili Odeme (Polige Ile Satis) (2), Konsinye (-), Mahsuben Odeme (-), Banka
Odeme Yiikiimliiliigii (-) dir.

Ikinci Sirada Tercih Edilen Odeme Yoéntemleri (10): Pesin Odeme ve
Prefinansman (2), Mal Mukabili (1), Vesaik Mukabili (4), Akreditif (-), Kabul
Kredili Odeme (Polige ile Satis) (-), Konsinye (-), Mahsuben Odeme (-), Banka
Odeme Yiikiimliiliigii (3)’diir.

Uciincii Sirada Tercih Edilen Odeme Yontemleri (9): Pesin Odeme ve
Prefinansman (2), Mal Mukabili (2), Vesaik Mukabili (1), Akreditif (2), Kabul
Kredili Odeme (Polige ile Satis) (1), Konsinye (-), Mahsuben Odeme (-), Banka
Odeme Yiikiimliiliigii (1) dir.

Dordiincii Sirada Tercih Edilen Odeme Yontemleri (17): Pesin Odeme ve
Prefinansman (4), Mal Mukabili (6), Vesaik Mukabili (1), Akreditif (4), Kabul
Kredili Odeme (Polige ile Satis) (-), Konsinye (-), Mahsuben Odeme (2), Banka
Odeme Yiikiimliiliigii (-)’dir.

Besinci Sirada Tercih Edilen Odeme Yontemleri (20): Pesin Odeme ve
Prefinansman (10), Mal Mukabili (4), Vesaik Mukabili (1), Akreditif (3), Kabul
Kredili Odeme (Polige Ile Satis) (1), Konsinye (-), Mahsuben Odeme (-), Banka
Odeme Yiikiimliiliigii (1)’ dir.

Cizelge 4.22°den de anlasilacagi lizere ithalatta en fazla tercih edilen 6deme
yontemleri tipki ihracatta oldugu gibi mal mukabili 6deme yOntemi, pesin 6deme,
vesaik mukabili ddeme ve akreditiftir. Odeme yoéntemlerinin bu sekilde kullanim
siklig1, Tiirkiye'nin ithalatinda 6deme sekillerinin kullanim sikli§ina paralellik arz

etmektedir.

91



Cizelge 4.23: Ithalat Faaliyetleri i¢in Kullandiklar1 Odeme Y®&ntemlerini Uygulama

Sikliklar1

Kategori

Temalar

Katilimcilar

Frekans

Thracat
Faaliyetleri
Icin
Kullandiklar
Odeme
Yontemlerini
Uygulama
Sikliklar:

Birinci
Sirada
Tercih
Edilen
Odeme
Yontemleri

Pesin Odeme

K7, K13, K14, K23

)
4

Mal Mukabili

K12, K27

2

Vesaik
Mukabili

Akreditif

K19, K25, K30

3

Kabul Kredili
Odeme
(Polige ile
Satis)

K2, K13

Konsinye

Mahsuben
Odeme

Banka
Odeme
Yikiimliligi

Ikinci
Sirada
Tercih
Edilen
Odeme
Yontemleri

Pesin Odeme

K12, K27

Mal Mukabili

K14

Vesaik
Mukabili

K2, K13, K19, K30

Akreditif

Kabul Kredili
Odeme
(Polige ile
Satis)

Konsinye

I\/Ighsuben
Odeme

_I_3an ka
Odeme
Yikiimliligi

K23, K25, K26

Uciincii
Sirada
Tercih
Edilen
Odeme

Yontemleri

Pesin Odeme

K16, K18

Mal Mukabili

K19, K26

Vesaik
Mukabili

K25

Akreditif

K2, K23

N| P NN

Kabul Kredili
Odeme
(Polige ile
Satis)

K27

Konsinye

I\/Ighsuben
Odeme

Banka
Odeme
Yiikiimliligi

K13
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Cizelge 4.23: (Devamu) Ithalat Faaliyetleri I¢in Kullandiklar1 Odeme Y&ntemlerini
Uygulama Sikliklar

Kategori

Temalar

Katilimcilar

Frekans

Thracat
Faaliyetleri
Icin
Kullandiklar1
Odeme
Y ontemlerini
Uygulama
Sikliklar

Pesin Odeme

K17, K19, K25, K30

()
4

Mal Mukabili

K2, K7, K13, K16, K20,
K23

6

Vesaik
Mukabili

K26

1

Dordiinct Akreditif

K1, K5, K6, K18

Sirada
Tercih
Edilen
Odeme

Kabul Kredili
Odeme
(Polige Ile
Satis)

Y 6ntemleri Konsinye

Mahsuben
Odeme

K15, K27

Banka
Odeme
Yikiimliligii

Pesin Odeme

K1, K2, K5, K6, K10, K15,
K20, K26, K28, K29

Mal Mukabili

K18, K22, K25, K30

Vesaik
Mukabili

K23

Besinci Akreditif

K13, K16, K17

Sirada
Tercih
Edilen
Odeme

Kabul Kredili
Odeme
(Polige ile
Satis)

K30

Yontemleri | Konsinye

Mahsuben
Odeme

Banka
Odeme
Yiikiimliiliigi

K27

1

Cevap Vermeyenler

K3, K4, K9, K11, K24

5

Toplam

72

Katilimcilarin ithalat siireglerinde uygulanan pesin 6deme yontemini tercih sebepleri

hakkindaki goriisleri Cizelge 4.24’te verilmistir. Buna goére arastirmanin g¢alisma

grubunu olusturan katilimcilarin ithalat siireclerinde uygulanan pesin 6deme

yontemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele alindiginda islev

ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu kategori, Ithalat

Siireglerinde Uygulanan Pesinde Odeme Yontemini Tercih Sebepleri

(51)°dir.

Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Sirket Prensibinin Bu Yonde Olmasi (8),
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fhrag Edilen Uriin Ozelligi/Ozellikli Mal (8), Satic1 Firma Istegi (Az Sayida, Giiglii
Thracatc1) (9), Ithal Konusu Malin Acil Teslim Alinmasi Ihtiyaci (9), Saticiya
Prefinansman Saglanmasi (1), Ulke Riski (Ekonomik, Politik, Savas Gibi Sebeplerle)
Saticinin Pesin Odeme Talebi (3), Odeme Asamasinda Evrak Vs. Masrafi Olmamasi
(2), Mal Mukabili ile Calisilmamasi (1), Cevap Vermeyenler (10)’dir. ithalatci
firmalar agisindan son derece riskli bir 6deme sekli olan pesin 6demenin en énemli
tercih sebepleri olarak sirasiyla ithalata konu olan malin acilen satin alinmasi
gerekliligi, satic1 bagka bir deyisle ihracat¢i firmanin bu yondeki istegi, ithal girdi
kullanilarak iiretilen ve ihra¢ edilen malin 6zellikli olmasi ve sirket prensibinin bu

yonde olmasi dne ¢ikmaktadir.

Cizelge 4.24: Ithalat Siireglerinde Uygulanan Pesin Odeme Y6ntemini Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Sirket Prensibinin Bu K5, K8, K23, K25, 8
Yonde Olmasi K26, K28, K29, K30
fhrac Edilen Uriin K1, K6, K10, K13, 8
Ozelligi/Ozellikli Mal K18, K23, K26, K29
. v . K2, K5, K6, K7,
Satict Firma Istegi (Az | 16 "y "k23, K25, 9
Sayida Giiglii Thracatg1) K27
. . K1, K12, K14, K16,
o KMl A | 3718, K28 K2 |9
ithalat Y K26
Siireclerinde Saticiya Prefinansman
- K23 1
Uygulanan Saglanmasi
Pesin Odeme Ulke Riski (Ekonomik,
Y ontemini Politik, Savas Gibi
Tercih Sebepleri | Sebeplerle) Saticinin Pegin K19, K21, K23 3
Odeme Talebi
Odeme Asamasinda Evrak
Vs. Masrafi Olmamasi K23, K26 2
Mal Mukabili
Diger Ile K10 1
Calisilmamasi
K3, K4, K6, K9,
Cevap Vermeyenler K11, K11, K15, K20, 10
K22, K24
Toplam 51

Katilimeilarin ithalat siireclerinde uygulanan mal mukabili 6deme yontemini tercih
sebepleri hakkindaki goriisleri Cizelge 4.25’te verilmistir. Buna gdre, arastirmanin

calisma grubunu olusturan katilimcilarin ithalat siire¢lerinde uygulanan mal mukabili
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O0deme yoOntemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele
alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu
kategori, ithalat Siireglerinde Uygulanan Mal Mukabili Yontemini Tercih Sebepleri
(43)’dir. Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Alicilar Ile Uzun Siiredir Ticaret
Sonucu Olusan Giiven (13), Endiistride Giiglii Olundugu I¢in Duyulan Giiven ve
Prestij (6), Uriiniin Teslim Allnmamas:1 Riskine Katlanilmamas: (6), Ithalat Ulkesi
Riskinden Dolay1 (Ulke-Uriin Politikalar1 Riski) (1), Satictya Giivenmeme Sonucu
Yaptinm Giicii Olmasi Durumu (1), Odeme Asamasinda Evrak Vs. Masrafi
Olmamas1 (3), Mal Mukabili Ile Calisiilmamasi (1), Denk Gelmesi (1), Cevap
Vermeyenler (11)’dir. ithalat islemlerinde mal mukabili 6deme yonteminin siklikla
kullanilmasmin altinda yatan en Onemli sebep, beklenilecegi iizere ithalat¢1 ve

ithracatci arasinda uzun siireli ticarete dayanan giiven iligkisidir.

Cizelge 4.25: Ithalat Siireglerinde Uygulanan Mal Mukabili Odeme Y éntemini
Tercih Sebepleri

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Alicilar Ile Uzun Siireli K2, K7, K12, K13,
Ticaret S ol K14, K16, K18, 13
icare é).r'lucu usan K21 K22, K23,
e K25, K26, K30
Eni(igstgde Ciuglé E)lundugu K12, K14, K19, ;
¢in Duyulan Giiven ve K22 K23, K25
Prestij
. Uriiniin Teslim Alinmamasi K12, K16, K18, 5
) Ithalgt Riskine Katlanilmamasi K22, K25, K27
Stireglerinde fthalat Ulkesi Riskinden
Uygulanan Mal Dolay1 (Ulke-Uriin K23 1
Mukabili Politikalart Riski)
Qdemfz _ Satictya Glivenmeme Sonucu
Yontemini Yaptirim Giicti Olmasi K23 1
Sebepleri Odeme A
samasinda Evrak
Vs. Masrafi Olmamasi K8, K23, K26 3
Mal Mukabili Ile K10 1
Diger Calisilmamasi
Denk Gelmesi K15 1
K1, K3, K4, K5,
Cevap Vermeyenler K6, K9, K17, K20, 11
K24, K28, K29
Toplam 43

Katilimcilarin ithalat siireclerinde uygulanan vesaik mukabili 6deme yontemini
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tercin sebepleri hakkindaki goriisleri Cizelge 4.26’da verilmistir. Buna gore,
arastirmanin ¢alisma grubunu olusturan katilimeilarin ithalat siireclerinde uygulanan
vesaik mukabili 6deme yoOntemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin
olarak ele alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir.
Bu kategori, Ithalat Siireclerinde Uygulanan Vesaik Mukabili Yéntemini Tercih
Sebepleri (34)’dir. Olusturulan bu kategorinin temalar ise Sirket Prensibinin Bu
Yénde Olmast (1), Satict Firma Istegi Olmasi (5), Odeme Oncesi Malin Teslim
Almabilmesi Imkani/Akreditifin  Baglayiciligt Olmama Durumu (2), Akreditif
Masrafina Katlanmaksizin Malin Teslimini Garanti Altina Almmasi (1), ithal Edilen
Ulke Riskinden Ya Da Mevzuatindan Dolay1 (2), Mal Mukabili Yénteminin Tercih
Edilmesinden Dolay1 Bu Yontemi Kullanmayanlar (1), Cevap Vermeyenler (22)’dir.

Cizelge 4.26: Ithalat Siireglerinde Uygulanan Vesaik Mukabili Odeme Y 6ntemini
Tercih Sebepleri

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Sirket Prensibinin Bu Yo6nde K23 1
Olmasi
) o . K13, K19, K23,
Satic1 Firma Istegi Olmasi K27, K30 5
Odeme Oncesi Malin Teslim
Alinabilmesi Imkani/Akreditifin K2, K23 2
Baglayiciligi Olmama Durumu
ithalat Akreditif Masrafina
N ala Katlanmaksizin Malin Teslimini K23 1
Stireclerinde )
Garanti Altina Alinmasi
Uygulanan : = —
. Ithal Edilen Ulke Riskinden Ya
Vesaik K21, K23 2
1 Da Mevzuatindan Dolay1
Mukabili L
Ad Mal Mukabili
eme .. . )
Yéntemini Yonteminin Tercih
Tercih Diger | Edilmesinden Dolay1 K10 1
. Bu Yontemi
Sebepleri Kullanmayanlar
K1, K3, K4, K5,
K6, K7, K8, K9,
K11, K12, K14,
Cevap Vermeyenler K15, K16, K17, 22
K18, K20, K22,
K24, K25, K26,
K28, K29
Toplam 34

Katilimeilarin ithalat siireglerinde uygulanan akreditif yontemini tercih sebepleri

hakkindaki goriisleri Cizelge 4.27°de verilmistir. Buna gore, arastirmanin ¢alisma
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grubunu olusturan katilimcilarin ithalat siire¢lerinde uygulanan akreditif yontemini
tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele alindiginda islev ve kavram
yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu kategori, Ithalat Siireclerinde
Uygulanan Akreditif Yontemini Tercih Sebepleri  (49)’dir.  Olusturulan bu
kategorinin temalar1 ise Sirket Prensibinin Bu Yoénde Olmasi (3), Satict Firma Istegi
Olmas1 (8), Mal Tesliminin Garanti Altina Alinmasi (7), Sartlar1 ile Hem Aliciy1
Hem Saticty1 Korumas1 Ve Baglamasi (11), Ithalat Yapilan Ulke Riskinin Bulunmasi
(4), Bu Yontemi Kullanmayanlar (1), Cevap Vermeyenler (15)’dir. Cizelgede de
gosterildigi lizere akreditifin ithalat islemlerinde tercih edilmesinin en 6nemli sebebi,
isleyis mekanizmas itibariyle hem alici hem de saticiyr korumaya doniik bir 6deme

sekli olmasidir.

Cizelge 4.27: Ithalat Siireglerinde Uygulanan Akreditifli Odeme Yontemini Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Sirket Prensibinin Bu Yo6nde K5 K23 K26 3
Olmasi ' Y
K1, K5, K6, K16,
Satic1 Firma istegi Olmasi K17, K18, K23, 8
K27
s . K6, K1, K16,
Mal Teshnxrlllll? nixle;antl Altina K17, K18, K23, 7
Ithalat K26
Siireclerinde . K1, K2, K5, K13,
Uygulanan Sartéartl Ile I;I(em AllCly\l/Hem K16, K17, K19, "
Akreditifli a 101{; Vl"mm"‘“ © K23, K26, K28,
Odeme aglamast K30
Y 6ntemini Ithalat Yapilan Ulke Riskinin | K16, K17, K23, 4
Tercih Sebepleri Bulunmasi K25
. Bu Yontemi
Diger Kullanmayanlar K10 !
K4, K7, K8, K9,
K11, K12, K14,
Cevap Vermeyenler K15, K20, K21, 15
K22, K24, K25,
K28, K29
Toplam 49

Katilimcilarin ithalat siireglerinde uygulanan polige ile satis yontemini tercih
sebepleri hakkindaki goriisleri Cizelge 4.28°de verilmistir. Buna gore arastirmanin
calisma grubunu olusturan katilimcilarin ithalat siireclerinde uygulanan polige ile

satig yontemini tercih sebepleri hakkindaki goriigleri bir biitlin olarak ele alindiginda
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islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu kategori, Ithalat
Siireglerinde Uygulanan Polige ile Satis Yontemini Tercih Sebepleri (29)’dir.
Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Satict Firma Istegi Olmas1 (1), Polige Ile
Finansman Kaynag1 Saglanmas1 (Odeme Oncesi Polige Ile Malin Teslim Alinmast)

(2), Cevap Vermeyenler (27)’dir.

Cizelge 4.28: ithalat Siireclerinde Uygulanan Police ile Satis Yontemini Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Satici Firma Istegi Olmasi K27 1
Police Ile Finansman
Kaynag1 Saglanmasi
. (Odeme Oncesi Polige Ile K2, K13 2
Ithalat Malin Teslim Alinmast)
Siireglerinde K1, K3, K4, K5,
Uygulanan Polige K6, K7, K8, K9,
Ile Satis K10, K11, K12,
Yontemini Tercih K14, K15, K16,
Sebepleri Cevap Vermeyenler K17, K18, K19, 27
K20, K21, K22,
K23, K24, K25,
K26, K28, K29,
K30
Toplam 29

Katilimcilarin ithalat siireglerinde uygulanan konsinye ydntemini tercih sebepleri
hakkindaki goriisleri Cizelge 4.29’da verilmistir. Buna gore arastirmanin calisma
grubunu olusturan katilimcilarin ithalat siireclerinde uygulanan konsinye yontemini
tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele alindiginda islev ve kavram
yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu kategori, ithalat Siireclerinde
Uygulanan Konsinye Yontemini Tercih Sebepleri  (30)’dir.  Olusturulan bu
kategorinin temalar1 ise Miisteri Talebi (1), Cevap Vermeyenler (29)’dir.
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Cizelge 4.29: Ithalat Siireclerinde Uygulanan Konsinye Yéntemini Tercih Sebepleri

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Miisteri Talebi K27 1
Ithalat Siireglerinde Kl, K2, K3, K4, K5, K6,
Uygulanan K7, K8, K9, K10, K11,
Konsinye Yontemini Cevap K12, K13, K14, K15, 29
Tercih Sebepleri Vermeyenler K16, K17, K18, K19,
K20, K21, K22, K23,
K24, K25, K28, K29, K30
Toplam 30

Katilimeilarin ithalat siireglerinde uygulanan mahsuben 6deme yoOntemini tercih
sebepleri hakkindaki goriisleri Cizelge 4.30°da verilmistir. Buna goére arastirmanin
calisma grubunu olusturan katilimcilarin ithalat siireglerinde uygulanan mahsuben
O0deme yontemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele
alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu
kategori, Ithalat Siireglerinde Uygulanan Mahsuben Odeme Y&ntemini Tercih
Sebepleri  (30)’dir. Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Denk Gelmesi (1),
Miisteri Talebi (1), Cevap Vermeyenler (28)’dir.

Cizelge 4.30: Ithalat Siireclerinde Uygulanan Mahsuben Odeme Y&éntemini Tercih

Sebepleri
Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Denk Gelmesi K15 1
Ithalat Siireclerinde Miisteri Talebi K27 1
Uygulanan KI, K2, K3, K4, K5, K6,
Mahsuben Odeme K7, K8, K9, K10, K11,
Yontemini Tercih Cevap K12, K14, K16, K17, 28
Sebepleri Vermeyenler K18, K19, K20, K21,
K22, K23, K24, K25,
K26, K28, K29, K30
Toplam 30

Katilimcilarin ithalat siireglerinde uygulanan karsi ticaret yontemini tercih sebepleri
hakkindaki goriisleri Cizelge 4.31°de verilmistir. Buna gore aragtirmanin g¢alisma
grubunu olusturan katilimcilarin ithalat siire¢lerinde uygulanan banka Odeme
ylikiimliiliigli yontemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin olarak ele
alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu
kategori, Ithalat Siireclerinde Uygulanan Kars1 Ticaret Yontemini Tercih Sebepleri

(30)’dir.  Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Miisteri Talebi (1), Cevap
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Vermeyenler (28)’dir.

Cizelge 4.31: Ithalat Siireglerinde Uygulanan Kars: Ticaret Yéntemini Tercih
Sebepleri

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)

Miisteri Talebi K27 1

K1, K2, K3, K4, K5, K6,

Ithalat Siireclerinde
K7, K8, K9, K10, K11,

Uygulanan Kars1
Ticaret Tercih Cevap K12, K13, K14, K15, K16, 28
: Vermeyenler | K17, K18, K19, K20, K21,
Sebepleri
K22, K23, K24, K25, K26,
K28, K29, K30
Toplam 30

Katilimcilarin ithalat siireclerinde uygulanan banka 6deme yiikiimliliigii yontemini
tercih sebepleri hakkindaki goriisleri Cizelge 4.32’de verilmistir. Buna gore
arastirmanin ¢alisma grubunu olusturan katilimeilarin ithalat siireclerinde uygulanan
banka 6deme yiikiimliiliigii yontemini tercih sebepleri hakkindaki goriisleri bir biitiin
olarak ele alindiginda islev ve kavram yoniiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir.
Bu kategori, Ithalat Siireglerinde Uygulanan Banka Odeme Yiikiimliiliigii Y dntemini
Tercih Sebepleri  (30)’dir.  Olusturulan bu kategorinin temalar1 ise Banka
Garantorliigii Olmasi/Garanti Olmast (2), Sirket Prensibinin Bu Yonde Olmasi (1),
Miisteri Talebi (1), Cevap Vermeyenler (26)’dir.

Cizelge 4.32: Ithalat Siireclerinde Uygulanan Banka Odeme Yiikiimliiliigiinii
Yo6ntemini Tercih Sebepleri

Kategori Temalar Katihmcilar Frekans (f)
Banka Garantorligii
Olmasi/Garanti Olmasi K23,K25 2
[thalat Sirket Prensibinin Bu K26 1
Stireclerinde Yonde Olmasi

Uygulanan Miisteri Talebi K7 1
Banka Odeme K1, K2, K3, K4, K5,
Yikimlilagi K6, K7, K8, K9, K10,

Y oOntemini Cevap Vermevenler K11, K12, K13, K14, 2
Tercih Sebepleri P y K15, K16, K17, K18,
K19, K20, K21, K22,
K24, K28, K29, K30

Toplam 30

Katilimcilardan firmalarin ihracat islemlerinde ddeme yontemlerinin etkisinin olup

olmamasi1 durumu hakkindaki goriisleri Cizelge 4.33’te verilmistir. Buna gore
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arastirmanin ¢alisma grubunu olusturan katilimcilarin ithalat islemlerinde 6deme
yontemlerinin etkisinin olup olmamast durumu hakkindaki goriisleri bir biitlin olarak
ele alindiginda islev ve kavram yontiyle 1 kategori olarak degerlendirilmistir. Bu
kategori, Ithalat Islemlerinde Odeme Yéntemlerinin Etkisinin Olup Olmamasi

Durumu (53)’dur. Olusturulan bu kategorinin temalart;

ithalat islemlerinde Odeme Yontemlerinin Etkiledigini Diisiinenler (): Mal
Mukabili Yéntemini Kabul Eden Firmalar ile Calismaya Oncelik Verilmesi (12),
Pesin Odemeli Ithalatlarin Finansal/Uretim Acisindan Olarak Firmayir Sikintiya
Diisiirmesi (8), Yurtdisi Satin Alma Tercihlerimizi Odeme Yontemine Gore
Siralanmast (5), Pesin Odemeli Ithalatlarm Finansal/Uretim Agisindan Firmayi

Sikintiya Diisiirmesi (3),

Yurtdis1 Satin Alma Tercihlerimizi Odeme Yéntemine Gére Siralanmasi (5), Uriine

Bagli Olmasi (1), Cevap Vermeyenler (13)’dir.
ithalat islemlerinde Odeme Yéntemlerinin Etkiledigini Diisiinmeyenler (5)’tir.

Cizelge 4.33’ten de anlasilacagi iizere 6deme sekli, firmalarin ithalat islemleri
tizerinde oldukca etkilidir. ithalatcilar oncelikle riske karsi kendilerini en fazla
giivenceye alabilecekleri mal mukabili 6deme yontemini kabul eden firmalar ile
calismay1 tercih etmekte, pesin 6deme yapmak zorunda kalacaklar1 ithalat islemleri
nedeniyle mali agidan sikinti yasayacaklarini ileri siirmektedirler. Ote yandan bazi
firma yetkilileri ise 6deme seklinin firmalarinin ithalat siirecini etkilemediklerini

belirtmislerdir.

Cizelge 4.33: Ithalat Islemlerinde Odeme Y6ntemlerinin Etkisinin Olup Olmamasi

Durumu
. Frekans
Kategori Temalar Katimcilar 0
Mal Mukabili KI, K8, K10,
. .. K12, K16,
. Yontemini Kabul
Ithalat . . . K17, K18,
. . Ithalat Eden Firmalar Ile 12
Islemlerinde . ) 2 . K20, K22,
. Islemlerinde Calismaya Oncelik
Odeme .. ) . K23, K25,
. .. Odeme Verilmesi
Y Ontemlerinin Yéntemlerinin K26
Etkisinin Ol o e i i
tls Olup Etkiledigini qum Odemeli K8, K13,
olmamasi . Ithalatlarin
Diistinenler . . K16, K17,
durumu Finansal/Uretim 8
) K23, K25,
Agisindan Firmay1 K26 K27
Sikintiya Diisiirmesi ’

101




Cizelge 4.33: (Devamu) Ithalat Islemlerinde Odeme Y&ntemlerinin Etkisinin Olup

Olmamast Durumu

Kategori Temalar Katihmcilar Fre(l]f)ans
Yur.tdlsl‘Sa‘tl'n Alma K16, K17,
Tercihlerimizi Odeme
. . .. K19, K23, 5
Yontemine Gore
K30
Siralanmasi
Pesin Odemeli
[thalatlarin
Finansal/Uretim K1, K26, K28 3
Ithalat Agisindan Flrm ayl
islemlerinde Sikintiya Diigiirmesi
3 eOrr(ll Yurtdist Satin Alma
Vont erlne. .| Tercihlerinin Thracatci K2, K16, 4
: OMEMCTININ | pirma Riskine Gore | K17, K23
Ithalat Etkiledigini
Islemlerind Diistinenler Sidlgnmas
h 3 Yurtdis1 Satin Alma
Odeme . o
Yéntemlerinin Tercihlerimizi
oniciS Thracat¢inin Ulke K16, K17 2
Etkisinin Olup ' )
Riskine Gore
olmamasi
Siralanmasi
durumu .
Uriine
Diger Bagh K6 1
Olmasi
KI, K3, K4,
K5, K7, K9,
K11, K14,
Cevap Vermeyenler K15, K21, 13
K24, K28,
K29
Ithalat Islemlerinde Odeme K14, K15,
Yontemlerinin Etkiledigini K21, K28, 5
Diisiinmeyenler K29
Toplam 53
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5.SONUC VE ONERILER

M.O. 2000’li yillarda baslayan dis ticaret, yiizyillar iginde geliserek cesitli
asamalardan ge¢mis ve giliniimiize kadar gelmistir. Tarihin farkli donemlerinde bazen
korumaci politikalarla bazen de liberal politikalarla sekillenen dig ticaret politikasi
hiikiimetler i¢in her zaman 6nemli olmustur. Bununla birlikte bilgi ve iletisim
teknolojilerinde yasanan gelismeler ve ticaretin kiiresellesmesi olgusuyla birlikte 21.
ylizy1l itibariyle dis ticaret, ekonominin diger alanlar1 gibi miithis bir doniisiim
siirecinden ge¢mektedir. Bununla iligkili bigimde uluslararasinda gergeklestirilen
ticari iglemlerde giivene dayali 6deme yontemlerinin zamanla yerini giivenceye

(garantiye) dayali 6deme yontemlerine biraktigini sdylemek miimkiindiir.

Arastirma hem sosyo-ekonomik gostergeler agisindan Tirkiye ortalamasinin
tizerinde bulunan hem de Tirkiye’nin sanayi ve dis ticaretinde ¢ok Onemli bir
konuma sahip olan Kocaeli ilinde gergeklestirilmistir. Kocaeli’nin en eski ve en
biiyiik organize sanayi bolgeleri olan GOSB ve DOSB biinyesinde faaliyet gdsteren
ve dis ticaret yapan 30 firma ile gerceklestirilen goriismeler ile veriler toplanarak
nitel bir calisma gerceklestirilmistir. Calismada 30 katilimcinin ticari islemlerinde
hangi 6deme yontemlerini tercih ettikleri ve tercihlerinin nedenleri analiz edilmistir.
Arastirmaya katilan firmalarinin sektorel dagilimma bakildiginda ilk sirada makine
imalat sanayinin geldigi goriilmektedir. Makine imalat sanayini sirasiyla metal esya
ve metal ana sanayi, kimya, kaucuk ve plastik sanayi, orman iirlinleri, kagit ve
mobilya sanayi, otomotiv sanayi ile maden sanayi takip etmektedir. Bu durum
aragtirma grubunun sektorel dagilimi ile Kocaeli firmalarinin sektdrel dagilimi
arasinda paralellik oldugunu gostermektedir. katilimeilarin en fazla ihracat yaptiklar
iilke siralamasinda Avrupa tlkeleri ilk sirada yer almaktadir. Avrupa iilkelerinin
ardindan en ¢ok ihracat yapilan ilkeler ise Ortadogu tilkeleri, Eski Dogu Bloku
tilkeleri ile Tiirki Cumhuriyet’lerdir. Katilimcilarin ithalatinda ilk sirada Avrupa
tilkeleri gelirken ikinci sirada Uzakdogu iilkeleri iigiincii sirada ise Birlesik Krallik

gelmektedir.

Katilimcilarin hem ihracatta hem de ithalatta en fazla tercih ettikleri odeme
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yontemleri arasinda pesin 6deme, akreditif, mal mukabili ve vesaik mukabili 6deme
sekilleri 6ne c¢ikmaktadir. Bu durum Tirkiye’nin ihracatinda 6ne ¢ikan Odeme

sekilleri ile paralellik arz etmektedir.

Firmalarin ihracatta pesin 6deme seklini tercih etmelerinin altinda yatan en onemli
sebebin ihracat¢1 olarak mal bedelini tahsil edememe riskini minimize etme g¢abasi
oldugu goriilmektedir. Pesin 6deme yontemi ile g¢alisan firmalar, iiriinlerin sevkinden
Once 1iirlin bedelini tahsil ederek riski ithalatgr firmanin yiiklenmesini
saglamaktadirlar. Firmalarin 6nemli bir kismi ise uluslararasi ticari faaliyetlerinde
pesin 6deme ile ¢aligma tercihinin sirket prensibi oldugunu One siirmektedirler.
Ithalat¢1 firmalar acisindan son derece riskli bir yontem olan pesin ddemenin en
onemli tercih sebepleri olarak sirastyla ithalata konu olan malin acilen satin alinmasi
gerekliligi, satict firmanin bu yondeki istegi, ithal girdi kullanilarak iiretilen ve ihrag
edilen malin ozellikli olmasi ve sirket prensibinin bu yonde olmasidir. Kocaeli
firmalar1 agisindan ihracatta pesin 6demenin dne ¢ikmasini, miisterileriyle aralarinda
uzun siireli giiven iliskisinin varligiyla iliskilendirmek miimkiindiir. Benzer sekilde
smai Uretimin strdirilebilirligi acisindan ithal mala olan bagimlilik, Kocaeli
firmalarim1 pesin 6deme yontemini kabul etmek zorunda kalmalar1 seklinde

yorumlanabilir.

Calisma grubunu olusturan firmalarin ihracatta son derece riskli bir 6deme sekli olan
mal mukabili 6deme yOntemini tercih etmelerinin altinda yatan en 6nemli sebebin,
taraflar arasindaki uzun siireli ticarete dayanan giiven iliskisinin oldugu
goriilmektedir. Literatiirde de sikga bahsedildigi lizere mal mukabili 6deme sekli,
thracat¢inin 6deme yapilmamas riskine katlanmasini zorunlu kilmasina ragmen son
derece yaygin bicimde kullanilan bir yéntemdir. Ithalat¢1 ve ihracatci arasinda uzun
stireli giliven iligkisinin oldugu kosullarda riski minimize etmek miimkiin olabilse de
0zl itibariyle tim sorumlulugu ihracatciya yiikleyen, en riskli 6deme seklidir. Bu
O0deme seklinin tercih edilmesinde ikinci sirada gelen gerekge ise ihracatgilarin
miisterilerini kaybetmemek i¢in riski iistlenmek zorunda kalmalaridir. Benzer sekilde
en fazla One siirlilen diger gerekce ise pazarda rekabetci olabilmek ve daha fazla
ithalatgr miisteriye ulasabilmek adina ihracatgilarin, ticari riski iistlenmek zorunda

kalmalaridir.

Ihracatgilar agisindan vesaik mukabili 6deme seklinin tercih edilme nedenleri

arasinda alict ile satici arasindaki uzun siireli ticarete dayanan giliven unsurunun
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varlig1 ve ithalat¢inin vesaik mukabili 6deme seklinin kullanilmasinda 1srarci olmasi
gibi sebepler 6ne ¢ikmaktadir. ithalat islemlerinde mal mukabili deme ydnteminin
siklikla kullanilmasinin altinda yatan en 6nemli sebep ise ithalat¢1 ve ihracatgi

arasinda uzun siireli ticarete dayanan giiven iliskisidir.

Akreditifin hem ihracat hem de ithalatta kullanilan bir 6deme yontemi olarak One
¢ikmasinin sebepleri ise bu 6deme seklinde bankacilik sisteminin siirece dahil
olmastyla 60demenin garanti altina alinmasidir. Bunun disinda alici firmanin bu
yondeki talebi ve odeme disindaki sartlar agisindan da hem ithalat¢iyr hem de
ihracatciy1 baglayict olmasi nedeniyle her iti taraf i¢in de giivenceli bir ticari islem
vadetmesi de 6nemlidir. Ote yandan akreditifin pahali bir deme yontemi olmasi ve
taraflarca islem prosediiriiniin fazla ve karmasik oldugunun diisiiniilmesi nedeniyle
akreditifli 6deme yonteminin kullaniminin Tiirkiye’de oldugu gibi Kocaeli’nin dis

ticaretinde de yeterince yaygin olmadigini ileri siirmek miimkiindiir.

Ote yandan arastirmada Kocaeli firmalarmmn dis ticaret islemlerinde polige ile satis,
konsinye ihracat, mahsuben 6deme, kars1 ticaret ve banka 6deme yiikiimliiliigii gibi
bir kism1 giivene bir kismi da giivenceye dayali 6deme yontemlerini kullanim
sikligmin diisiik oldugu tespit edilmistir. Ozellikle gelismis iilkelerin firmalar:
tarafindan kullanilan banka 6deme yiikiimliiliigliniin, sundugu kullanim kolayligi,
hizi ve giivenceli bir 6deme yontemi olmasi nedeniyle yeniliklere agik, cagin
gereklerini uyum saglayabilen, dijitallesmeye 6nem veren firmalar tarafindan daha

fazla kullanilmasi beklenen bir durumdur.

Aragtirmanin bulgularina gore 6deme sekilleri firmalarin hem ihracat hem de ihracat
siirecleri iizerinde oldukea etkilidir. Thracatci firmalar, mal bedelini pesin olarak
tahsil edebilecekleri ithalatcilarla ¢alismayr son derece 6nemsemektedirler. Ote
yandan firmalar, kullanmak durumunda kaldiklar1 6deme yonteminin isleyis
mekanizmasinin ne derece riskli oldugunu dikkate alarak {iretim ve satislarini
planladiklarini éne siirmektedirler. ithalatcilar ise dncelikle riske karsi kendilerini en
fazla giivenceye alabilecekleri mal mukabili 6deme yontemini kabul eden firmalar ile
caligmay1 tercih etmekte, pesin 6deme yapmak zorunda kalacaklar ithalat islemleri

nedeniyle mali acidan sikint1 yasayacaklarini ileri stirmektedirler.

Arastirmanin katilimcilan tarafindan en sik kullanilan 6deme yontemleri ve soz
konusu 6deme yontemlerini tercih nedenlerine iliskin olarak ulasilan bulgular, Oktay

(Oktay, 2018) tarafindan kaleme alnan “Dis Ticarette Odeme Sekilleri ve Eskisehir
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Organize Sanayi Bélgesi'nde Dis Ticaret Faaliyetinde Bulunan Firmalarin Odeme
Tercihleri” baglikli yiiksek lisans tezi, Alabayir (Alabayir, 2016) tarafindan yazilan
“Dis Ticarette Odeme Sekilleri, Sirketlerin Uygulamada Karsilastigi Sorunlar ve
Ticaret Yapilan Yere Gére Tercih Edilme Nedenleri: Bursa Ornegi” ve Oztiirk
(Oztiirk, 2018) tarafindan yazilan “Dis Ticarette Odeme Yontemlerinin Tercih
Nedenlerini Belirlemeye Yonelik Bir Uygulama: Dogu Karadeniz Bélgesi Ornegi”
baslikli yiiksek lisans tezinin bulgular1 ile gogunlukla paralellik gostermektedir.
Eskisehir, Bursa, Kocaeli ve Dogu Karadeniz’de bulunan firmalarin 6deme yontemi
tercihleri ve tercih nedenlerini arastiran dort farkli yiiksek tezinde de dis ticaretin
taraft olan iilkenin ve/veya firmanin pazarlik giiciiniin, 6deme yonteminin

belirlenmesinde etkili oldugu goriilmistiir.

Bir yiliksek lisans tezinin tamamlanmasi esnasinda arastirmaciya verilen siirenin
kisitlt olmasi nedeniyle arastirma siirecinde veri toplama araci olarak goriigme tercih
edilmistir. Oysa daha genis bir zamanda tamamlanma olanagi olan benzeri bir nitel
calismada verilerin toplanmasinda goriigme ile birlikte dokiiman incelemesinin
kullanilmast miimkiindiir. Boylelikle firmalarin arsivleri iizerinden temin edilecek
belgeler ile daha fazla veri toplanmast mimkiin olabilecek; arastirma
derinlestirilebilecektir. Ote yandan veri bankasinda yasanan bu genisleme sayesinde
nitel ¢caligmanin gegerlilik ve giivenilirliginin arttirilmast da miimkiin olabilecektir.
Benzeri c¢alismalar yapacak arastirmacilar i¢in bu hususun g6z Oniinde

bulundurulmasi 6nerilmektedir.

106



KAYNAKLAR

Acar, S. ve Karakas, D. (2017). Diinya’da ve Tirkiye’de Serbest Bolgeler.
Marmara Iktisat Dergisi, 1 (1), 21-35.

Alein, S. (2016). Uretim Igin Yeni Bir izlek: Sanayi 4.0. Journal of Life Economics,
3(2), 21.

Kilig, . (2010). Uluslararasi Ticarette Vesaik Mukabili Odeme Yontemi. Gazi
Universitesi Hukuk Fakiiltesi Dergisi, 14 (2), 18.

Alkin, E. (1983). “Cari Islemler”, Ekonomi Ansiklopedisi. Istanbul: Paymas
Yayinlari, 1:228-228.

Alkin, E. (1983). “Giimriik Tarifeleri”, Ekonomi Ansiklopedisi. Istanbul: Paymas
Yayinlari, 2: 543.

Akgiil, 1., Kog, S., ve Kog, S. O. (2007). Cari islemler dengesi rejim degisim
modelleri ile modellenebilir mi? 8. Tiirkiye Ekonometri ve Istatistik
Kongresi, Malatya.

Alabayir, A. (2016). Dis Ticarette Odeme Sekilleri, Sirketlerin Uygulamada
Karsilagtigi Sorunlar Ve Ticaret Yapilan Yere Gore Tercih Edilme
Nedenleri: Bursa Ornegi. (Yayimlanmamis yiiksek lisans tezi). Yalova
Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii, Yalova.

Ataman, U. ve Siimer, H. (1998). Dis Ticaret Islemleri ve Muhasebesi (6. Bask),
Istanbul: Alfa Yayinlari.

Ayan, E. (2016). Osmanli Doneminde Kocaeli Sanayiinin Tarithi Gelisimi ve
Osmanli’da Sanayilesme Cabalarinin Analizi. [nsan ve Insan Bilim
Kiiltiir Sanat ve Diigstince Dergisi, 9 (3), 5-35.

Balei, M. ve Gécen, C.E. (2017). Uluslararas: Ticaret ve Uretimin Tarihsel
Gelisimi ve Bu Baglamda Tiirkiye'nin Politik Ekonomi Analizi. Ankara:
Savas Yaynlar1 Raporu.

Baltaci, A. (2019). Nitel Arastirma Siireci: Nitel Bir Arastirma Nasil Yapilir? Ahi
Evran Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii Dergisi (AEUSBED), 5 (2),
368-388.

Basar, S. (2020). Dis Ticarete Giris. Kiigliksakarya, S. (Ed.), Tiirkiye’de Dis
Ticaretin gelisimi ve yapist (184-190. ss) Eskisehir: Acikogretim
Fakiiltesi Yayni.

Bayraktutan, Y. (2003). Bilgi ve Uluslararasi Ticaret Teorileri. C.U. Iktisadi ve
Idari Bilimler Dergisi, 4 (2), 181.

Bayraktutan, Y. ve Mehmet, O. (2012). Lojistik Sektoriinde Havayolu Tasimacilig
ve Tiirkiye. Ankara: Tiirk Hava Kurumu Universitesi 1. Uluslararasi
Havayolu Isletmeciligi Konferans: Bildiriler Kitabu.

107



Bayraktutan, Y. ve Mehmet O. (2013). Lojistik Merkez Kocaeli Proje Raporu.
Kocaeli ss: 90-92.

Bostan, 1. (1992). Osmani: Bahriye Teskilati: XVII. Yiizyilda Tersane-i Amire.
Ankara: Tiirk Tarth Kurumu Yayini.

Boratav, K. (2015). Tiirkiye Iktisat Tarihi (24. Baski). Ankara: Imge Kitabevi
Yayincilik.

Boztiirk, M. (2007). Uluslararasi Ticarette Odeme Sekilleri Ve Tiirk Bankacilik
Sisteminde Akreditif Uygulamalar:. (Yayimlanmamis yiiksek lisans tezi).
Dokuz Eyliil Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii, Izmir.

Demirhan, E. (2005). Biiyiime ve Ihracat Arasindaki Nedensellik Tliskisi: Tiirkiye
Ornegi. Ankara Universitesi SBF Dergisi, 60 (4), 76- 88.

Deviren, V.N. (2004). Yeni Dis Ticaret Teorileri. Mevzuat dergisi, 81 (7), 3.

Falay, N. (1983). “Tarife”, Ekonomi Ansiklopedisi (Istanbul: Paymas Yayinlari, 2:
1235-1236.

Gokgoz, A. ve Ozdemir, H. (2015). Dis Ticarette Teslim ve Odeme Sekillerinin
TMS 18 Hasilat Standardi Cergevesinde Incelenmesi. Muhasebe, Finans
ve Denetim Calismalar: Dergisi, 1 (3), 112.

Giirsoy, Y. (2018). Dis Ticaret Islemleri Yénetimi (12. Basim). Bursa: Ekin
Kitabevi.

Ilkin, A. (1983). “Kalkinma”, Ekonomi Ansiklopedisi (Istanbul: Paymas Yayinlari,
2: 722.

Iyibozkurt, E. (2001). Uluslararas: Iktisat. Bursa: Ezgi Kitapevi.

Karabulut, S. (2018). Tiirkiye’de Dis Ticaret ve Milli Gelir Iliskisinin Ampirik
Analizi (1970-2016). Uluslararas: Iktisadi ve Idari Incelemeler Dergisi.
(Prof. Dr. Harun Terzi Ozel Sayis): 425-442.

Karahan, O. ve ipek, E. (2013). Tiirkiye’ye Yonelik Yabanci Sermaye Akimlarinin
Hacim Ve Kompozisyonundaki Gelismeler. Yonetim ve Ekonomi
Arastirmalart Dergisi. 0 (21), 300-301.

Kaya, F. (2012). D1s Ticaret Islemleri (1. Baski). Basar, A.B. (Ed.), Dis Ticarette
Kullanilan Odeme Yontemleri (89-106. sS). Eskisehir: Agikogretim
Fakiiltesi Yayini.

Karluk, R. (2018). Uluslararasi Ekonomi. Istanbul: Beta Basim Yaymn Dagitim A.S.

Mecik, O. (2020). Dis Ticarete Giris. Kiiciiksakarya, S. (Ed.), Dis ticarette gelisen
trendler ve teknolojiler (160-167. ss) Eskisehir: Agikogretim Fakiiltesi
Yayni.

Mustafa, A. (2010). Dis Ticarette Odeme Sekilleri. (Yayimmlanmamis yiiksek lisans
tezi). Trakya Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii, Edirne.

Oktay, B. (2018). Dis Ticarette Odeme Sekilleri Ve Eskisehir Organize Sanayi
Boélgesi'nde Dis Ticaret Faaliyetinde Bulunan Firmalarin Odeme
Tercihleri. (Yaymmlanmams yiiksek lisans tezi). Anadolu Universitesi
Sosyal Bilimler Enstitiisii, Eskisehir.

108



Okur, M. (2019), Uluslararas: Ticarette Odeme Ve Teslim gekilleri: Karinca
Lojistik Ornegi. (Yayimlanmamis yliksek lisans tezi). Istanbul Arel
Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii, Istanbul.

Ozalp, 1. (2013). Uluslararas: Isletmecilik. Eskisehir: A¢ikogretim Fakiiltesi Yayini.
Ozsoy, O. (2017). Uluslararas: Iktisat. Ankara: Palme Yayin Evi.

Oztaban, O. (2016). Dis ticaretin finansmani ve dis ticarette kullanilan édeme
yvontemleri  ile  makroekonomik  gostergeler  arasindaki  iligki.
(Yaymmlanmamus yiiksek lisans tezi). Akdeniz Universitesi Sosyal
Bilimler Enstitiisii, Antalya.

Oztiirk, N. (2003). Dis Ticaret Kurammda Yeni Yaklasimlar. Cumhuriyet
Universitesi dergisi, 5 (19), 109-126.

Oztiirk, A. (2018). Dis Ticarette Odeme Yiontemlerinin Tercih Nedenlerini
Belirlemeye Yénelik Bir Uygulama: Dogu Karadeniz Bolgesi Ornegi.
(Yayimlanmamus yiiksek lisans tezi). Recep Tayyip Erdogan Universitesi
Sosyal Bilimler Enstitiisii, Rize.

Oztiirk, A. ‘ve Sandalcilar, A. R. (2018). Dis Ticaret 1slepllerinde Tercih Edilen
Odeme Yoéntemleri: Dogu Karadeniz Bolgesi Uzerine Bir Uygulama,
Kastamonu Universitesi Iktisadi ve Idari Bilimler Fakiiltesi Dergisi, 20

(4), 201.

Seyidoglu, H. (2013). Uluslararas: Iktisat (18. Baski). Istanbul: Giizem Can
Yayinlart.

Takim, A. (2010). Tiirkiye’de GSY"iH ile Thracat Arasindaki Iliski: Granger
Nedensellik Testi. Atatiirk Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii Dergisi,
14 (2), 315-330.

Takim, A. vd., (2018). Dis Ticaret Islemleri. Bursa: Ekin Basim Yayin Evi.

Thomas, J., & Harden, A. (2008). Methods for the thematic synthesis of qualitative
research in systematic reviews. BMC Medical Research Methodology, 8
(45), 1-10.

Tok, G. (2000). Dogudan Batiya Ticaret Ipek Yolu. Tiibitak E-Dergi, 4 (33), 66-71.

Tokgoz, E. “Serbest Bolge”, Ekonomi Ansiklopedisi (Istanbul: Paymas Yayinlari, 3:
1155.

Tung, B. (2018). 1950’li Yillarda Kocaeli'nde Sanayi Alanindaki Gelismeler.
Uluslararasi Coban Mustafa Pasa ve Kocaeli Tarihi-Kiiltiirii
Sempozyumu, 4 (2), 1449-1465.

Yaprakh, S. (2020). Dis Ticarete Giris. Kiigiiksakarya, S. (Ed.), Dus ticaretin
tarihsel gelisimi ve temel dis ticaret kavramlar: (27-43. ss) Eskisehir:
Acikogretim Fakiiltesi Yayinu.

Yaprakl, S. (2020). Dis Ticarete Giris. Kiiciiksakarya, S. (Ed.), Dy ticarette teslim
ve ddeme sekilleri (90-98. ss) Eskisehir: A¢ikogretim Fakiiltesi Yayini.

Yildirim, A. ve Simsek, H. (2021). Sosyal Bilimlerde Nitel Arastirma Yontemleri
(5.Baski1). Ankara: Seckin Yayinlari.

109



Yildirim, C., M. (2010). Uluslararasi Sermaye Hareketlerinin Odemeler Bilancosu
Uzerindeki Etkileri ve Tiirkivye Ornegi. (Yayimlanmamis yiiksek lisans
tezi). Istanbul Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii, Istanbul.

Internet

Ar-Ge Merkezleri Istatistikleri, Erisim Tarihi: 31.12.2021,
htts://www.sanayi.gov.tr

ISO Tiirkiye'nin 500 Biiyiik Sanayi Kurulusu Istanbul Sanayi Odasi, Erisim
Tarihi: 25.02.2022, https://www.is0500.0rg.tr

Kocaeli Sanayi Odas1 Kocaeli Sanayi Gelisimine iliskin Genel Bilgiler, Erisim
Tarihi: 2019, https://kosano.org.tr/rakamlarla-kocaeli

Sanayi ve Teknoloji Bakanh@ Merkezlerinin il Bazinda Dagihm Ar-Ge, Erisim
Tarihi: 29.01.2022, https://www.sanayi.org.tr

Sozcu.com, Erisim Tarihi: 14.01.2022, https://www.sozcu.com.tr/2022/ekonomi/ilk-
adim-irandan-uluslararasi-ticarette-bitcoin-donemi-basliyor-6887964/

Ticaret Bakanlhg Illere Gére ithalat, Erisim Tarihi: 29.02.2021, https://
www.ticaret.gov.tr

Ticaret Bakanh@ Ayhk Dis Ticaret Veri Biilteni, Erisim Tarihi: 20.01.2022,
http://www.ticaret.gov.tr

Ticaret Bakanhg Serbest Bolgelerde Proje ve Insaat Siirelerine Iliskin Genelge,
Erisim Tarihi: 17.06.2019, http://www.ticaret.gov.tr » data > 2019-3
Sayil1 Serbest .

Tiirkiye Istatistik Kurumu i1 Bazinda Kisi Basina GSYH-2020, Erisim Tarihi:
29.01.2022, http://www.tuik.gov.tr.

TiM Tihracat Rakamlar1 Ocak 2022 iller Bazinda Sektér Rakamlari, Erisim
Tarihi:29.01.2022, http://www.tim.org.tr.

TiM iller Bazinda TIhracat Rakamlar, Erisim Tarihi: 29.12.2021,
http://www.tim.org.tr/files/downloads/Strateji_Raporlari/TIM_lhraca
t_2021_Raporu.pdf

2020 Yih Tiirkiye’nin flk 1000 Thracatg Firmas1 Arastirmasi, Erisim Tarihi:
18.09.2021, http://www.tim.org.tr/tr/raporlar-ilk-1000-ihracatci-
arastirmasi.

Tiirkiye Odalar ve Borsalar Birligi Eurostat Teknoloji Simiflamalar Listesi,
Erisim tarihi:12.2018, https://www.tobb.org.tr.

500 Biiyiik Sanayi Kurulusu i¢inde Kocaeli Raporu, Erisim tarihi: 25.02.2022,
https://www.kosano.org.tr.

110


http://www.sanayi.gov.tr/

EKLER

BILIMSEL CALISMA ICIN GORUSME FORMU

Degerli Katilimei,

Istanbul Gedik Universitesi Lisansiistii Egitim Enstitiisii, Isletme Yonetimi Yiiksek
Lisans tezimizin uygulama asamasinda gergeklestirecegimiz goriisme formunda
ithalat ve ihracat faaliyetinde bulunan firmalarin uluslararas1 6deme yontemlerinden
hangilerini uyguladiklar ile ilgili sorular yer almaktadir. Formda yer alan sorulari
cevaplayarak Kocaeli firmalarinin dig ticarette tercih ettikleri 6deme yontemlerinin
incelenmesinde ¢ok onemli ve degerli bir katkida bulunmus olacaksiniz. Cevaplamis
oldugunuz goriisme formu sorulari, yalnizca bilimsel amagla degerlendirilecek olup
bilgiler gizli tutulacaktir. Katiliminiz konusunda gosterdiginiz hassasiyet ve
yardimlariniz i¢in ¢ok tesekkiir ederiz.

Saygilarimizla,

T.C. Istanbul Gedik Universitesi
Lisansiistii Egitim Enstitiisti
Muhammet Fatih KARAKAYA
Dr. Ogr. Uyesi Ergiil BALLI

Firmanizin Unvani:

‘ 1. Firmanizin yer aldig: sektorii isaretleyiniz.

O Makine Imalat Sanayi O Tas ve Topraga Dayali Imalat
Sanayi
O Kimya, Kauguk ve Plastik Sanayi O Metal Esya ve Metal Ana Sanayi
O Gida Sanayi O Tekstil, Hazir Giyim ve
KonfeksiyonSanayi
O Madencilik O Elektrikli Aletler ve Elektronik
Sanayi

O Orman Uriinleri, Kagit ve Mobilya Sanayi O Diger (Belirtiniz)...............

111



2. Firma olarak 2015-2020 yillar1 arasinda ihracat yaptiginiz iilkeleri isaretleyiniz.

OO Amerika Ulkeleri (Kuzey ve Giiney)
O Avrupa Ulkeleri (Euro alani/Euro’yu ortak para birimi ve ddeme araci olarak

secen 19 AB tiyesi iilkeden olusan grup)

[0 Eski Dogu Bloku (Rusya, Ukrayna, Sirbistan) [0 Diger AB Uyesi Ulkeleri
O Tiirki Cumhuriyetler O Ortadogu Ulkeleri
O Birlesik Krallik Ulkeleri O Afrika Ulkeleri
(Ingiltere, Kuzey irlanda, Galler ve Iskogya) O Uzakdogu
Ulkeleri

3. Liitfen asagidaki 6deme sekillerini ihracat faaliyetiniz i¢in uygulama sikligina
gore “1” en az “5” en c¢ok uygulamayr temsil edecek sekilde siralayiniz
(Kullanilmayan 6deme sekillerini isaretlemenize gerek yoktur.)

O Pesin 6deme ve prefinansman

O Mal mukabili

O Vesaik mukabili

O Akreditif

O Kabul kredili 6deme (polige ile satis)
O Konsinye

0O Mahsuben 6deme

[0 Kars: ticaret

O Banka d6deme yiikiimliligii

4, Thracat siirecinizde uyguladiginiz 6deme sekillerini tercih sebeplerinizi belirtiniz?

4. 1 Pesin 6deme seklini tercih ediyoruz. Clinkii;

o Ihracat siirecinizde uyguladiginiz bu édeme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?

O Sirket prensibimiz bu yonde olmasindan Gtiirti
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O ihrag ettigimiz iiriin 6zelliginden dolay1
[ Pazarda gii¢lii oldugumuz igin

O Odeme alamama riskine katlanmamak icin
O Prefinansman saglamak i¢in

O ihrag ettigimiz iilke ve/veya firma riskinden dolay1
O Odeme asamasinda evrak vs. masrafi olmadigindan dolay1

O Finansal olarak 6deme riskini karsilayacak giiciimiiz oldugundan
dolay1

O Diger (BEIINIZ) c..ocvveiieiiiececeee e

4. 2 Mal mukabili 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o Ihracat siirecinizde uyguladiginiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?

O Alicilar ile uzun siiredir ticaret sonucu giiven esasindan dolay1
O Alici firma istegi dogrultusunda, miisteri kaybetmemek igin
O Pazarda rekabetgi olmak i¢in

O Finansal olarak 6deme riskini karsilayacak giiciimiiz oldugundan
dolay1

O Odeme asamasinda evrak vs. masrafi olmadigidan dolay1

1T S (= S 1111117

4. 3 Vesaik mukabili 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o Ihracat siirecinizde uyguladigimiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolayi tercih etmektesiniz?

O Sirket prensibimiz bu yonde olmasindan otiiri
O Alici firma istegi dogrultusunda
O Alicilar ile uzun siiredir ticaret sonucu giiven esasindan dolay1

O Akreditif masrafina katlanmaksizin 6demeyi nispeten garanti
altina almak igin

O ihrag ettigimiz iilke riskinden dolay1
O Diger (BElIINIZ) ...oceeiiiiiiiicieceeeeee e

4. 4 Akreditif 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;
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o Ihracat siirecinizde uyguladiginiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?

O Sirket prensibimiz bu yénde olmasindan 6tiiri
O Alici firma istegi dogrultusunda
O Odemeyi garanti altina almak igin

O Odeme disindaki sartlarda da hem alicty1 hem saticiy1 korudugu
ve bagladigi i¢in

O Thrag ettigimiz iilke riskinden dolay1

O Diger (BEHITINIZ) «.voocveeiieiiieeceee e

4. 5 Polige ile satis 6deme yontemini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o Ihracat siirecinizde uyguladigimiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?
O Sirket prensibimiz bu yondedir.
O Alici firma istegi dogrultusunda

O Polige ile finansman imkani saglamak i¢in (vadesinden once
kirdirma, ciro edebilme)

O Diger(Belirtiniz) ......ccooveveeieereeiieeie e sieeie e

4.6 Konsinye yontemini tercih ediyoruz. Clink;
o Ihracat siirecinizde uyguladiginiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden

dolay1 tercih etmektesiniz?

4.7 Mahsuben yontemini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o Ihracat siirecinizde uyguladiginiz bu édeme seklini hangi sebeplerden

dolayi tercih etmektesiniz?

4.7 Kars ticaret yontemini tercih ediyoruz. Ciinkii;
o Thracat siirecinizde uyguladiginiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden

dolayi tercih etmektesiniz?

4.9 Banka 6deme yiikiimliiliigii seklini tercih ediyoruz. Ciinki;
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o Ihracat siirecinizde uyguladigimiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden

dolay1 tercih etmektesiniz?

‘ 5. Odeme sekilleri firmanizi ihracat islemlerini nasil etkilemektedir?

5. 1 Odeme sekli ihracat siireglerimizi etkiliyor.
O Pesin 6deme aldigimiz firmalar ile ¢alismaya 6ncelik veririz.

O Mal mukabili ihracat islemlerimiz finansal olarak firmamizi sikintiya
diistirmektedir.

O Uretimlerimizi/Satislarimizi 6deme riskine gore siralariz.

O Uretimlerimizi/Satislarimiz1 Ithalatci firma riskine gére siralariz.

O Uretimlerimizi/Satiglarimizi Ithalatcinin iilke riskine gore siralariz.

O Diger
(3251 1 11T PSSR

5. 2 O Odeme sekli ihracat siireglerimizi etkilemiyor.

6. Firma olarak 2015-2020 yillar1 arasinda ithalat yaptiginiz iilkeleri isaretleyiniz.

O Amerika Ulkeleri (Kuzey ve Giiney)

O Avrupa Ulkeleri (Euro alani/Euro’yu ortak para birimi ve ddeme arac1 olarak
secen 19 AB tiyesi tlilkeden olusan grup)

[0 Eski Dogu Bloku (Rusya, Ukrayna, Sirbistan) [0 Diger AB Uyesi Ulkeleri
O Tiirki Cumhuriyetler O Ortadogu Ulkeleri
O Birlesik Krallik Ulkeleri O Afrika Ulkeleri

(Ingiltere, Kuzey Irlanda, Galler ve Iskogya) O Uzakdogu Ulkeleri

7. Liitfen agagidaki 6deme sekillerini ithalat faaliyetiniz i¢in uygulama sikligina gore
“1” en az “5” en ¢ok uygulamayi temsil edecek sekilde siralaymiz (Kullanilmayan
Odeme sekillerini isaretlemenize gerek yoktur.)

O Pesin 6deme
O Mal mukabili

O Vesaik mukabili
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O Akreditif

O Kabul kredili 6deme (polige)
O Konsinye

O Mahsuben 6deme

O Kars ticaret

O Banka 6deme yiikiimliiligi

8. Ithalat siirecinizde uyguladiginiz 6deme sekillerini tercih sebeplerinizi belirtiniz
siralayiniz.

8.1 Pesin 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o lthalat siirecinizde uyguladigimiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?

O Sirket prensibimiz bu yonde olmasindan 6tiirii
O ithal ettigimiz iiriin 6zelliginden dolay1 (6zellikli mal)

O Satici firma istegi dogrultusunda (az sayida, giiglii ihracatgi)
[0 ithal konusu malin acil teslim alinmas: ihtiyacindan dolay1

O Saticiya prefinansman saglamak i¢in

O Ulke riski (ekonomik, politik, savas gibi sebeplerle) saticinin
pesin 6demetalebinden dolay1

O Odeme asamasinda evrak vs. masrafi olmadigindan dolay:

O Firma olarak iiriin-iiretim kaybi riskini karsilayacak gilictimiiz
oldugundan dolay1

O Diger (BEHITINIZ) ....ocvveieiiiiiiieeeeeee e

8.2 Mal mukabili 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o Ithalat siirecinizde uyguladiginiz bu ddeme yontemlerini tercihe gore
hangi sebeplerden dolay1 tercih etmektesiniz?

8.2.1 Alcilar ile uzun siiredir ticaret sonucu olusan giivenden dolay1

8.2.2 Endiistride gii¢lii oldugumuz igin duyulan giiven ve prestij sayesinde
8.2.3  Uriiniin teslim alinmamasi riskine katlanmamak igin

8.2.4 Ithalat iilkesi riskinden dolay: (iilke-iiriin politikalari riski)

8.2.5 Saticiya glivenmeme sonucu yaptirim giiciimiiz oldugu igin
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8.2.6 Odeme asamasinda evrak vs. masrafi olmadigindan dolay1

O Diger (BEIINIZ) c..ocveiieivee e

8.3 Vesaik mukabili 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii,

8.4

8.5

8.6

o Ithalat siirecinizde uyguladiginiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolayi tercih etmektesiniz?

8.3.1 Sirket prensibimiz bu yonde olmasindan 6tiiri

8.3.2 Satici firma istegi dogrultusunda
8.3.3 Odeme 6ncesi malin teslim aliabilmesi imkan1 (Akreditifin

baglayiciligiyoktur.)

8.3.4 Akreditif masrafina katlanmaksizin malin teslimini garanti altina
almak igin

8.3.5 lthal ettigimiz iilke riskinden ya da mevzuatindan dolay1

O Diger (BEHIINIZ) ....oovvvviieiiiiiieieeee e

Akreditif 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o lthalat siirecinizde uyguladigimz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolay1 tercih etmektesiniz?
8.4.1 Sirket prensibimiz bu yonde olmasindan 6tiirii
8.4.2 Satici firma istegi dogrultusunda

8.4.3 Mal teslimini garanti altina almak igin
8.4.4 Sartlar1 ile hem alicty1 hem saticiy1 korudugu ve bagladigi igin

8.4.5 Ilthalat yapilan iilke riskinden dolay1
O Diger (BElITINIZ) ....ccoovvviiiiiiiiicceeee e

Polige ile satis 6deme yontemini tercih ediyoruz. Ciinki;

o lthalat siirecinizde uyguladigimz bu 6deme seklini hangi sebeplerden
dolayi tercih etmektesiniz?

8.5.1 Sirket prensibimiz bu yonde olmasindan &tiirii
8.5.2 Satici firma istegi dogrultusunda

8.5.3 Police ile finansman kaynagi saglamak i¢in (6deme oncesi
police ile malinteslim alinmasi)

O Diger (BEHITINIZ) ....ocvveiiieieieieeeee e
Konsinye ile satis 6deme yontemini tercih ediyoruz. Ciinki;
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o Ithalat siirecinizde uyguladiginiz bu 6deme seklini hangi sebeplerden

dolay1 tercih etmektesiniz?

8.7 Mahsuben 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o lthalat siirecinizde uyguladiginiz bu o6deme yontemini hangi

sebeplerden dolay1 tercih etmektesiniz?

8.8 Karsi ticaret 6deme seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o Ithalat siirecinizde uyguladifmz bu 6deme ydntemini hangi

sebeplerden dolayi tercih etmektesiniz?

8.9 Banka ddeme yiikiimliiliigii seklini tercih ediyoruz. Ciinkii;

o Ithalat siirecinizde uyguladigmiz bu o6deme ydntemini hangi

sebeplerden dolayi tercih etmektesiniz?

9. Firmanizin ithalat islemlerinde odeme yontemlerinin etkisinin oldugunu
diisiiniiyormusunuz?

9.1 Odeme sekilleri firmanizin ithalat islemlerini nasil etkilemektedir?

O Mal mukabili yontemini kabul eden firmalar ile ¢alismaya oncelik
veririz.

O Pesin Odemeli ithalatimiz finansal agidan/iiretim agisindan
firmamiz1 sikintiya diisirmektedir.

O Yurtdis1 satin alma tercihlerimizi 6deme yontemine gore siralariz.
O Yurtdist satin alma tercihlerimizi ihracatgi firma riskine gore siralariz.

O Yurtdis1 satin alma tercihlerimizi ihracatcinin tilke riskine gore siralariz.

O Diger
(BEHITINIZ)..ueeiiie et

9. 2 O Odeme sekli ithalat siireclerimizi etkilemiyor.
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